I TEST: SREDNJOVJEKOVNA PREDIGRA
Koncem 15 i početkom 16 stoljeća pojavilo se nešto što bismo mogli nazvati europskom svjetskom privredom. To nije bilo carstvo, bio je to društveni sistem kakav svijet prije doista nije poznavao, sistem koji je izrazita značajka suvremenog svjetskog sistema. Za razliku od carstva, gradova-država i nacionalnih država to je ekonomski, ali ne politički entitet.
Njegovi okviri (bilo bi teško govoriti o granicama) zapravo obuhvaćaju carstva, gradove-države i nove »nacionalne države«. To je »svjetski« sistem ne zato što obuhvaća cijeli svijet već zato što je veći od bilo kakve pravno definirane političke jedinice. Isto tako, riječ je o »svjetskoj privredi« jer su osnovne spone između dijelova sistema ekonomske prirode, iako su o određenoj mjeri bile ojačane i kulturnim vezama kao i, kasnije (kako ćemo vidjeti), političkim savezi​ma, pa čak i konfederativnim strukturama.

Carstva su bila konstantna značajka svjetske scene tokom 5000 godina. Nekoliko takvih carstava postojalo je stalno u raznim dijelovima svijeta u svako doba.
 Politička centraliziranost carstva bila je istodobno i njegova snaga i njegova slabost. Snaga carstva temeljila se na činjenici što je ono garantiralo ekonomske tokove od periferije do centra, i to silom (danak i porez) kao i monopolističkim prednostima u trgovini. Slabost carstva bila je u tome što je birokracija koju je zahtijevala politička struktura obično apsorbirala previše profita, osobito u slučajevima u kojima su represija i eksploatacija poticale pobunu, što je opet povećalo vojne izdatke. Politička carstva su primitivno sredstvo ekonomske dominacije.
Svjetske privrede postojale su i ranije. No, uvijek su se pretvarale u carstva: Kina, Perzija, Rim.
Pogledajmo najprije što se događalo u svijetu tokom tri stoljeća prije 1450. 
U 12 stoljeću istočna je hemisfera sadržavala niz imperija i malih svjetova koji su na rubovima bili svi isprepleteni. U to doba, jedno od žarišta trgovine bilo je Sre​dozemlje, gdje su se susretali Bizant, talijanski gradovi-države i, u određenoj mjeri, dijelovi sjeverne Afrike. Drugo žarište tvorio je kompleks Indijskog oceana i Crvenog mora. Područje Kine bilo je treće žarište. Centralno-azijska kopnena ma​sa od Mongolije do Rusije bila je četvrto. Baltička regija tek što nije postala petim žarištem. Međutim, s ekonomskog aspekta sjeverozapadna Europa bila je vrlo marginalno područje. U tom dijelu svijeta glavni društveni modalitet organiza​cija bio je - kako su ga kasnije nazvali - feudalizam.

Feudalizam nije bio »naturalna privreda«.

Zapadnoeuropski feudali​zam razvio se raspadanjem carstva, raspadanjem koje nikada nije bilo potpuno, ni​ti čak dejure. Mit Rimskog carstva je još uvijek povezivao to područje u kultur​nom, pa čak i pravnom smislu. Kršćanstvo je služilo kao skup parametara u čijem je okviru društvo djelovalo. Feudalna Europa bila je »civilizacija«, ali ne svjetski sistem.

Bilo bi besmisleno zamisliti da su područja u kojima je postojao feudali​zam imala dvije privrede - tržišnu privredu gradova i naturalnu privredu seoskih vlastelinskih posjeda. 
U 20 stoljeću ovakav se pristup - kad je riječ o tzv. nerazvijenom svijetu - naziva teorijom »dvojne privrede«. kao što navodi Daniel Thorner: »Nema dvojbe da ćemo sami sebe zavaravati ako smatramo da su seljačke privrede orijentirane isključivo na vlastito preživljavanje, a izraz »kapitalistički« primijenimo na svaku ori​jentaciju prema tržištu. Bilo bi razumnije poći od pretpostavke da su tokom mnogo stolje​ća seljačke privrede slijedile obje orijentacije.«.
U svom kapitalnom djelu o europskoj agrarnoj povije​sti B.H. Slicher van Bath locira prekretnicu oko 1150. godine. No ni prije toga, po njegovom mišljenju, zapadna Europa se nije bavila naturalnom poljoprivredom već prije - od 500. do otprilike 1150. godine - onime što on naziva »neposrednom poljoprivrednom potrošnjom«, tj. sistemom djelomične autarhičnosti u kojem ve​ćina ljudi proizvodi vlastitu hranu, ali je isto tako razmjenjuje za drugu robu s ne​poljoprivrednim stanovništvom.  Nakon 1150, smatra van Bath, zapadna Europa dostigla je stadij »posredne poljoprivredne potrošnje« u kojem se još nalazimo.
Kad govorimo o zapadnoeuropskom feudalizmu morali bismo zamisliti niz sitnih ekonomskih čvorića čije su se stanovništvo i produktivnost polako povećavali i u kojima je, prema važećim pravnim mehanizmima, većina viška prelazila u ruke zemljoposjednika koji su uživali plemićki status i upravljali pravosud​nim aparatom. Budući da je dobar dio tog viška bio u naturi, bio je od male koristi ako ga vlasnik nije mogao prodati. Razvili su se gradovi, podržavajući obrtnike koji su kupovali višak i razmjenjivali ga za svoje proizvode.

Izvori trgovačke klase su dvojaki: s jedne strane, bili su to zastupnici zemljopos​jednika koji bi se ponekad osamostalili, kao i srednje imućni seljaci kojima bi pre​ostalo dovoljno viška, nakon podmirenja obaveza prema gospodaru, za prodaju na tržištu; s druge strane, bili su to lokalni zastupnici putujućih trgovaca (koji su često djelovali u gradovima-državama sjeverne Italije, a kasnije u hanzeatskim gradovima) koji su iskorištavali loše komunikacije i, prema tome, visoke međuregio​nalne disparitete cijena, osobito kad bi neka područja pretrpjela prirodne kata​strofe. Razvijajući se, gradovi su, naravno, pružali mogućnost utočišta i zaposle​nja seljacima, što je počelo mijenjati neke odnose na feudalnom posjedu.

Feudalizam kao sistem ne smijemo zamišljati kao antitezu trgovini. Naprotiv - do određenog momenta feudalizam i ekspanzija trgovine idu jedno uz drugo
Sistem je mogao podržavati samo ograničeni opseg vanjske (međuregionalne) trgovine - za razliku od unutrašnje (lokalne) trgovine. 
Vanjska se trgovina bavila luksuznim artiklima, a ne masovnom robom. Ona se koristila prednostima dispariteta cijena i zavisila o političkoj popustljivosti i ekonomskim mogućnostima zaista bogatih. Vanjska je trgovina tek ekspanzijom proizvodnje u okviru suvremene svjetske privrede mogla djelomice preći na masovnu robu, koja je sa svoje strane podupirala proces proširene proizvodnje.

Cilj dalekog i opasnog puta nije bila trgovina masovnom robom, već egzotičnim, rijetkim i luksuznim artiklima ... Trgovac je tražio one koji će mu pružiti naklonost i zaštitu ... Ako nije imao sreće, opljačkali bi ga ili porezima stjerali na prosjački štap; no, ako je imao sreće, primio bi za svoju robu ne ekonomsku cijenu već prije velikodušan novčani dar ... Trgovina svilom kao i mnogim drugim artikli​ma temeljila se na darivanju a ne na trgovanju«.

Prema tome, razina trgovačke aktivnosti je bila ograničena. Glavna privredna aktivnost bila je i dalje proizvodnja hrane i obrt, te razmjena tih proizvoda unutar malih ekonomskih područja. Usprkos tome, opseg te ekonomske aktivnosti se po​lako širio. A time su rasle i razne ekonomske jezgre. Počela su se obrađivati nova granična područja. Osnivali su se novi gradovi. Stanovništvo se povećavalo. Križarski ratovi su pružili neke od prednosti kolonijalne pljačke. A tada je, negdje u četrnaestom stoljeću, ta ekspanzija prestala. Obrađena područja su se ponovo smanjila. Stanovništvo je opadalo. U cijeloj feudalnoj Europi, pa i izvan nje, kao da je došlo do »krize« obilježene ratom, bolešću i ekonomskim nedaćama.

	 Odakle ta »kriza« i koje su njene posljedice?


U nedostatku boljih plugova i gnojiva, situacija se teško mogla poboljšati. To je dovelo do manjka hrane, a nedostatak hrane do epidemije. S obzirom na stabilnu ponudu novca došlo je do umjerenog povećanja cijena što je pogodilo rentijere. Polagano pogoršanje situacije prešlo je u akutnu fazu u početnim godinama Stogodišnjeg rata (1335-1345) zbog kojeg su zapadnoeuropski državni sistemi prešli na ratnu privredu i time doveli do potrebe za povećanim oporezi​vanjem.
Povrh već teških feudalnih nameta, porezi su previše opteretili proizvođa​če pa je došlo do krize likvidnosti, a kriza je sa svoje strane dovela do povratka na posredno oporezivanje i oporezivanje u naturi. Time je započeo silazni ciklus: fis​kalno opterećenje izazvalo je smanjenje potrošnje, koje je dovelo do smanjenja proizvodnje i cirkulacije novca, što je još više otežalo likvidnost, potičući kraljevsko zaduživanje i - s vremenom - nelikvidnost ograničenih kraljevskih blagaj​ni, a to je sa svoje strane izazvalo krizu kredita, dovodeći do zgrtanja zlata i srebra u šipkama koje je poremetilo hod međunarodne trgovine. 
Cijene su naglo porasle i time još više ugrozile opstanak, pa je stanovništvo počelo opadati. Zemljoposjed​nik je izgubio kupce i zakupnike. Obrtnik je izgubio mušterije. Oranice se pretvara​ju u pašnjake jer oni zahtijevaju manje radne snage. Međutim, javlja se i problem kupaca vune. Nadnice se povećavaju, što posebno opterećuje male i srednje zem​ljoposjednike koji se obraćaju državi da ih zaštiti od povećanja nadnica. »Dezagre​giranje vlastelinske proizvodnje, koje postaje sve naglašenije nakon 1350., dokaz je kontinuirane krize ... osrednjosti u stagnaciji«.

North i Thomas nas podsjećaju da su - s obzirom na stanje tehnologije i obujam međunarodne trgovine - troškovi transakcija bili vrlo veliki, pa bi svako smanjenje volumena (izazvano smanjenjem stanovništva) uzrokovalo proces pove​ćanja troškova koji bi doveo do daljnjeg smanjenja trgovine.
Po njihovom mišljenju proces je tekao ovako: [Ranije se] trgovcima isplatilo smanjiti troškove transakcija postavljanjem zastupnika, u udaljenim gradovima, za prikupljanje podataka o cijenama i trgovačkim prilikama; padom volumena trgovine to više nije bilo svrsishodno. Tokovi informacija su presušili, i volumen trgovine se još više smanjio.

13. stoljeću većina velikih zemljoposjednika, svjetovnih i crkvenih, povećala proizvodnju svojih posjeda radi prodaje poljoprivrednih proizvoda na tržištu ... Uslijed toga, potreba za radnom snagom se povećala, pa čak i podvostručila«. Kosminsky također napominje da je to razdoblje »najintenzivnije eksploatacije engleskog seljaštva«. Na »kontinentu« je došlo do niza seljačkih ustanaka.
Prema B.H. Slicheru van Bathu, »seljački ustanci bili su popraćeni ekonomskom recesijom«. Recesiju je, prema Dobbu, posebno teško osjetio »gornji sloj imućnih seljaka, koji su imali mogućnost da privedu nova zemljišta obradi i poboljšaju poljoprivredu, pa su stoga često predvodili pobunu«, a ne najniži sloj radnika koji vjerojatno nije nikada dobro stajao.

Iznenadni pad prosperiteta nije izazvao samo nezadovoljstvo seljaka. Popratna depopulacija - uzrokovana ratovima, gladi, i epidemijama - dovela je do pojave poznate pod nazivom Wustungen, do uzmicanja naselja iz marginalnih područja, ponekad do nestanka cijelih sela.

Napuštanje sela ne smijemo smatrati isključivo znakom recesije. Naime, mogli bismo navesti još najmanje dva značajna razloga zbog kojih je dolazilo do napuštanja naselja. Jedan od njih, i to kontinuiranog karaktera, bilo je traganje za fizičkom sigurnošću kad god bi neko područje zahvatio rat. Drugi razlog, manje »slučajna« i više strukturalne prirode, bila je promjena agrarne društvene strukture, »ograđivanje« i »prisvajanje« zemljišta, tj. proces pretvaranja općinskog zemljišta u privatno. I taj se proces, po svemu sudeći, odvi​jao u kasnom srednjem vijeku. Pri današnjem stanju saznanja bilo bi donekle teško razmrsiti navedena tri elementa.
Pojava Wustungena bila je izgleda rasprostra​njena ne samo u Njemačkoj i centralnoj Europi već i u Engleskoj. Nema sumnje da djelomično objašnjenje treba tražiti u činjenici da je Francuska kako iz povi​jesnih tako i iz pedagoških razloga, bila gušće naseljena i ranije raskrčena u odno​su na druge dijelove Europe.

U to doba opadanja potražnje za poljoprivrednim proizvodima povećavale su se nadnice u gradovima, a prema tome i cijene obrtničkih proizvoda, zbog manjka radne snage uzrokovane opadanjem stanovništva. To je sa svoje strane izazvalo povećanje troškova poljoprivredne radne snage i smanjilo rentu (s obzirom na to da su rente bile fiksne dok su nominalne cijene rasle). To je dovelo do procesa kojeg Marc Bloch naziva »trenutnim osiromašenjem gospodske klase«.
 Profit je opao, a troškovi upravljanja se povećali, kao što je to uvijek slučaj u teškim vremenima, pa su vlasnici počeli razmatrati načine kako da se riješe neposrednog upravljanja. Ekonomski škripac povećao je namete seljaštva koji su zbog toga po​stali protuproduktivni i dovodili do bijega seljaka. Jedan od načina kojima je plemstvo moglo povratiti prihode i koji se često pokazao djelotvornim za najbogatiji sloj, bilo je traženje nove i unosne službe na dvoru vladara. Međutim, ni ovo rješenje nije moglo spriječiti posljedice recesije i, time, zaustaviti propadanje slobodnog vlastelinskog posjeda (domene). Proces je uz to, odlaskom gospode s posjeda, vjerojatno poticao i nezainteresiranost za upravljanje.

Što se tada dogodilo s velikim imanjima? Prodavali su ih, ili davali u zakup za novac, glavnoj skupini koja je bila spremna i sposobna da ulazi u takve transakcije - imućnijim seljacima koji su mogli postići povoljnije uvjete.

Društvena organizacija poljoprivredne proizvodnje nije bila posvuda ista. Slobodni zemljišni posjedi (domene) bili su najveći u zapadnoj Europi, djelomice zato što je veća gustoća stanovništva zahtijevala relativnu efikasnost većih jedinica. U srednjoj Europi posljedice ekonomske recesije dovele su također do napuštanja marginalnih područja, iako analizu ovih Wustungena komplicira činjenica da su to bila djelomično ograđivanja, a ne samo napuštanja. Istočnije, u Brandenburgu i Poljskoj (o čemu će biti riječi kasnije), gdje je gustoća stanovništva bila još manja, posjedi feudalaca - koji su ranije zajedno posjedovali manje zemlje nego seljaci - »protegli su se na sva zemljišta koja su ostala napuštena zbog iznenadnog demografskog sloma«.
Koliko je god plemstvo, u kasnijim razdobljima, moglo koristiti državni aparat za ostvarivanje svojih interesa, nema dvojbe da mu je još više pogodovala slabost kraljeva i careva. Bilo je osobno nezavisnije u odnosu na vlast i oporeziva​nje i, štoviše, slobodnije da upravlja seljacima i oporezuje ih.
Uz ekonomske dileme došlo je i do tehnološke promjene u vještini ratovanja - od luka do topa i puške, od konjaničkog ratovanja do ratovanja u kojem je napada​la pješadija, što je zahtijevalo više uvježbavanja i discipline. Sve je to značilo veće troškove ratovanja, veći broj ljudi i, pogotovo, poželjnost stalne vojske u odnosu na ad hoc formacije.
S prestankom invazija koje su ranije brinule i iscrpljivale vladare, rastom stanovništva, obnovom trgovine i, otuda, obilnijom cirkulacijom novca, pojavila se osnova za oporezivanje, tj. prikupljanje sredstava za izdrža​vanje plaćenih oficira i vojnika. To vrijedi ne samo za Francusku, Englesku i Španjolsku već i za njemačke kneževine.

U stvarnosti se može oporezivati samo neto proizvodnja, a neto proizvodnja je bila mala kao i količina novca te njegova cirkulacija. Provjera poreza bila je izuzetno teška zbog nedostat​ka osoblja kao i zbog niske razine kvantificirane evidencije. Nije stoga čudno što su vladari stalno pribjegavali alternativnim izvorima prihoda: konfiskaciji, posuđivanju, prodaji državnih službi, »falsificiranju« odnosno smanjenju finoće kovanog novca.
Zakup poreza i mogućnost kupovine državne službe su upravo dva primjera takvih korisnih kompromisa. Osim toga, povećani priliv nov​ca kralju štetio je plemstvu ne samo zato što je jačao moć države već i zato što je slabio izvore prihoda samog plemstva, osobito u težim ekonomskim prilikama četrnaestog i petnaestog stoljeća, i to naročito onih koji se nisu povezali s novim birokratskim aparatom.

Kad su u 14 i 15 stoljeću financijske krize država opterećenih ratom još više komplicirale zbog niskih oporezivih profita na selu, države su morale iznaći druge izvore prihoda, osobito s obzirom na činjenicu da su vladari, u uvjetima de​populacije, nudili izuzeće od plaćanja poreza onima koji su bili spremni ponovno naseliti napuštena područja.

Leopold Genicot navodi tri moguća objašnjenja čestog »falsifici​ranja« metalnog novca u navedenom razdoblju: smanjivanje državnih dugova (ia​ko obezvređivanje novca smanjuje i stalne državne prihode koji su predstavljali većinu dohotka krunskih dobara; nedostatak platežnih sredstava, u doba kad je trgovina rasla više nego zalihe srebra i kad su nemiri poticali zgrtanje nekovanog zlata i srebra; namjerna ekonomska politika smanjenja tečajeva radi zaustavlja​nja deflacije, suzbijanje zgrtanja zlata i srebra, olakšavanja izvoza i - time - oživljavanja trgovine.
Mnogi međutim smatraju da bi se »kriza« 14 stoljeća i »ekspanzija« u 16 stoljeću mogle objasniti, barem u značajnom dijelu, faktorima fizičke okoline - klimom, epidemiologijom, uvjetima tla.
Faktor klime najsnažnije naglašava Gustaf Utterstrom : Zahvaljujući industrijalizmu, a svakako i tehničkom napretku, čovjek je danas manje iz​ložen hirovima prirode nego u ranijim stoljećima. Međutim, kako se često uzima u obzir - kao još jedan faktor - činjenica da živimo u doba u kojem je klima, osobito u sjevernoj Europi, neobično blaga! U toku posljednjih 1000 godina, razdoblja uspješnih ljudskih aktivnosti poklapaju se u cjelini, iako ima i važnih iznimaka, s toplim intervalima između velikih glacijacija. U tim istim intervalima bilježimo i najveći napredak kako privrednog života tako i broja stanovnika.

Kako bi još snažnije dokazao svoju tvrdnju, Utterstrom nas podsjeća na činjenicu da su klimatske promjene mogle posebno utjecati na transformaciju Europe.

Zašto se stanovništvo povećava​lo? Stanovništvo se znatno povećalo općenito u cijeloj Europi. U sjevernoj i srednjoj Europi proces je dobio zamaha u razdoblju neuobičajeno blage klime. To bismo teško mogli nazvati slučajnom koincidencijom: mora postojati nekakva uzročna veza.

Za Utterstroma su i epidemiološki faktori utjecajne varijable. On objašnjava ve​liku kugu iz 1665. vrućim ljetima koja su dovela do razmnažanja crnog štakora, do​maćina štakorske buhe, jednog od dvaju prenosnika kuge.

Georges Duby priznaje da tu hipotezu valja shvatiti ozbiljno. Prestanak uzgaja​nja nekih kultura u četrnaestom stoljeću (žitarice na Islandu, skandinavske koloni​je na Grenlandu, niža granica šume u Sudetima, kraj vinogradarstva u Engleskoj i njegova regresija u Njemačkoj) može se svakako vjerodostojno objasniti klimats​kim promjenama. Međutim, postoje i druga vjerodostojna objašnjenja. Što je najvažnije, Duby nas podsjeća da je »recesija poljoprivrede, kao i demografski slom, počela prije početka četrnaestog stoljeća«, tj. prije pretpostavljenih kli​matskih promjena. Za razliku od Utterstroma Duby klimatske faktore, a nakon njih epidemiologiju, smatra kumulativnim nedaćama koje su, u četrnaestom stoljeću, »nanijele porazan udarac već krhkoj demografskoj strukturi«.

Budući da su klimatske promjene postojale, očito je da su utjecale na djelovanje društvenog sistema. Međutim, isto je tako očito da će klimatske promjene različi​to djelovati na različite društvene sisteme.
«Slicher van Bath je također sklon toj hipotezi produžene pothranjenosti jer primjećuje da je stanovništvo bilo najotpornije na kugu upravo u područjima koja su proizvodila bjelančevine.
Ako je najprije došlo do ekonomske regresije zbog kronične prevelike eksploatacije i rezultirajućih pobuna o kojima smo govorili, a tada su klimatski faktori još više naglasili nedostatak hrane i epidemije, lako je shvatiti kako je stje​caj društvenih i fizičkih prilika mogao poprimiti razmjere »krize«. A krizu će još više pogoršati činjenica da je kuga, nakon što se proširila, postala endemska. Na​dalje, iako bi manji broj stanovnika trebao značiti više hrane budući da je zemljiš​na masa ostala ista, to je značilo i prelaz na ispašu i, prema tome, smanjenje ener​getskog outputa.
U Europi je u kasnom srednjem vijeku postojala kršćanska »civilizacija«, ali ne svjetsko carstvo ili svjetska privreda. Ve​ćina Europe bila je feudalna, tj. sastojala se od razmjerno malih, razmjerno autar​hičnih ekonomskih čvorića koji su se temeljili na obliku eksploatacije s razmjerno neposrednim prisvajanjem malog poljoprivrednog viška što ga je, u okviru vlastel​inske privrede, proizvodila malobrojna klasa - plemstvo. Unutar Europe postoja​le su najmanje dvije manje svjetske ekonomije - jedna, srednje veličine, usredoto​čena oko gradova - država sjeverne Italije i druga, manja, usredotočena oko gra​dova - država Flandrije i sjeverne Njemačke. Većina Europe nije bila neposredno uključena u te mreže.
Kontrakcija koja je uslijedila nakon ekspanzije izazvala je »krizu«, i to krizu ko​ja je bila vidljiva ne samo u ekonomskoj sferi, već i u političkoj sferi (ratovi medu plemstvom i seljačke bune su dva glavna simptoma). Kriza je bila vidljiva i na kul​turnoj razini. Srednjovjekovna kršćanska sinteza našla se izložena mnogobrojnim napadima u svim onim oblicima koji će kasnije postati poznati kao prva buđenja »suvremene« zapadne misli.

Postoje tri glavna objašnjenja krize. Prema prvom, kriza je u osnovi bila poslje​dica cikličkih privrednih trendova. Pošto je dostignuta optimalna točka ekspanzije s datom tehnologijom, uslijedila je kontrakcija. Prema drugom objašnjenju, kriza je u biti bila posljedica stoljetnog trenda. Nakon tisuću godina prisvajanja prema feudalnom modalitetu, dostignuta je točka opadajućeg prinosa. Dok je produktiv​nost i dalje stagnirala (ili se čak možda i smanjivala zbog iscrpljivanja tla) zbog ne​dostatka strukturirane motivacije za tehnološkim napretkom, opterećenje što su ga morali snositi proizvodači viška stalno je raslo zbog sve brojnije i rastrošnije vladajuće klase. Više se nije moglo iscijediti ništa. Treće je objašnjenje klimatološ​ko. Zbog promjene meteoroloških uvjeta u Europi produktivnost tla je opala uz istodobno povećanje epidemije.

Prvom i trećem objašnjenju može se prigovoriti da ne uzimaju u obzir činjenicu da je do sličnih cikličkih i klimatoliških pomaka dolazilo na drugim mjestima i u drugim vremenima, iako posljedica nije bila stvaranje kapitalističke svjetske privrede kao rješenja problema. »Stoljetno« objašnjenje krize je možda ispravno, ali su s njime nerazdvojno povezane teškoće u vezi sa stvaranjem onakve ozbiljne sta​tističke analize kakva bi pokazala da je to dostatno objašnjenje društvene trans​formacije. Vjerujem da bi bilo najvjerodostojnije pretpostaviti da je »kriza feuda​lizma« bila stjecaj niza okolnosti - stoljetnih trendova, neposredne cikličke krize i nepovoljnijih klimatoloških faktora.

Ova knjiga nastoji dokazati da su tri momenta bila bitna za uspostavljanje takve kapitalističke svjetske privrede: ekspanzija geografske veličine svijeta o kojem je riječ, razvoj raznovrsnih metoda upravljanja radnom snagom s obzirom na različi​te proizvode i različita područja svjetske privrede, te stvaranje razmjerno snažnih državnih aparata u budućim metropolama (»državama-maticama«) te kapitalistič​ke svjetske privrede.

Drugi i treći aspekt zavisili su u velikoj mjeri o uspjehu prvoga. Prema tome, te​ritorijalna ekspanzija Europe bila je teoretski ključni preduvjet za rješenje »krize feudalizma«. Bez nje, Europa bi lako bila mogla upasti u stanje razmjerno stalne anarhije i daljnje kontrakcije. U tom slučaju, kako je Europa iskoristila alternativu koja će je spasiti? Odgovor glasi: nije to učinila Europa, već Portugal, odnosno Por​tugal je barem preuzeo vodstvo.

	U srednjem vijeku kršćanska Europa i arapski svijet bili su u simbiotskom od​nosu što se tiče zlata i srebra. Kao što kaže Andrew Watson, »u monetarnom smislu... te dvije regije valja tretirati kao jednu«. Prva je kovala srebrni novac, druga zlatni. Zbog dugoročne neuravnoteženosti cijena, čiji su izvori složeni i ne moraju nas ovdje zanimati, srebro je kolalo prema istoku uzrokujući obilje u arapskom svijetu. Izvoz srebra nije više mogao dovesti do uvoza zlata.

	

	Zlato i srebro u šipkama se tražilo radi osiguranja monetarne osnove za opti​caj u Europi, ali još više radi izvoza na istok. Zašto? Odgovor i na to pitanje poznat je svakom đaku: za mirodije i dragulje. Za koga? Za bogate, koji su ih koristili kao simbole upadljive potrošnje.

	 Mirodije su pretvarane u afrodizijake, kao da aristokracija drugačije nije mogla voditi ljubav. Odnos Europe i Azije u to doba mogli bismo svesti na razmjenu skupocjenih artikala. Zlato u šipkama je odlazilo na istok radi ukrašavanja hramova, palača i odjeće azijskih aristokratskih klasa, a dragulji i mirodije su kolali na zapad. Te komplementarne preferencije uvjetovane su slučajnostima u kulturnoj povijesti (pa možda i samo fizičkom deficitarnošću).


U dugoročnom smislu, ekonomska ekspanzija je motivirana više osnovnim pro​izvodima nego luksuznim artiklima. U četrnaestom i petnaestom stoljeću zapa​dnoj Europi trebala je hrana (više kalorija i bolja raspodjela prehrambenih vrijednosti) i gorivo. Hranu i gorivo osigurala je ekspanzija u Sredozemlje i na atlantske otoke, pa u sjevernu i zapadnu Afriku te preko Atlantika, kao i ekspanzija u istoč​nu Europu, ruske stepe i, kasnije, srednju Aziju. Ona je proširila teritorijalnu bazu europske potrošnje razvijajući političko-ekonomsku situaciju u kojoj je zapadna Europa neravnomjerno i nerazmjerno trošila tu sirovinsku osnovu.

Pšenica je bila jedno od žarišta nove proizvodnje i nove trgovine u petnaestom i 16 stoljeću. Europa je isprva u sjevernim šumama i sredozemnim nizina​ma pronašla svoju »internu Ameriku«, kako se primjereno izrazio Fernand Brau​del. Ali interne Amerike nisu bile dovoljne. Došlo je do ekspanzije na rubovima, najprije na otoke.

Postojala je uvijek tendencija prema monokulturi, te se uvijek preferirao jedan od navedena četiri proizvoda. Novoproizvedena pšenica počela je kolati europs​kim kontinentom, od Baltika do Nizozemske počevši od četrnaestog stoljeća pa sve do Portugala u petnaestom, te od Sredozemlja do Engleske i Nizozemske u četrnaestom i petnaestom stoljeću.

I šećer je bio jedan od glavnih faktora koji je pridonio ekspanziji na otoke. Osim toga, zbog načina proizvodnje, sa šećerom je povezano ropstvo. Proces je počeo u istočnom Sredozemlju u dvanaestom stoljeću, a zatim se proširio na zapad. Atlantska ekspanzija bila je jednostavno njegov logički nastavak. Dapače, E. E. Rich navodi da su afrički robovi prisutni u Portugalu već 1000. godine kao rezultat trgo​vine s muhameđanskim pljačkašima. Šećer je bio vrlo unosan i, što se tiče obra​de tla, »težak« proizvod koji je istisnuo pšenicu, ali zatim doveo do iscrpljivanja tla, pa je stalno zahtijevao nova zemljišta (da ne govorimo o radnoj snazi iscrplje​noj obradom).

Ako su potrebe za hranom diktirale geografsku ekspanziju Europe, koristi od hrane bile su još veće no što se moglo očekivati. Svjetska ekologija je izmijenjena i to na način koji će, zbog društvene organizacije nove europske svjetske privrede, prvenstveno koristiti Europi. Uz hranu, javlja se i druga temeljna potreba - za drvom kao gorivom i materijalom za izgradnju brodova (i kuća). Privredni razvoj u srednjem vijeku - pri čemu moramo uzeti u obzir sirove metode iskorištavanja šuma - doveo je do polaganog smanjivanja šumskog fonda u zapadnoj Europi, Ita​liji i Španjolskoj, kao i na sredozemnim otocima. Hrastovina je postala posebno deficitarna. U šesnaestom stoljeću baltičko područje počelo je izvoziti velike ko​ličine drva u Nizozemsku, Englesku i na Pirinejski poluotok.

Ako feudalno plemstvo dobiva manje prihoda od zemlje, ono će aktivno nastojati da se domogne više zemlje iz koje će izvlačiti prihod i time vratiti realni dohodak na razinu društvenih očekivanja. Ako se prema tome upitamo zaš​to se Portugal širio preko mora, a ne ostale europske zemlje, jednostavan odgovor bi bio: plemstvo u drugim zemljama bilo je sretnije ruke. Plemstvu u tim zemlja​ma ekspanzija je bila lakša, udaljenosti manje, i moglo je koristiti konje umjesto brodova. Portugal zbog svog geografskog položaja nije imao drugog izbora.
E. E. Rich nas uvjerava da je kao motivacija za ekspanziju u petnaestom i šesnaestom stoljeću »mogućnost prelijevanja suviš​nog stanovništva bila zanemariva... Suvišak stanovništva je vjerojatno (jer može se raditi samo o vjerojatnosti) odlazio u rat ili u gradove«.
Europa je imala fizičkog prostora za stanovništvo, pa čak i za rastuće stanovništvo. U stvari, to je bio dio upravo onog problema koji je doveo do eks​panzije. Fizički prostor bio je jedan od elemenata snage seljaštva vis-a-vis plemstvu i, prema tome, jedan od faktora koji je doveo do opadanja prihoda feudalaca u krizi feudalizma.

Nema dvojbe da je kršćanstvo poprimilo posebno borben oblik na Pirinejskom poluotoku gdje su se nacionalni sukobi tako dugo odlikovali vjerskim sadržajem. Nema dvojbe da je to bilo doba u kojem su muslimanski Turci porazili kršćane u jugoistočnoj Europi (doprijevši do Beča). Atlantska ekspanzija je stoga vrlo lako mogla biti odraz psihološke reakcije na te događaje, »fenomen kompen​zacije, neka vrsta napada iz nužde« kako pretpostavlja Chaunu. Nema dvojbe da zanosi kršćanstva objašnjavaju mnoge odluke Portugalaca i Španjolaca, pa možda i dio intenziteta angažmana ili prevelikog angažmana.
Zašto je Portugal, od svih europskih država, bio najsposobniji da izvrši početni prodor? 
Jedan od očitih razloga nalazimo na svakoj geografskoj karti. Por​tugal se nalazi na Atlantiku, odmah uz Afriku. Što se tiče kolonizacije atlantskih otoka i istraživanja zapadne obale Afrike, bio je očito najbliži. Osim toga, oceanske struje su takve da je bilo najlakše, osobito s obzirom na tehnologiju tog doba, kre​nuti na put iz portugalskih luka (kao i iz luka u jugozapadnoj Španjolskoj).

Portugal je nadalje već imao bogato iskustvo u trgovini s udaljenim krajevima. Iako Portugal nije bio ravan Mlečanima Genovežanima, novija su istraživanja pokazala da je imao značajnu trgovačku tradiciju i da je vjerojatno bio ravan sje​vernoeuropskim gradovima.

Treći je faktor bila raspoloživost kapitala. Genovežani, veliki suparnici Mlečana, već su vrlo rano počeli ulagati u trgovačke pothvate na pirinejskom poluotoku i poticati prekomorsku ekspanziju Španjolaca i Portugalaca. Već koncem petna​estog stoljeća Genovežani su davali Španjolcima prednost u odnosu na Portugalce, iako uglavnom zbog toga što su se Portugalci do tog doba već mogli riješiti geno​veškog pokroviteljstva i tutorstva, i uključiti se u diobu profita. Verlinden naziva Italiju »jedinom stvarno kolonizirajućom nacijom srednjeg vijeka«. Prva pojava trgovaca iz Genove i Pize u Kataloniji, u dvanaestom stoljeću, te u Portugalu u trinaestom stoljeću, uklapa se u nastojanja Talijana da privuku stanovnike Pire​nejskog poluotoka u međunarodnu trgovinu tog doba. No, pošto su doprli na po​luotok, Talijani su počeli igrati inicijatorsku ulogu u španjolskim i portugalskim kolonizatorskim aktivnostima jer su, pristigavši tako rano, »mogli zauzeti ključne položaje na samom poluotoku«. Već 1317, kako navodi Virginia Rau, »Lisabon i njegova luka postali su velikim središtem genoveške trgovine... Doduše, kra​jem četrnaestog i početkom petnaestog stoljeća portugalski trgovci počeli su se žaliti na »pretjerano uplitanje (Talijana) u maloprodajne aktivnosti u kraljevstvu, što je ugrozilo dominantni položaj nacionalnih trgovaca u toj grani trgovine«. Rješenje je bilo jednostavno i u određenoj mjeri klasično. Talijani su se asimilirali brakovima i postali aristokrati i zemljoposjednici kako u Portugalu tako i na Ma​deiri.

Još je jedan aspekt trgovačke privrede pridonio većoj poduzetnosti Portugala u odnosu na, recimo, Francusku i Englesku. Naime, ironična je činjenica da je ta poduzetnost bila najmanje usredotočena na područje kasnije europske svjetske privrede, već značajno povezana s islamskom zonom Sredozemlja. Zbog toga je privreda Portugala bila razmjerno »monetiziranija«, a njegovo stanovništvo urba​niziranije.

Međutim, prednost Portugala nije posljedica samo njegovog geografskog po​ložaja trgovačke snage. Nju valja tražiti i u snazi državnog aparata. U tom pogle​du Portugal se znatno razlikovao od ostalih zapadnoeuropskih država, naravno kad je riječ o petnaestom stoljeću. Dok su ostale države bile zaokupljene internim ratovima, Portugal je uživao mir. Stabilnost države nije bila važna samo zato što je stvarala klimu u kojoj su poduzetnici mogli uspješno djelovati i zato što je poticala plemstvo da nalazi oduška svojoj energiji na drugim stranama, a ne u in​ternim ili intereuropskim ratovima. Stabilnost države bila je presudna i zato što je sama država u mnogim pogledima bila glavni poduzetnik. Stabilna država mo​gla je posvetiti svoju energiju rentabilnim trgovačkim aktivnostima. U slučaju Portugala, kao što smo vidjeli, logika njegove geohistorije nametala je atlantsku ekspanziju kao najrazumniji trgovački pothvat za državu.

Zašto Portugal? Zato što je on jedini od svih europskih država maksimirao volju i mogućnosti. Europi je trebala veća teritorijalna baza kao podrška ekspanziji nje​ne privrede, baza koja će nadoknaditi kritično opadanje feudalnih prihoda i pres​jeći u začetku potencijalno vrlo opasni klasni rat što ga je podrazumijevala kriza feudalizma. Europi je trebalo mnogo toga: zlato i srebro, osnovni proizvodi, bjel​ančevine, sredstva za očuvanje bjelančevina, hrana, drvo, materijali za obradu tek​stila. Trebala joj je isto tako poslušnija radna snaga.

Lynn White, Jr. tvrdi da se Europa proširila u šesnaestom stoljeću zato što je pretekla ostatak svijeta u tehno​logiji poljoprivrede već u devetom stoljeću naše ere: »U razdoblju između prve polovice 6. stoljeća i kraja 9. stoljeća sjeverna Europa je primila niz izuma koji su se ubrzo stopili u potpuno novi sistem poljoprivrede. U odnosu na rad seljaka, to je bio najproduktivniji skok u povijesti svijeta. White govori o teškom plu​gu, tropoljnom sisternu plodoreda, otvorenim pašnjacima, suvremenoj farmi i potkovi. Usavršenjem i širenjem raznih elemenata tog novog sistema povećala se proizvodnja hrane i porastao je broj stanovnika. Osim toga, nova produktivnost svakog sjevernog seljaka omo​gućila je većem broju seljaka da napusti zemlju i ode u grad, u industriju i trgovinu«.
White također tvrdi da je sjeverna Europa pretekla ostale u vojnoj tehnologiji u osmom stoljeću, te u industrijskoj proizvodnji u jedanaestom. Govoreći o razlozi​ma, White ih pripisuje dubokim prevratima do kojih su dovele barbarske invazije i na koje je zapad vjerojatno odgovorio toynbeeanskom kreativnom reakcijom.

Kako objasniti nagli napre​dak Europe?

Činjenica je da u spontanom autohtonom razvoju kineskog društva nije uopće došlo do drastične promjene koja bi se mogla usporediti s renesansom i »znanstvenom revolucijom« na zapadu. Razvoj Kine po mom mišljenju nalikuje na blago uzlaznu krivulju koja je na zna​čajno višem nivou od Europe od, recimo, 2. do 15. stoljeća. Međutim, nakon znanstvene rene​sanse koja je na zapadu otpočela s galilejskom revolucijom, nakon otkrivanja onoga što bis​mo mogli nazvati osnovnom metodom samog znanstvenog otkrića, krivulja znanosti i tehno​logije u Europi počinje naglo, gotovo eksponencijalno rasti, pretječući nivo azijskih društava… Taj se nagli poremećaj tek sada počinje ispravljati.

Neki znanstvenici ističu presudnu ulogu koju je u Europi u petnaestom stoljeću odigrao razvoj kormila. Needham međutim tvrdi da je kormilo u Kini postojalo od otprilike prvog stoljeća naše ere, te da se izum vjerojatno proširio iz Kine u Europu u dvanaestom stoljeću.

Razmotri​mo stoga aspekte razlika između europskog i kineskog svijeta.

Kao prvo imamo značajno razliku u agronomiji. Govorili smo o naglasku koji je stavljen na potrošnju mesa u Europi i koji se pojačao s »krizom« četrnaestog sto​ljeća. Iako je potrošnja mesa za masu stanovništva kasnije opadala od šesnaestog do devetnaestog stoljeća, to nije neophodno značilo i opadanje u korištenju zem​ljišta za stočarstvo umjesto za uzgoj žitarica. S obzirom na to da se apsolutna veli​čina viših klasa u Europi povećavala od šesnaestog stoljeća nadalje, iste su se pov​ršine mogle koristiti za proizvodnju mesa. To ne protuslovi razmjernom opadanju potrošnje mesa kod nižih klasa koje su dobivale potrebne žitarice uvozom iz peri​fernih područja kao i intenzivnijom obradom - rezultatom tehnološkog napretka - u zapadnoj Europi.

Nasuprot tome, Kina je težila stvaranju snažnije poljoprivredne osnove razvija​njem proizvodnje riže u jugoistočnim dijelovima zemlje. Naglašavanje stočarstva u Europi dovelo je do ekstenzivne primjene životinja kao proizvodnih »strojeva«. Riža daje po jutru mnogo više kalorija, ali i zahtijeva mnogo više radne snage.

Prema tome, primjećuje Chaunu, korištenje životinjske snage u Europi značilo je da je »Europljanin u 15. stoljeću posjedovao motor koji je bio više manje pet pu​ta snažniji od snage Kineza, stanovnika slijedeće najpovlaštenije svjetske regije u doba otkrića«

Međutim, za naša razmatranja još je važnija - od tog tehnološkog napretka - implikacija drukčijeg odnosa čovjeka prema zemlji. Chaunu kaže: »Europljanin troši prostor. Europi je nedostajalo prostora čak i pri najnižoj demografskoj točki početkom 15. stoljeća. ... No, ako je Europi nedostajalo prostora, Kini je nedostajalo ljudi«.

Zapad je naizgled startao istodobno (11-13. stoljeće) s kineskim startom u proizvodnji riže, ali start Zapada je bio neizmjerno revolucionarniji jer je prisilio veliko sredozemno po​dručje na osvajanje svijeta.

U svakom pogledu, kineski neuspjeh u 15. stoljeću nije toliko rezultat razmjerno ograničenih sredstava koliko posljedica nedostatka motivacija. Glavna motivacija je i dalje potreba - često podsvjesna - za prostorom.

Ovdje imamo barem vjerodostojno objašnjenje razloga zbog kojih se Kina nije htjela širiti preko mora. Kina se u stvari širila, ali interno, šireći proizvodnju riže unutar vlastitih granica. S obzirom na agronomiju koja je zavisila o više prostora, europske »interne Amerike« petnaestog stoljeća su se brzo iscrple. Ni ljudi ni dru​štva se badava ne upuštaju u teške zadatke. Istraživanje i kolonizacija su teški za​daci.

Kao posljednji razlog možemo navesti činjenicu da je, iz ovog onog razloga, petnaesto stoljeće bilo za Kinu razdoblje »protukolonizacije«, kako to naziva Van der Sprenkel, tj. pomaka stanovništva iz područja proizvodnje riže. Iako je možda ublažio »prenapučenost«, koja je uvijek razmjerna u odnosu na definiciju društva, proces je možda oslabio potencijal Kine - u smislu neke buduće industri​jalizacije - bez kompenzirajućih prednosti kolonijalnog carstva. Tako je možda »start« i propao.

Postoji još jedna velika razlika između Europe i Kine. Kina je u to doba bila go​lemo carstvo, kao i tursko-muslimanski svijet. Europa to nije bila. Europa je bila svjetska privreda u začetku, sastavljena od malih imperija, nacionalnih država i gradova-država. Ta je razlika značajna iz brojnih razloga.

Za objašnjenje različitog razvoja na istoku i zapadu važan je i posve vojni fak​tor. U Europi je konjica bila glavna snaga feudalizma. U Indiji, usprkos brojnim konjanicima, konjica je bila razmjerno manje važna i efikasna od pješadije, koja je igrala primarnu ulogu u vojsci od Aleksandra do mogula«.

Novi društveni oblik koji se javlja je feudalizam, a ne prebendarna drža​va u kojoj je centar razmjerno jači nego u feudalnom sistemu. Isto tako, privreda feudalnog sistema je manje razvijena od privrede prebendarnog sistema
U kratkoročnom pogledu feudalizam je očito bolji sa stanovišta zemljoposjednika jer im daje više moći (i veći dohodak). Međutim, u dugoročnom smislu, preben​darna klasa koja upravlja zemljištem može se bolje oduprijeti rastu zaista centrali​zirane monarhije nego feudalna zemljoposjednička klasa budući da kralj može ko​ristiti feudalni sistem vrijednosti, u onoj mjeri u kojoj se uspije dokopati vrha jednog jedinog hijerarhijskog sistema feudalnih odnosa (Capetima je za to trebalo nekoliko stoljeća), kako bi izgradio sustav vjernosti prema sebi, a taj sistem, pošto je jednom izgrađen, može jednostavno odbaciti osobni element i postati vjernost naciji koju kralj utjelovljuje.

pitanje je da li su u 15 stoljeću postojale bilo kakve značajne razlike između Europe i Kine što se tiče ne​kih osnovnih momenata kao što su stanovništvo, površina ili stanje tehnologije (kako u poljoprivredi tako i u pomorskoj tehnici)? 
Ako su razlike i postojale, bilo bi ih teško koristiti kao objašnjenja veličine razlike u razvoju koja je uslijedila u kas​nijim stoljećima. Nadalje, čini se da je razlika u vrijednosnim sistemima grubo pretjerana te da, u onoj mjeri u kojoj je postojala, ni ona ne objašnjava različite posljedice. Naime, kao što smo pokušali ilustrirati, idejni sistemi se mogu primje​njivati u službi suprotnih interesa i vezivati s posve različitim strukturnim prodo​rima. U žaru pobijanja materijalističkih argumenata zagovaratelji primata vrijed​nosti pretpostavljaju, kako se čini, daleko doslovniju vezu ideologije i društvene strukture (iako obrću kauzalni redoslijed) no što je to ikada bio slučaj u klasičnom marksizmu.

Bitna razlika između Kine i Europe još jednom odražava splet stoljetnog trenda s neposrednijim privrednim ciklusom. Dugoročni stoljetni trend ide od antičkih imperija Rima i Kine, od načina i stupanja njihovog raspadanja. Dok je rimska struktura ostala blijedo sjećanje čiju je srednjovjekovnu stvarnost uglavnom po​sredovala zajednička crkva, Kinezi su uspjeli zadržati imperijalnu - iako oslablje​nu - političku strukturu. To je bila razlika između feudalnog sistema i svjetskog carstva koje se temeljilo na prebendarnoj birokraciji. Zahvaljujući tome Kina je na mnogo načina mogla održavati napredniju privredu od Europe. Isto tako, vrlo je lako moguće da je stupanj eksploatacije seljaštva u toku hiljadu godina bio ma​nji.

Toj danoj pretpostavci moramo dodati kasnije agronomske prodore obiju regi​ja: prema stočarstvu i pšenici u Europi, te prema riži u Kini. S obzirom na to da riža zahtijeva manje prostora, ali više ljudi, stoljetni škripac je svaki sistem pogo​dio na poseban način. Europi je geografska ekspanzija trebala više nego Kini. Iako je nekim grupacijama u Kini ekspanzija možda bila probitačna, ograničavala ih je činjenica da su presudne odluke bile centralizirane unutar imperijalnog okvira ko​ji se prije svega morao baviti kratkoročnim održavanjem političke ravnoteže svog svjetskog sistema.

Tako je Kina - iako je u najmanju ruku bila naizgled u boljem položaju, prima facie, da pređe u kapitalizam s obzirom na to da je već imala opsežnu državnu bi​rokraciju te bila naprednija u smislu monetarizacije privrede, a možda i u smislu tehnologije - bila ipak u lošijem položaju. Bila je opterećena imperijalnom poli​tičkom strukturom. Bila je operećena »racionalnošću« svog vrijednosnog sistema koji je državu lišavao sredstva za postizanje promjena (da ga je država htjela kori​stiti), sredstva što su ga europski vladari našli u mističnosti europskih feudalnih vjernosti.

Literatura za II. test

Nova europska podjela rada:cca 1450.-1640.

Europska svjetska privreda koja se temeljila na kapitalističkom načinu proizvodnje pojavila se u 16 stoljeću.
Zašto je kapitalizam, pojavu koja nije poznavala granica, podržavao razvoj jakih država?
Kapitalistička svjetska privreda odlikuje se specifično time što su ekonomske odluke orijenti​rane prvenstveno na arenu svjetske privrede, dok su političke odluke prvenstveno orijentirane na manje strukture koje imaju pravu vlast, na države (nacionalne države, gradove-države, carstva) u okviru svjetske privrede.

Ta dvostruka orijentacija, ekonomskog i političkog izvor je zbrke i mistifikacije kad je riječ o odgovarajućoj identifikaciji grupa, o prihvatljivim i razumnim manifestacijama grupnih interesa. Međutim, budući da se ekonomske i političke odluke ne mogu osmišljeno razdvojiti zasebno raspra​viti, javljaju se akutni analitički problemi.
Kada je bilo šesnaesto stoljeće- A gdje je bila ta europska svjetska privreda?
 Potkraj 16 stoljeća europska svjetska privreda obuhvaćala je ne samo sjeverozapad​nu Europu i kršćansko Sredozemlje (uključujući Pirinejski poluotok) već i srednju Europu i baltičko područje. 
Obuhvaćala je i neka područja obiju Amerika: Novu Španjolsku, Antile, Terrafermu, Peru, Chile, Brazil - odnosno one dijelove tih po​dručja koji su bili pod stvarnom upravom Španjolaca ili Portugalaca. 
Iako se granice ne mogu jasno i lako povući, mislim da bi bilo najkorisnije zamisliti europski svijet 16 stoljeća kao strukturu nastalu povezivanjem dvaju prethodno odvojenih si​sterna - kršćanskog sredozemnog sistema usredotočenog na sjevernotalijanske gradove i flandrijsko-hanzeatske trgovačke mreže sjeverne i sjeverozapadne Euro​pe, uz priključak, na taj novi kompleks, Istočnog polablja Poljske i nekih drugih dijelova istočne Europe s jedne strane, te - s druge strane - atlantskih otoka i di​jelova Novog svijeta.

Što se tiče prostranstva, to je bila poprilična ekspanzija.

Međutim, prostorna ekspanzija nije značila i ekspanziju stanovništva. Chaunu govori o demografskim škarama pri čemu je demografski rast u Europi uglavnom poništen na planetar​noj razini opadanjem u golemim vaneuropskim sektorima. Stoga se omjer zem​ljišta i radne snage u europskoj svjetskoj privredi silno povećao, što je jedan od te​meljnih faktora u vezi sa sposobnosti Europe da podrži stalan ekonomski rast u torn kritičnom ranom periodu suvremenog doba. Međutim, ekspanzija nije podra​zumijevala samo poboljšan omjer zemljišta i radne snage.

Ako uzmemo u obzir uži segment kojim se sada bavimo, tj. 16 stoljeće, koje je na gornjem popisu obilježeno »visokim cijenama«, pronaći ćemo, naravno, da je unutar tog razdoblja bilo ekonomskih oscilacija
Zašto je zapadnoj Europi trebalo američko zlato i srebro, ne da ga zgrće kao blago niti da ga koristi za ukrašavanje svetih mjesta (kao što je to bio slučaj u Aziji i kod američkih domo​rodaca), već kao važan dodatak količini kovanog novca u opticaju — tj., kao platežno sredstvo?
Prema tome, povećanje cijena u prvoj polovici 16. stoljeća bilo je posljedica povećane brzi​ne i volumena novca u opticaju kao i relativno smanjene ponude poljoprivrednih proizvoda te intenzivnije potražnje za tim proizvodima...

Po mišljenju Charlesa Verlindena, upravo monopolistički oblici kapitalizma u tom ranom stadiju uglavnom objašnjavaju stalnu inflaciju cijena:

U objašnjavanju cikličkih kriza moramo ostaviti dosta prostora spekulaciji. »Monopol« nije regulirao kretanja cijena. On ih je u kratkoročnom pogledu »deregulirao«, osim u slučaju nekih luksuznih proizvoda (vino). On je odgovoran za ka​tastrofalni aspekt tih kretanja. Posredno je nedvojbeno utjecao i na osobitost kretanja. Nakon svakog djelomično umjetnog povećanja cijene se nisu spustile na pretkrizni nivo. Tako je monopol u određenoj mjeri pridonio intenziviranju i ubrzavanju dugoročnog povećanja.

Povećanje ponude monetarnih metala ne daje, kao ni bilo kakvo autonomno povećanje ko​ličine bilo koje druge vrste novca, nikakve ekonomski određene efekte. Očito je da su ti efek​ti potpuno uvjetovani načinom korištenja novih količina ...
Razmotrimo najprije ponudu hrane. Zašto je, s obzirom na opću ekonomsku ekspanziju, ponuda poljoprivrednih proizvoda bila smanjena?

Ponuda se smanjila u odnosu na povećano stanovništvo samo ako uzmemo u obzir brojke za zemlje poput Španjolske ili Eng​leske zasebno, a ne europsku svjetsku privredu kao entitet. U zemljama gdje je došlo do širenja industrije veći dio zemljišta trebalo je skrenuti na zadovoljenje potreba konjogojstva. No, ljudi su još bili tu, samo što su se sada sve više hranili baltičkim žitom. Međutim, to je žito bilo skuplje zbog očite oskudice, transporta i profita posrednika.

Da li je, u tom slučaju, ponuda zlatnih i srebrnih šipki bila irelevantna?

Ni u kojem slučaju, jer zlato i srebro su vršili važne funkcije u eks​panziji europske svjetske privrede. Zlato i srebro podržali su prodornost ekspanzi​je i štitili još slabi sistem od nasrtaja prirode. Michel Morineau ističe da su se u srednjovjekovnoj Europi cijene pšenice dizale i padale kao neposredna reakcija na žetvu. U samom 16, zlatne i srebrne šipke nisu toliko podizale ci​jene koliko su sprečavale njihov pad.

To nam pokazuje, kako se čini, da je kritički faktor bila pojava kapitalističkog si​stema koji vremenski počinje, kako kaže Marx »stvaranjem, u 16 stoljeću, svjetske trgovine i svjetskog tržišta«. 

Upravo je to postojanje nekoliko kapitalizama dalo važnost povećanoj količini zlata i srebra u šipkama jer je brzina opticaja plemenitih metala bila u početku manja u sjever​ozapadnoj Europi u odnosu na sredozemnu Europu.

To nas dovodi do druge polovice Hamiltonove argumentacije. Nije postojalo sa​mo povećanje cijena, već i zaostajanje nadnica. I na tom području vlada veliko razmimoilaženje u pogledu postojanja i uzroka tog zaostajanja. Hamilton tvrdi da nadnice i rente, kako su cijene rasle, nisu uspijevale držati korak s cijenama zbog institucionalnih krutosti - u Engleskoj i Francuskoj, ali ne u Španjolskoj. To je stvorilo jaz, neku vrstu izuzetnog i neočekivanog profita, koji je bio glavni iz​vor akumulacije kapitala u 16 stoljeću.

Golemi raskorak, u Engleskoj i Francuskoj, između cijena i nadnica koji je nastao zbog re​volucije cijena lišio je radnike znatnog dijela dohotka što su ga do tada uživali, i skrenuo to bogatstvo korisnicima drugih dijelova nasljedstva... Rente su, kao i nadnice, zaostajale za ci​jenama, pa zemljoposjednici nisu ništa dobili gubitkom radnika... Neočekivano bogatstvo stečeno na taj način, zajedno s dobicima trgovine s Indijom, osiguralo je novac za razvoj ka​pitalnih dobara, a silni profit koji se time mogao postići dao je stimulaciju za grozničavu ka​pitalističku inicijativu.
Možemo pretpostaviti da su u početku revolucije cijena isplaćene nadnice predstavljale tri petine troškova proizvodnje ...

Ima i drugih kritika Hamiltonove hipoteze o zaostajanju nadnica. Jedan od va​žnih argumenata u tom pogledu navodi John Nef, koji ukazuje na mogućnost da registrirane novčane nadnice nisu bile ekvivalentne ukupnim nadnicama budući da su postojale nadnice u naturi koje su se mogle povećati kako bi se premostio jaz, kao i povećanja cijena pšenice koja možda nisu bila popraćena povećanjima ci​jena svih osnovnih roba:

Prije svega, do sada izračunati indeksni brojevi uveličavaju povećanje egzistencijalnih troškova u toku revolucije cijena. Drugo, povećanje troškova prehrane radnika snosili su djelomično poslodavci. Treće, mnogi su radnici imali male parcele zemljišta s kojih su dobivali neke od potrebnih namirnica. Iz toga slijedi da su vjerojatno mogli trošiti nezanemarljivi dio novčanih nadnica i na drugu robu osim hrane.

Izraziti pad nadnica bio je posljedica djelovanja tri strukturna faktora - ostataka karakteristika pretkapitalističke privrede koji još nisu bili eliminirani u stoljeću.
Država je u 16 stoljeću često intervenirala, kad bi običaj ugovor zataji​li, i zabranjivala povišenja nadnica.

U to su doba mnogi radnici dobivali »plaću« samo jednom godišnje, što je u inflacionom razdoblju značilo depreciran novac. U 20stoljeću djelovanje monetarnih iluzija suzbija se organizira njem sindikata, širenjem obrazovanja, postojanjem indeksa cijena i stjecanjem sve većeg iskustva s inflacijom. Osim toga, političko organiziranje radnika otežava na​stojanje države da ograniči nadnice. I, naravno, učestalost isplate nadnica je već davno stečeno pravo. No, u ovom razdoblju ranog kapitalizma radnici nisu imali istu sposobnost manevriranja.
Čnjenica da je Europa bila svjetska privreda predstavljala je sine qua non za vjerojatnost rentabilnog ulaganja inflacionih pro​fita u nove industrije.

Stoga je inflacija bila važna i kao mehanizam prisilne štednje - a time i akumulacije kapitala - i zato što je služila za neravnomjernu raspodjelu tih profita u si​stemu, tj. nerazmjernu raspodjelu na novu maticu svjetske privrede, kako smo je nazvali, podalje od njene periferije i njene polu-periferije odnosno »starih« razvijenih područja.

Svjetska privreda vremena o kojem govorimo imala je razne vrste radnika: ro​bovi su radili na plantažama šećerne trske i u lakšim rudarskim aktivnostima tj. površinskim kopovima. »Kmetovi« su radili na velikim posjedima uzgajali žitarice i skupljali šumske plodove. »Zakupnici« su se bavili proizvodnjom raznih tržišnih kultura (uključujući žitarice). U poljoprivrednoj proizvodnji radili su i nadničari. Na te kategorije otpadalo je 90-95% stanovništva europske svjetske privrede. Pojavila se i nova klasa samostalnih seljaka (yeomena). Uz to imamo i tanak sloj pos​rednog osoblja - nadzornike nadničara, samostalne obrtnike, mali broj kvalificir​anih radnika te isto tako tanak sloj vladajućih klasa koje su se bavile nadziranjem velikih zemljišnih posjeda, vođenjem glavnih institucija društvenog poretka i, u određenoj mjeri, vlastitim užicima. Posljednja grupa uključivala je i postojeće plemstvo i patricijsku buržoaziju (kao i, naravno, kršćansko svećenstvo i državnu birokraciju). Ako na trenutak razmislimo o tim kategorijama zvanja, vidjet ćemo da nisu bile raspodijeljene nasumce, ni geografski niti etnički, unutar rastuće svjetske privre​de.

Razmotrimo načine upravljanja radnom snagom i njihov odnos prema proizvo​du i produktivnosti. Zatim ćemo vidjeti kako to utječe na uspon kapitalističkih ele​menata. Počet ćemo s ropstvom. Ropstvo nije bilo nepoznato u srednjovjekovnoj Europi, ali je bilo nevažno u usporedbi s njegovom ulogom u europskoj svjetskoj privredi od šesnaestog do osamnaestog stoljeća. Jedan od razloga bila je ranija vojna slabost Europe. Kako kaže Marc Bloch:

„Iskustvo je to dokazalo: od svih vrsta uzgoja, uzgoj ljudske stoke je medu najtežima. Ropstvo se isplati, kad je riječ o velikim pothvatima, ako na tržištu postoji obilje jeftinog ljudskog mesa. A to se može postići samo ratom nasilnim porobljavanjem. Prema tome, određeno društvo bi teško moglo zasnivati dobar dio svoje privrede na domesticiranim ljudskim bićima ako pri ruci nema slabija društva koja će poraziti čije će stanovništvo oti​mati”.

Ovakav inferiorni način proizvodnje rentabilan je samo ako je tržište veliko, pa se mali profit per capita kompenzira velikom količinom proizvodnje. Zato je ropstvo moglo cvasti u doba rimskog carstva, i zato je ono prvenstveno kapitalistička institucija prilagođena ranim predindustrijskim fazama kapitalističke svjetske privrede.
Međutim, robovi nisu korisni pri velikim pothvatima kad god se traže određene vještine. Rob može obaviti samo ono na što je prisiljen, i ništa više. Čim se radi o vještini, ekonomičnije je pronaći alternativne metode upravljanja radnom snagom budući da u suprotnom slučaju niski troškovi daju vrlo nisku produktivnost. Pro​izvodi koji su zaista radno-intenzivni jesu oni koji - zato što »žetva« zahtijeva malo vještine - traže mala ulaganja u nadzor. Zato je uglavnom šećer, a kasnije i pa​muk, pogodovao masovnoj primjeni nekvalificiranih radnika kojima su upravljali brutalni nadzornici.

Uzgoj šećera započeo je na sredozemnim otocima. Kasnije je prešao na atlantske otoke, pa preskočio Atlantik u Brazil i karipsko područje. Za šećerom je išlo ropstvo. Tim seobama mijenjao se i etnički sastav ropske klase. Ali, zašto Afri​kanci kao novi robovi? Zbog iscrpljivanja ponude domaćih radnika u regijama s plantažama, i zato što je Europi trebao izvor radne snage iz razmjerno gusto nase​ljenog područja koje je bilo pristupačno i razmjerno blizu području upotrebe. Međutim, taj je izvor morao biti iz regije izvan svjetske privrede tako da se Europa ni​je morala brinuti za ekonomske posljedice (u regiji »uzgoja«) opsežnog odstranji​vanja radne snage (robova). Tom je cilju najbolje odgovarala zapadna Afrika.

ropstvo se nije primjenjivalo posvuda. Nije se koristilo u istočnoj Europi gdje se pojavilo »drugo kmetstvo«, niti u zapadnoj Europi gdje se javljaju novi ob​lici »rente« i najamni rad. Nije se koristilo ni u mnogim privrednim sektorima španjolske Amerike gdje su, umjesto plantaža s robovima, Španjolci primjenjivali sistem poznat pod nazivom encomienda. Zašto se sva proizvodnja u španjolskoj Americi nije temeljila na radu robova? Vjerojatno zato što ponuda afričkih robo​va, ma kako velika bila, nije bila neograničena. Isto tako, s obzirom na veliku vjerojatnost pobune, nije se s ekonomskog stanovišta isplatilo nadzirati domaću ropsku populaciju (što je bila jedina razumna alternativa s obzirom na količinu svjetski raspoložive nedomaće ropske radne snage). Tim više što su proizvodnja žitarica, stočarstvo i rudarstvo zahtijevali viši nivo radne vještine (»kvalifikacije«), kod radnika u osnovnoj proizvodnji, nego proizvodnja šećera. Stoga je kod tih radnika bila potrebna kompenzacija u obliku nešto manje tegobne metode upravlja​nja radnom snagom.

Sa stanovišta kojim se ovdje bavimo postoji temeljna razlika između feudaliz​ma srednjovjekovne Europe i feudalizma istočne Europe i španjolske Amerike šesnaestog stoljeća. U prvom slučaju, zemljoposjednik (feudalac) je proizvodio prvenstveno na lokalnu privredu i crpio moć iz slabosti centralne vlasti. Ekonomske granice njegovog eksploatatorskog pritiska bile su odredene njegovom potre​bom da opskrbi svoje kućanstvo ograničenim stupnjem Iuksuza koji se smatrao društveno optimalnim i troškovima ratovanja (koji su se mijenjali tokom vreme​na). U drugom slučaju, zemljoposjednik (feudalac) je proizvodio za kapitalističku svjetsku privredu. Ekonomske granice njegovog eksploatatorskog pritiska bile su određene krivuljom potražnje-ponude određenog tržišta. Njega je na vlasti držala snaga, a ne slabost centralne vlasti, tj. barem njena snaga u odnosu na poljopriv​rednog težaka. Kako bismo izbjegli svaku zbrku, nazvat ćemo taj oblik »kmetstva« »prisilnom tržišnom proizvodnjom« iako je izraz nesavršen i nezgrapan.

»Prisilna tržišna proizvodnja« je sistem upravljanja poljoprivrednom radnom snagom u kojem su seljaci prisiljeni, pravnim procesom što ga nameće država, raditi barem dio vremena na velikom posjedu proizvodeći neki proizvod za prodaju na svjetskom tržištu. Posjed je obično bio vlasništvo pojedinca što ga je odredi​la država, iako nije morao biti nasljedan. I sama država mogla je biti neposredni vlasnik takvog posjeda, ali je u tom slučaju postojala tendencija mijenjanja mehanizma upravljanja radnom snagom. Ovako definiran, ovaj oblik upravljanja rad​nom snagom postao je dominantom poljoprivredne proizvodnje u perifernim dije​lovima europske svjetske privrede 16 stoljeća.

Encomienda u španjolskoj Americi je neposredna tvorevina kraljevske kuće. Njeno ideološko opravdanje bilo je pokrštavanje, a njena glavna funkcija osiguranje radne snage za rudnike i stočarske rančeve, kao i proizvodnja svile i poljopriv​rednih proizvoda za encomenderose i radnike u gradovima i rudnicima. Enco​mienda je prvobitno bila feudalna privilegija - pravo korištenja radne snage Indi​janaca.

Pošto su ekscesi prvih encomenderosa ugrozili ponudu radne snage - tako su, na primjer, Indijanci na karipskim otocima izumrli - kraljevska cedula je 1549. izmijenila obaveze encomiende, pa je umjesto rada valjalo plaćati danak, što je zna​čilo prelaz sa sistema nalik na ropstvo na sistem koji bismo mogli nazvati prisil​nom tržišnom proizvodnjom.

Prema tome, iako je točno da je encomienda u španjolskoj Americi (kao i donataria u Brazilu) možda nastala kao feudalno darovanje, pravne reforme ubrzo su je pretvorile u kapitalističko poduzeće. To, kako se čini, potvrđuje i činjenica da su cuatequil i mita uvedeni upravo zato da bi se izbjegao centrifugalni karakter feudalnog sistema.

Od 15 st nadalje proizvodi koji su kolali s istoka na zapad bili su uglavnom rasutog tipa (žitarice, drvo i, kasnije, vuna), iako se na​stavio i raniji izvoz krzna i voska. Sa zapada je na istok odlazio tekstil (kako luk​suzne tako i osrednje kvalitete), sol, vina i svila. Već potkraj 15 stoljeća Nizozemska je ovisila o baltičkom žitu, a nizozemsko i englesko brodarstvo ne bi se mogli ni zamisliti bez istočnoeuropskog drveta, konoplje, smole i masti. Pšenica je postala najvažniji izvozni artikl istoka, dopirući čak do pirinejskog poluotoka i Italije.
Doduše, ovakav kolonijalni tip trgovine postojao je i ranije što se tiče uvjeta trgovine (terms of trade) i odgovarajućih odnosa u Europi. Takav je bio odnos između Venecije i njenih kolonija kao i sfere utjecaja.
No tada se moramo pitati: zašto i male razlike između zapada i istoka? Postoji možda jedinstveno geopolitičko objašnjenje: turske i mongolsko-tatarske invazije kasnog srednjeg vijeka koje su mnogo toga uništile, izazvale emigraciju i razne padove te, prije svega, oslabile relativnu vlast kraljeva i vladara.

To je u 15 i 16 sT bio slučaj u Europi. Zahvaljujući velikoj ekspanziji geografskog i demografskog djelokruga svijeta trgovine i industrije, neki dijelovi Europe mogli su zgrtati profit te ekspanzije tim više ako su se uspjeli specijalizirati za aktivnosti bitne za zgrtanje profita. Prema tome, morali su utrošiti manje vremena, radne snage, zemljišta i ostalih prirodnih resursa na održavanje vlastitih osnovnih potreba. Istočna Europa je mogla postati »žitnicom« zapadne Europe, obratno. I jed​no i drugo rješenje služilo bi »potrebama situacije« s obzirom na splet okolnosti. Mala prednost je određivala koja će alternativa pretegnuti. U tom trenutku, mala prednost 15 st postala je veliki disparitet u 17 i monumentalna razlika u 19.

u 16 st je prisilna tržišna proizvodnja u istočnoj Europi i dijelovima privrede špa​njolske Amerike bila poželjna (rentabilna), potrebna (s obzirom na interes zemljoposjednika) i moguća (s obzirom na vrstu traženog rada). 

Ropstvo je bilo neizvedi​vo zbog relativnog manjka radne snage. 

Domaća ropska radna snaga je uvijek deficitarna jer je njome teško upravljati, a uvoz robova iz udaljenijih krajeva nije bio rentabilan za proizvode koji traže mnogo nadzora, npr. pšenicu. 

Osim toga, troškovi robova nisu bili zanemarivi. Iako seljak vjerojatno preferira sistem pri​silne tržišne proizvodnje ropstvu zbog minimalnog dostojanstva i prava što mu ih daje ta formalna sloboda, to ne mora značiti da su materijalni uvjeti prisilnog tržišnog proizvodača bili bolji od uvjeta roba.
U matici svjetske privrede, u zapadnoj Europi (uključujući sredozemni kršćanski svijet), situacija se razlikovala u nizu aspekata. Gustoća stanovništva bila je u osnovi mnogo viša (čak i u razdobljima demografskog pada kao što su 14 i 15 stoljeće). Poljoprivreda je stoga bila intenzivnija. Osim toga, dio zemljišta (oranica) pretvoren je u pašnjake. Uslijed toga bilo je manje prisile, djelomično zbog toga što kvalificiranija radna snaga može zahtijevati smanjenje prav​ne prisile.

16 stoljeće je bilo doba povećane potražnje za mesom, koja je bila elastična i koja se povećavala sa sve višim životnim standar​dom. Isto tako, zbog ekspanzije stanovništva javila se i veća potražnja za žitari​cama. Posljedice su bile jednostavne. Stočarstvo - koje je bilo rentabilno - zahti​jevalo je drukčiju društvenu organizaciju rada. Ako se iz bilo kojeg razloga nije razvilo, pastoralizam se stvarno smanjio. Stoga se u cijeloj Europi pitanje svelo na pojačanu podjelu rada.

U matičnom području cvali su gradovi, razvijale se industrije, i trgovci su posta​li značajna ekonomska i politička snaga. Naravno, poljoprivreda je i dalje, u cije​lom šesnaestom stoljeću, ostala aktivnost većine stanovništva. (Što dapače vrijedi za sjeverozapadnu Europu sve do 19stoljeća, te za južnu Europu sve do 20stoljeća).¸
Ekspanzija 16 stoljeća nije bila samo geografska ekspanzija. To je bila i ekonomska ekspanzija - razdoblje demografskog rasta, povećane poljoprivredne produktivnosti i »prve industrijske revolucije«. To je doba uspostavljanja redovne trgovine između Europe i ostatka nastanjenog svijeta. Do kraja stoljeća privreda je jednostavno izgledala drukčije i bolje.

Međutim, zašto je transformacija poprimila upravo takav oblik? To jest, zašto se feudalac - ako mu je prijetila transformacija - nije obratio državi kako bi ona prisilila seljake da ostanu na zemlji, kao što je to bio slučaj u istočnoj Europi? S druge strane, zašto je transformacija - ako je bilo ustupaka - poprimila oblik napoličarstva, a ne prijenosa zemlje malim seljacima koji su odmah kupovali zemIju ili plaćali fiksnu rentu, što je bilo glavno (ali ne, naravno, i jedino) rješenje u sjeverozapadnoj Europi?

Pređimo sada na područja koja su se do 1640. našla u matici (jezgri) europske svjetske privrede: to su Engleska, Nizozemska i, u nekoj mjeri, sjeverna Francuska. U tim područjima razvila se kombinacija ispaše i ratarstva koja se temeljila na slobodnoj slobodnijoj radnoj snazi i jedinicama razmjerno efikasne veličine. Španjolska je pošla tim putem, a zatim skrenula i postala dijelom poluperiferije. 

Sjeverozapadna Europa je u procesu razdvajanja upotrebe zemljišta na ispašu i oranice. To je postalo moguće tek pošto je sve veće tržište stvorilo još šire tržište za stočarske proizvode i pošto je perife​rija svjetske privrede osigurala dodatne žitarice za matična područja. Poluperiferi​ja se okretala od industrije (zadatka koji je bio sve više ograničen na maticu) i prema relativnoj autarhiji u poljoprivredi. Poljoprivredna specijalizacija matice poti​cala je monetarizaciju seoskih radnih odnosa budući da je rad bio složeniji (tj. zahtijevao određeni stupanj »kvalifikacije«) i budući da su se zemljovlasnici htjeli riješiti tereta, tj. viška poljoprivrednih radnika. Najamni rad i novčana renta po​stali su sredstvima upravljanja radnom snagom. U takvom sistemu mogao se poja​viti sloj samostalnih malih seljaka, dapače i ojačati zahvaljujući kako svojim poljo​privrednim proizvodima tako i vezama s novim obrtima. S obzirom na povećanje stanovništva i pad nadnica, iz toga bi slijedilo, kako kaže Marx, da su se ti samo​stalni seljaci (yeomen) »obogatili i na račun svojih težaka i na račun zemljoposjed​nika«. Oni su prisvojili (ograđivanjem) zemlju prvih, javno navodeći kao oprav​danje potrebu za garantiranjem snabdijevanja nacije hranom, a tada ih un​ajmljivali uz niske nadnice, istovremeno dobivajući, po fiksnim zakupninama, sve više i više zemljišta od vlasnika velikih posjeda. Ne bismo htjeli prenaglasiti snagu tog novog yeomanskog sloja

Ali, u tom slučaju, što je bilo s viškom stanovništva koji je prepunjavao gradove matičnih područja i koji se skitao zemljom? Pa, kao prvo, imamo masovno umira​nje. Neke su vješali zbog skitnje. Glad je bila česta pojava, osobito s obzirom na »polaganost i nemoguću cijenu prometa, i neredovite žetve. Kako kažu Brau​del i Spooner, analiza ove privrede »mora uzeti u obzir 'mladost' te skitničke po​pulacije čiji je životni vijek u prosjeku bio kratak zbog gladi i epidemija. 

Metode stjecanja trgovačke dobiti koje su se primjenjivale u 16 stolje​ću u mnogočemu su bile samo produžetak metoda što su ih gradovi uspješno poče​li primjenjivati u odnosima sa svojim neposrednim zaleđem u kasnom srednjem vijeku. Problem koji je mučio sve gradove bio je kako upravljati vlastitim tržištem, tj. kako smanjiti troškove artikala nabavljenih sa sela i istodobno minimizirati ulogu stranih trgovaca. Gradovi su primjenjivali dvije metode. S jedne strane, nastojali su sebi osigurati ne samo legalna prava na oporezivanje tržišnih operaci​ja već i pravo na reguliranje trgovine (tj. tko će trgovati, gdje bi se trgovina morala odvijati, i što bi se trebalo razmjenjivati). Gradovi su osim toga nastojali što više ograničiti mogućnost trgovanja svojih seoskih zaleđa putem nekih drugih posred​nika. Rezultat Dobb naziva vrstom »urbanog kolonijalizma«.
No profit tih aktivnosti, iako je bio važan, bio je malen u odnosu na ono što se moglo zaraditi trgovinom na velike udaljenosti, osobito kolonijalnom polukolonijalnom trgovinom. Prema procjeni Henrija Seea, profitne stope prvih kolonijal​nih trgovačkih operacija bile su vrlo visoke: »negdje iznad 200 ili 300% za transak​cije koje se nisu mnogo razlikovale od gusarstva». U stvari, taj visoki koeficijent profita podrazumijevao je dva zasebna aspekta. Jedan od njih bila je »monopsoni​stička« situacija u kolonijalnim područjima, tj. monopsonija u » kupovini« zemlje i radne snage. Kao što smo vidjeli, to se rješavalo legalnom prisilom, bila to špa​njolska Amerika ili istočna Europa. Drugi aspekt bila je odsutnost stvarne konku​rencije u područjima prodaje primarnih proizvoda, tj. u zapadnoj Europi. Po​manjkanje konkurencije bilo je djelomično posljedica pomanjkanja tehnološkog razvoja, a djelomično posljedica vertikalno povezanog trgovanja.

Još su važnije bile vertikalne veze. Izvori kapitala bili su ograničeni. Ne smije​mo zaboraviti činjenicu da su i državni aparati bili krupni pozajmljivači. Profit portugalskih plantaža šećerne trske (s robovskom radnom snagom), na primjer, nije odlazio samo Portugalcima koji su neposredno bili u to uključeni već i osoba​ma u »naprednijim« europskim privredama koje su osiguravale i početni kapital i industrijsko tržište. Ne radi se samo o tome da je sjeverozapadna Europa mogla razviti tvornice, već i o tome da su njene vertikalne trgovačke veze poticale finan​cijsku ovisnost.

»Postizanje srednjeg profita na mnogo većim tržištima: prodavanje veće količine uz manju za​radu po jedinici«. Dio profita potjecao je iz zaostajanja nadnica. Dio profita odnosio se na neočekivanu izuzetnu dobit. Dio je bio posljedica niskih realnih kamatnih stopa. Dio je bio profit posuđen kao osiguranje za budućnost u smislu neobračunate amortizacije. No profita je bilo, a iznos profita je stvorio ne samo političku osnovu za tu klasu, već je i neposredno utjecao na cjelokupnu privredu. To se osjetilo na mnogo načina: kao stimulans za proizvodnju sirovina i mobiliza​ciju radne snage, kao način zadovoljavanja sve veće potražnje koja je postala ma​sovna potražnja. Međutim, i osim toga, to je omogućilo industriju koja je bila od​govorna za stvaranje mnogih vanjskih ekonomija: cesta, sredstava za zaštitu od poplava, luka.

Jasno je također da je u šesnaestom stoljeću došlo do značajnog pomaka lokaci​je tekstilne industrije. Krajem petnaestog i početkom šesnaestog stoljeća ta se industrija širila u »starim« centrima: sjevernoj Italiji, južnoj Njemačkoj, Lorraini, Franche-Comteu, španjolskoj Nizozemskoj, te u Engleskoj - ali samo na jugozapadu i samo što se tiče vunenih tkanina. A tada su izrasli novi centri, uglavnom u Engleskoj i sjevernoj Nizozemskoj, u zemljama koje su, kako primjećuje Nef, bile »industrijski zaostale početkom 16stoljeća...«

KOja su ekonomska dostignuća 16 st i kako smo ih razjasnili? 

To nije bilo stoljeće velikog tehnološkog napretka, izuzevši jedino uvo​đenje ugljena kao goriva u Engleskoj i sjevernoj Francuskoj. A. Rupert Hall vidi in​dustriju i poljoprivredu »u posljednjim fazama niza promjena, tehnoloških i organizacionih«. Međutim, primjećuje on, upravo je u šesnaestom stoljeću došlo do » širenja metoda od matice prema periferiji europske civilizacije«. 
16 st je doba četiriju izrazitih promjena. Europa se proširila na obje Amerike. To samo po sebi nije moralo biti odlučno, ali je bilo važno. Presudnu činjenicu u ve​zi s ekspanzijom najbolje je izrazio Braudel: »Zlato i srebro Novog svijeta omogu​ćili su Europi da živi iznad svojih mogućnosti, da investira nerazmjerno svojim uš​teđevinama i da ih poveća revolucijom ci​jena i zaostajanjem nadnica.
 Bez obzira na to da li je ekspanzija zlata i srebra bila odgovorna za ekspanziju proizvodnje, te bez obzira na stupanj u kojem je demo​grafska ekspanzija bila uzrok posljedica, samo zlato i srebro bili su roba, a op​ća ekspanzija trgovine bila je temelj 'prosperiteta', u šesnaestom stoljeću, koji nije bio ni igra ni fatamorgana, niti monetarna iluzija«.

Jasno je, međutim, da se u šesnaestom stoljeću javlja »kapitalistička era« i da poprima oblik svjetske privrede

III.TEST: Nizozemska hegemonija

Doba od 1600. do 1750. godine bilo je razdoblje konsolidacije u kojem je došlo do usporavanja razvoja svjetske privrede. To je vrijedilo posvuda; no, kapitalistički ekonomski sistem odlikuje se time što je opća centralna tendencija sklop izrazito različitih trendova sastavnih sektora. Usporavanje i konsolidacija nameću teške ekonomske odluke, pa zbog toga potiču zamršene političke (i kulturne) situacije.

Hegemonija ne podrazumijeva samo status matice. 

Ona se može definirati kao situacija u kojoj se proizvodi određene matične države proizvode tako efikasno da su uglavnom konkurentni čak i u drugim matičnim državama, pa će prema tome, određena matična država biti primarni korisnik maksimalno slobodnog svjetskog tržišta.

 Kako bi takva država iskoristila tu proizvodnu nadmoć, ona očito mora biti dovoljno jaka da spriječi ili minimizira podizanje unutarnjih i vanjskih političkih prepreka koje ometaju slobodni tok faktora proizvodnje. 

Kako bi sačuvale svoju već ostvarenu prednost dominantne ekonomske sile stimuliraju određene intelektualne i kulturne težnje, pokrete i ideologije. Problem je hegemonije, kako ćemo vidjeti, u tome što je ona prolazna. 

Čim država postane zaista hegemonistička, ona počinje slabiti, jer država ne prestaje biti hegemonistička zato što gubi snagu (bar ne prije no što prođe dulje vrijeme), nego zato što je druge sustižu. Kad si na vrhu, budi siguran da ti budućnost ne pripada, koliko ti god sadašnjost pripadala, ali osjećaj da si na vrhu ipak godi. Model hegemonije izgleda fantastično jednostavan.

Nizozemska proizvodna efikasnost je prvi put postignuta u povijesno najstarijem obliku proizvodnje hrane, tj. »skupljanju«, u ovom slučaju »skupljanju« ribe, osobito (ali ne samo) usoljene haringe, »nizozemskog zlatnog rudnika«.

Počeci te efikasnosti povezani su s izumom (oko 1400) haringbuisa ili bussa, ribarskog broda koji je zahvaljujući velikom odnosu duljine i širine pružao »veću mogućnost manevriranja, plovnu sposobnost i brzinu bez velikih gubitaka u tovarnom prostoru. Dvije velike prednosti bussa bile su njegova konstrukcija koja je omogućavala primjenu povlačne mreže za haringe, zabilježene prvi put kod Hoorna u Zapadnoj Friziji 1516, te njegove šire palube koje su omogućavale sušenje i soljenje ribe na brodu. 

Nizozemci nisu dominirali samo ribolovom na haringe na Sjevernom moru, takozvanim »velikim ribolovom«, nego i islandskim ulovom bakalara i kitolovom u području Spitsbergena. Kitovi zapravo nisu bili traženi kao hrana nego kao industrijski proizvod. Od njih se dobivalo »kitovo ili riblje ulje« koje se koristilo kao sapun i gorivo za svjetiljke, te kitova us koja se upotrebljavala u vezi s odjećom. Ribarstvo nije bilo važno samo za takva ulaganja u završne aktivnosti nego i za ulaganja u početne aktivnosti kao što je pravljenje mreža, te je time stvorilo situaciju koja je bila »jedinstvena u Europi« s obzirom na postotak stanovništva »koje se bavilo ribarstvom barem povremeno«.

Trgovina haringama [Nizozemaca] je potakla trgovinu solju, i zahvaljujući trgovini haringama i solju to je zemlja na određeni način potpuno monopolizirala trgovinu na Baltičkom moru jer oni tu tovare rasutu robu i prevoze je ovamo«. Budući da je upravo prevlast u baltičkoj trgovini bila jedan od faktora koji su pridonijeli efikasnosti nizozemskog brodograditeljstva, Nizozemci su neko vrijeme uživali u sretnim okolnostima efekta spirale, tj. u kružnom pojačanju prednosti.

Nizozemci su se pokazali jednako nadmoćnima u poljoprivredi, najosnovnijoj proizvodnoj aktivnosti tog vremena, a to je bilo golemo dostignuće i po širini posljedica i po uloženom trudu zato što Nizozemska uopće nije bila geološki pogodna za uzgajanje žitarica ni za većinu drugih poljoprivrednih kultura. Međutim, slabost je na dva načina pretvorena u snagu. Prvo, ispumpavanje vode da bi se dobilo plodno tlo (polderizacija) dovelo je do izuma vjetrenjača i procvata tehničke znanosti tako da je Nizozemska postala »centar ere mehanike drva«. Polderizacija datira od 1250, ali je dostigla vrhunac između 1600. i 1625. kada je došlo do naglog kvantitativnog uspona; ta visoka razina održavana je uglavnom od 1625. do 1675.  Zbog toga je deplasirana poruga Andrewa Marvella u Karakteru Nizozemske: »Tako vlada među potopljenima onaj koji odvodi vodu«. Drugi rezultat teških prirodnih uvjeta bio je možda još značajniji. Potreba je nagnala Nizozemce na intenzivniju poljoprivredu, najprije otprilike 1300, kada su ranija teška vremena i niske cijene potakle inventivnost, i kasnije, između 1620. i 1750, kada je došlo do veće ekspanzije intenzivne poljoprivrede.

Budući da je tlo bilo naročito loše za poljodjelstvo, povećana proizvodnja mogla se najlakše postići prijelazom na industrijske kulture kao što su Ian, konoplja, hmelj, povrće, voćarstvo i na vrlo značajnu proizvodnju boja u čemu su Nizozemci u šesnaestom i sedamnaestom stoljeću »bili najnapredniji u svijetu te imali malu konkurenciju«. Paralelno s povrtlarstvom i ratarskim usjevima znatno je ojačalo i stočarstvo. Tu koncentraciju na industrijske kulture omogućio je djelomično velik uvoz žitarica, što nije bilo nevažno.

Drugi faktor koji je tome pridonosio bilo je poboljšanje poljoprivrednih metoda - nestanak ugara te s time povezan uzgoj krmnog bilja, uzgoj kultura u gredicama i redovima, primjena jednostavnog i jeftinog alata i visoki prinosi postignuti intenzivnom gnojidbom i mnogo pažljivijom obradom malih površina. Sjetva trave i sistematsko gnojenje omogućili su držanje brojnijih stada i veće prinose mlijeka. Intenzivirana poljoprivreda omogućila je razvoj urbanizacije i industrijalizacije koje su također sa svoje strane stimulirale takvu poljoprivredu. »Već sredinom sedamnaestog stoljeća većina gradova davala je ljudima koncesije da bi skupljali [industrijske] otpatke [npr. pepeo], te ga prodavali i isporučivali ratarima«

Industrijski napredak se najprije zapaža u proizvodnji tekstila, tradicionalno vodećem sektoru.

Tekstilna proizvodnja bila je usredotočena u Leidenu gdje su se počele proizvoditi »nove tkanine« (hays, svila, kamelot, parhet itd.) s kojima se proslavila Engleska.

Druga velika industrija početkom novoga vijeka bila je brodogradnja, i općenito je poznata činjenica da su Ujedinjene provincije prednjačile i u tome. Ne toliko općepriznata, ali bitna za jasnu analizu jest činjenica da je nizozemska brodogradnja bila »modernih dimenzija, vrlo sklona standardiziranim, repetitivnim metodama«. Bila je vrlo mehanizirana i primjenjivala je mnoge naprave koje su štedile ljudsku radnu snagu - pilane na pogon vjetrom, mehaničke uređaje za napajanje pila, vitla s koloturjem, velike dizalice za teške drvene elemente i sve je to povećavalo produktivnost. Upadljiva je povezanost brodogradnje s industrijsko-trgovačkim kompleksom. U Amsterdamu je postojao niz pomoćnih industrija - užarstvo, pekarstvo (dvopek), proizvodnja jedrenog platna, užadi i drugih potrepština za brodove, i proizvodnja navigacionih instrumenata te izrada pomorskih karata.

Glavni razlog zbog kojeg su Nizozemci prigrabili tu trgovinu bila je njihova efikasnost u tekstilnoj industriji. Posljedica toga je, naravno, bila efikasnost u brodogradnji koja je, kao što ćemo vidjeti, bila uglavnom razlog zašto su Nizozemci mogli dominirati svjetskom trgovinom.

Tekstilna proizvodnja i brodogradnja nisu bile jedine značajne industrijske grane. Nizozemska je bila vodeći centar rafiniranja šećera, bar do 1660. »Snažan bum« odlikuje i razvoj destilerija koji je počeo ubrzo nakon 1600. i trajao do kraja stoljeća. Bila je razvijena i industrija papira; pilane; proizvodnja knjiga; opekarska industrija i industrija vapna, koja je ojačala oko 1500. i bila još »razmjerno uspješna« u osamnaestom stoljeću; lončarstvo; tvornice duhana i izrada lula; vrlo velike štavionice kože usmjerene na izvoz, osobito u sedamnaestom stoljeću; proizvodnja ulja i sapuna koja je naročito napredovala sredinom sedamnaestog stoljeća; naravno, kemijska industrija čija je primarna djelatnost

Nizozemska bila »prva zemlja koja je postigla autarhičan rast«, moramo konstatirati da je to ona postigla u prvom redu zato što ni jedna druga zemlja nije imala tako jedinstven, čvrst i integriran agroindustrijski proizvodni kompleks - i to usprkos ekonomskim teškoćama osamdesetogodišnje borbe za nezavisnost.

VOC

Povijest trgovine s Indijom je naravno povijest Vereenigde Oost-Indische Coinpagnie (VOC). VOC je uzor kapitalističke trgovačke kompanije - djelomično špekulativna inicijativa, djelomično dugoročna investicija, djelomično kolonizacija. VOC je imao razborite direktore u Amsterdamu, De Heeren Zeventien, »sedamnaestoricu gospode«, i prokonzule u Bataviji koje je bilo teško nadzirati, a prvi među njima bio je Jan Pieterszoon Coen. Nizozemci su se na neki način ugurali u trgovinu u Indijskom oceanu. Kad je 1585. Antwerpen pripao Španjolcima, europsko tržište mirodija preselilo se u Amsterdam. Međutim, pošto je Španjolska pripojila Portugal 1580, a Lisabon je bio europska ulazna luka za mirodije, Nizozemci su nastojali zaobići Španjolce. Stoga su najprije 1592.  uputili Cornelisa de Houtmana u Indijski ocean; prve trgovačke flote zaplovile su 1598, a već 1602. VOC je od parlamenta (Staaten-Generaal) dobio posebna ovlaštenja; razlozi su bili višestruki: obuzdavanje štetne konkurencije medu Nizozemcima, osiguranje stabilnih mogućnosti ulaganja za manje investitore, stvaranje ekonomskog i političkog oružja protiv Španjolske i, jednostavno, povećanje količine mirodija u Europi.

Glavne prevozničke rute prema Indijskom oceanu preselile su se sa sjeverne polutke (Crveno more i Perzijski zaljev) na južnu polutku (ruta oko Rta dobre nade). Nizozemci su mogli iskoristiti tu priliku zato što su imali odgovarajuću tehnologiju. Kao što kaže Parry, »križno jedro pobijedilo je latinsko, a pasat monsuna«; međutim, čim su se Nizozemci uključili u tu trgovinu, suočili su se s osnovnim problemom trgovine s vanjskim poprištem. Budući da je bila riječ o trgovini luksuznom robom, dobit je bila visoka, a konkurencija oštra. No, budući da je to bila trgovina luksuznom robom a ne robom ne​ophodnom za život, tržište je bilo inherentno maleno, i prezasićenost tržišta predstavljala je ozbiljnu mogućnost - prava Scila i Haribda. Postojala su samo dva načina za rješenje te dileme: preobraziti prirodu trgovine uključivanjem Indijskog oceana kao periferne zone kapitalističke svjetske privrede ili pribjeći »kontroliranoj« trgovini, tj. klasičnom načinu trgovine na duge relacije između svjetskih imperija

Nije li ukupna, stoljetna negativna bilanca VOC-a prikrivala gigantski proces internog prijenosa dohotka i koncentracije kapitala, u samim Ujedinjenim provincijama, s malih na velike investitore? Ako je tako, moglo bi se reći da je VOC djelovao kao neka vrsta burze, vrlo korisne za one kojima su informacije bile pristupačnije, npr. za same De Heeren Zeventien; no u tom slučaju se povijest VOC-a, barem do prijelaza iz sedamnaestog u osamnaesto stoljeće, svodi više na financijski nego na trgovački distribucijski aspekt. Povijest VOC-a ipak dobro pokazuje kako je dominacija na jednom području povezana s dominacijom na drugom.

Moglo bi se reći da je VOC djelovao kao neka vrsta burze, vrlo korisne za one kojima su informacije bile pristupačnije, npr. za same De Heeren Zeventien; no u tom slučaju se povijest VOC-a, barem do prijelaza iz sedamnaestog u osamnaesto stoljeće, svodi više na financijski nego na trgovački distribucijski aspekt. Povijest VOC-a ipak dobro pokazuje kako je dominacija na jednom području povezana s dominacijom na drugom.

Zašto je posjedovanje srebra bila prednost u baltičkoj trgovini? Zato što su ekonomska konkrakcija i Tridesetogodišnji rat doveli do pojave koju Englezi nazivaju »rising of the moneys«. (a Nijemci Kipper- und Wipper-zeit), tj. do devalvacije sitnog kovanog novca u odnosu na srebro. Srebrni talir (Reichtaler, Rigsdaler, Riksdaler, Rijksdaalder), prenosivi srebrni kovani novac konstantnog sadržaja srebra, vrijedio je 1600. godine 37 groša, a već 1630. 90 groša; najveći skok, od 45 na 75 groša, pada između 1618. i 1621. Do tih promjena je došlo zbog smanjivanja sadržaja srebra u grošu i objavljivanja promjene njegove vrijednosti u odnosu na srebrni talir. Pitanje je zašto je to drugačije utjecalo na Nizozemce nego na Engleze. Vjerojatno su sada i jedni i drugi mogli dobiti baltičke proizvode po nižoj cijeni u srebru; međutim, u tu je svrhu bila potrebna »gotovina« koju su Nizozemci imali a Englezi nisu. Osim toga, u doba opće trgovačke depresije jeftiniji uvoz je bio važniji od jeftinog uvoza.

Za Engleze je glavni problem bila činjenica da su nizozemski trgovci mogli prodavati baltičku robu u Engleskoj jeftinije nego engleski trgovci. Baltički trgovci u Engleskoj su smatrali da bi se problem mogao riješiti dobivanjem dozvole za reeksport  baltičkog žita u Sredozemlje, što su činili Nizozemci; međutim, naišli su na jak otpor engleskih trgovaca pšenicom koji su uspjeli održati zabranu na izvoz kad god je cijena bila iznad prilično niske brojke strahujući od nedovoljne među​narodne konkurentnosti engleskog žita. Zbog toga Englezi nisu mogli na Sredozemlju zaraditi srebro kako bi njime iskoristili jeftine cijene na Baltiku i time opet došli do proizvoda s kojima bi zaradili više srebra, i tako dalje. Devalvacija na Bal​tiku bila je stoga Nizozemcima unosnija nego Englezima u smislu dominacije u baltičkoj trgovini, a otuda i u mediteranskoj trgovini; ona je Nizozemcima omogućila i da počnu »podrivati engleske trgovce u samoj Engleskoj«.

Od 1632. javlja se daljnji tehnološki napredak s izgradnjom prvog trekvaart-a, ravnog kanala sa stazom za teglenje putničkih brodova, što je zahtijevalo znatan kapital. Nizozemski brodograditelji izumili su plovila koja su mogla vrlo brzo istovarivati teret na rijekama i jezerima. Rezultat toga bila je najefikasnija interna prometna mreža u Europi; promet je dostigao vrhunac šezdesetih godina sedamnaestoga stoljeća. Saberemo li sve to, možemo zaključiti da su najdalje trgovačke rute - Indijski ocean, Levant, pa čak i kršćansko Sredozemlje i atlantska trgovina - bile svakako važne, ali su bile sekundarne. Tajna nizozemske trgovačke hegemonije u europskoj svjetskoj privredi od dvadesetih godina sedamnaestoga stoljeća (možda već i devedesetih godina šesnaestog stoljeća) do šezdesetih godina sedamnaestog stoljeća »ostala je drevna trgovina između sjeverne i zapadne Europe«, a Nizozemci su mogli postići trgovačku prevlast zahvaljujući svojoj ranijoj agroindustrijskoj efikasnosti. Ta se efikasnost pretvorila u trgovačku efikasnost uglavnom zahvaljujući niskim vozarinama, troškovima osiguranja i režijskim troškovima. 

Zašto su nizozemske vozarine bile tako niske? Najvažniji faktor bili su niski troškovi brodogradnje. Parry nabraja šest troškovnih prednosti

Od 1632. javlja se daljnji tehnološki napredak s izgradnjom prvog trekvaart-a, ravnog kanala sa stazom za teglenje putničkih brodova, što je zahtijevalo znatan kapital. Nizozemski brodograditelji izumili su plovila koja su mogla vrlo brzo istovarivati teret na rijekama i jezerima. Rezultat toga bila je najefikasnija interna prometna mreža u Europi; promet je dostigao vrhunac šezdesetih godina sedamnaestoga stoljeća. Saberemo li sve to, možemo zaključiti da su najdalje trgovačke rute - Indijski ocean, Levant, pa čak i kršćansko Sredozemlje i atlantska trgovina - bile svakako važne, ali su bile sekundarne. Tajna nizozemske trgovačke hegemonije u europskoj svjetskoj privredi od dvadesetih godina sedamnaestoga stoljeća (možda već i devedesetih godina šesnaestog stoljeća) do šezdesetih godina sedamnaestog stoljeća »ostala je drevna trgovina između sjeverne i zapadne Europe«, a Nizozemci su mogli postići trgovačku prevlast zahvaljujući svojoj ranijoj agroindustrijskoj efikasnosti. Ta se efikasnost pretvorila u trgovačku efikasnost uglavnom zahvaljujući niskim vozarinama, troškovima osiguranja i režijskim troškovima. 

Zašto su nizozemske vozarine bile tako niske? Najvažniji faktor bili su niski troškovi brodogradnje. Parry nabraja šest troškovnih prednosti: to su vještina nizozemskih brodograditelja, ekonomičnost u korištenju materijala, naprave koje ušteđuju ljudski rad, standardizirana masovna proizvodnja, velenabava materijala i jeftin prijevoz građevnog materijala nizozemskim brodovima. Zbog svega toga su ukupni troškovi proizvodnje još do sredine sedamnaestog stoljeća bili 40-50% niži nego u Engleskoj, najbližem nizozemskom konkurentu. Prve tri prednosti mogu se smatrati tehnološkim napretkom Nizozemaca, a druge tri kumulativnom prednošću ostvarenom nadmoći na prva tri područja. Osim što su bili ekonomičnije građeni, nizozemski su brodovi bili konstruirani tako da su zahtijevali malobrojniju posadu - obično 18 mornara umjesto 26-30 kao na brodovima drugih zemalja.

Prvo, to je značilo udruživanje uštedevina u sistem partnerstva, što dakako nisu započeli Nizozemci, ali su taj sistem proširili tako da je obuhvatio osim malobrojne trgovačke aristokracije i velik broj manjih trgovaca. Drugo, to je značilo stvaranje sistema proizvodnih viškova koji su trgovcima znatno smanjili rizik, naročito zato što je sistem bio organiziran monopolistički, te koji su smanjili ovisnost tržišta glavnih proizvoda o nestalnoj ponudi (i o troškovima) omogućavajući trgovcima da prodajom ostvaruju špekulativnu dobit. Treće, to je značilo mrežu trgovačkih posrednika (komisionara) koji su nalazili kupce za proizvođača, dobivali robu na konsignaciju i primali proviziju na iznos koji je kupac platio proizvođaču. Tako se nizozemska entrepot-trgovina razvila po uzoru na nizozemsko brodarstvo, koje je također bilo rezultat nizozemske industrijske efikasnosti. I ovdje imamo spiralni efekt: sna​ga nizozemske entrepot-trgovine »je prijetila da uništi« englesko brodarstvo. Dakako, entrepot-aktivnosti su stvorile brojne mogućnosti stalnog zaposlenja što je, naročito u sedamnaestom stoljeću, podržavalo internu potražnju za nizozemskim proizvodima.

IV.TEST: Borba u matici Faza I.

Nakon 1632. španjolski su asientistas zbog ratne nesigurnosti koristili engleske brodove za prijevoz plemenitih metala u Flandriju. To je za Englesku bila vrlo značajna sporedna prednost zato što su, prema sporazumu, istovarivali 2/3 pleme​nitih metala u Doveru i kovali novac u londonskoj kovnici prije nastanka putova​nja

Cijena kukuruza je 1649. dosegla vrh u tom stoljeću. Francuzi su zabranjivali uvoz iz Engleske. Trgovci su plaćali troškove građanskog rata i u zemlji (oporezivanjem) i u inozemstvu (zbog odsutnosti diplomatskih tijela i priobalnih angažmana ratne mornarice).

Nizozemska hegemonija, postojala su samo dva moguća načina jačanja engleske trgovine:- državna pomoć engleskim trgovcima i državno ograničavanje stranih trgovaca.

Englezi su 1651. krenuli izravno protiv Nizozemaca namećući restrikcije na uvoz. 

Navigacijski akt iz 1651. je propisivao da se roba koja ulazi u Englesku mora prevoziti engleskim brodovima brodovima zemlje proizvodnje (definirane u smislu luke prvog ukrcaja).

Već potkraj 17 stoljeća demografske posljedice podjele burgundske države počele su se osjećati na vojnom polju. Usprkos bo​gatstvu, Ujedinjene provincije su bile »premale da unedogled snose nepodnošljiv teret kopnene i pomorske obrane«. Engleska ratna mornarica je na kraju nad​mašila nizozemsku, uglavnom zato što je Engleska »imala više sredstava«. Na​ravno, imala ih je i Francuska, ali Francuzi su koristili svoja sredstava na kopnu, a ne na moru, pa su se u konačnoj liniji njihove investicije manje isplatile.

Jedan od osnovnih problema usporedbe je izbor područja za komparaciju. Fran​cuska je kao politička cjelina bila oko 4x veća od Engleske po površini i stanovništvu (odatle otprilike ista gustoća stanovništva). Ako dodamo Škotsku i Wales kako bismo kao jedinicu usporedbe upotrijebili Veliku Britaniju, to gotovo udvostručava područje i smanjuje gustoću stanovništva. 

I u Engleskoj i u Francuskoj je složeno ispreplitanje pravosuđa, politike i oscila​cija na tržištu stvorilo pravi kaleidoskop odnosa prema zemljištu. 

U tu složenost možemo proniknuti predočavanjem četiriju glavnih kategorija u odnosu na pri​marne izvore dohotka:    1. zemljoposjednici, obično veleposjednici, često plemići koji su primali rentu od proizvođača; 2. imućni proizvođači, vrlo često »zakupnici«, koji su upravljali srednjim i krupnim cjelinama i zapošljavali radnu snagu;

 



 3. neimućni proizvođači s malim cjelinama, tu i tamo vlasnici, koji su često morali dopunjavati dohodak drugim aktivnostima; i 

4. seljaci bezemljaši (ili gotovo bezemljaši). Obično se čudesno nejasnim izrazima kao što su »seljaci« i »slobodni seljaci« (yeomen) uglavnom označava druga kategorija, a često i treća. Kad autori pišu o nestanku slobodnog seljaka (yeomana) u Engleskoj i preživljenju seljaka u Francuskoj, čini se da imaju na umu treću kategoriju.
Jedna od temeljnih pojava u suvremenom kapitalizmu je polagani, ali ujednače​ni razvoj veleposjeda, tj. proces sve veće koncentracije.

 Koncentracija se ugla​vnom postizala ograđivanjem općinske zemlje koje se, kako izgleda, nije značajno smanjivalo u torn periodu. Stvaranje takvih posjeda u teškim vremenima zahtije​valo je novaca i truda. Zemljište se sve više prodajom prenosilo u neplemićke ruke, premda je u Francuskoj retrospektivno teže zamijetiti tu činjenicu zato što je isto bogatstvo koje je neplemiću omogućavalo da kupi zemlju omogućavalo i kupnju plemićke titule (mnogo lakše nego u Engleskoj). 

Neki su se veleposjedi stvarali ko​mad po komad, i stoga je poneka koncentracija vlasništva značila samo »centrali​zaciju knjigovodstva«. Po definiciji je takva centralizacija knjigovodstva povlači​la za sobom sve češće izostajanje s posla. Osim toga, s opadanjem cijena žita sma​njivala se korist neposredne proizvodnje i povećavala korist zakupa. Stalni razvoj države privlačio je sve veći broj zemljoposjednika u prijestolnicu. Bez obzi​ra na to da li su odlazili da budu dvorjani sudionici na monetarnom tržištu, sve se više povećavala njihova fizička udaljenost od poljoprivredne proizvodnje.

Kako bi sačuvali veleposjede, pojedinci su morali biti sposobni poduzetnici; bilo je dovoljno prostora za takve sposobnosti, ali su se obitelji nastojale zaštititi od neposobnosti određenih nasljednika. U Engleskoj je to dalo povoda stvaranju no​vog pravnog oblika — ograničenog prijenosa vlasništva (strict settlement). To je bilo korisno, kao i snižene kamatne stope koje su omogućavale lakše podnošenje duga i bile potkrijepljene ograničenim pravom zaduživanja što ga je ograničeni prijenos vlasništva povlačio za sobom.

 U Francuskoj se obiteljsko nasljeđivanje suočavalo s dodatnim problemom obavezne djeljivosti posjeda. No francuski su veleposjednici bili isto toliko lukavi koliko i engleski, te su pribjegavali zakonskoj »rupi« u obliku rentes constituees, koje su se mogle prenijeti nasljednicima, za razliku od rentes foncieres koje nisu bile prenosive. Oni su radije prihvaćali niske kamatne stope nego povrat kapitala radi stvaranja trajnog porodičnog vlasništva. Kupovina funkcija bila je ključni oblik takvog ulaganja.

Slijedeće dvije kategorije, imućni i neimućni proizvođači, nisu jasne. Naime, premda su neki bili vlasnici, većina su bili zakupnici, a neki de jure zakupnici bili du de facto vlasnici; razlika između vlasnika i zakupnika nije se poklapala s gru​pacijama ekonomske sile; društvenog statusa političkog stava. Ispod nivoa ve​leposjednika bilo je možda bolje biti zakupnik, u doba ekonomskih teškoća, nego vlasnik. Razvitak tih dviju kategorija treba posmatrati kao dvostepeni proces. U prvoj polovici sedamnaestog stoljeća rente su još rasle, a porezi su se počeli pove​ćavati, ali je profit u proizvodnji pšenice već padao. To je pogoršalo situaciju ma​njih proizvođača žitarica. Mnogi nezavisni proizvođači morali su se odreći svog ne​zavisnog statusa. Isto su morali učiniti i manji poljoprivrednici zakupnici.

Čini se da je to u sljedećem razdoblju stagnacije dovelo do uspona imućnih za​kupnika-proizvođača pšenice na račun neimućnih poljoprivrednika, bez obzira na to da li su bili vlasnici zakupnici. To podjednako vrijedi i za Englesku i za sje​vernu Francusku, kao i, donekle, za proizvodnju mlijeka i mliječnih proizvoda, drugu glavnu poljoprivrednu aktivnost u tim područjima. Jedan od razloga za uspon poljoprivrednika-zakupnika bio je upravo razvoj veleposjeda kao kapitali​stičke strukture koja je trebala posrednike za nadgledavanje neposrednih proizvođača, bili oni poljoprivredni radnici podzakupnici. 

 Svi se općenito slažu da je u periodu od 1660. do 1750. sitni seljak slobodnjak »uživaoc« počeo nestajati u Engleskoj, no da li je opstao u Francuskoj? Već smo natuknuli da je odgovor vrlo općenito govoreći negativan za sjevernu Fran​cusku (ili bar isto toliko negativan koliko u Engleskoj), ali pozitivan za južnu Fran​cusku. Kakvih dokaza imamo u vezi s Francuskom? Počnimo s terminologijom.

 Najbliži francuski izraz za slobodnog seljaka (yeomana) je laboureur, što nije po​drazumijevalo držanje zemljišta u posjedu nego osnovna sredstva. Laboureur, kaže Goubert, »obično označava osobu (u istočnoj i sjevernoj Francuskoj) koja posjedu​je poljoprivredni alat poznat kao veliki sjeverni charrue. 

Treba razlikovati charrue (plug) i araire (primitivniji oblik pluga), iako se pri tom javljaju terminološke teškoće. U sedamnaestom i osamnaestom stoljeću (u Francuskoj) charrue je bio mnogo teži od arairea, orao je dublje i imao više željeza. Stoga su ga morali vući konji volovi. 

Laboureur je prema tome bio »prilično veliki vlasnik upravitelj zemlje (exploitant) koji se isticao medu stanovnicima sela važnošću svojih sredsta​va i brojem osoba što ih je mogao zaposliti«.

U usporedbi s Engleskom, pa čak i Francuskom, nizozemska je tekstilna indu​strija u drugoj polovici sedamnaestoga stoljeća doživljavala neprilike. 

Kao prvo, bila je smještena u gradovima, a troškovi radne snage bili su visoki. Nizozemci su stoga zaostali na svim poljima proizvodnje kamgarna osim u proizvodnji tkani​na od devine dlake (greinen), ali ne u proizvodnji vunenih tkanina. U proizvodnji tkanina od devine dlake i vunenih tkanina zadržali su prednost povlaštenog pristu​pa potrebnim sirovinama — Španjolskoj za vunu i Turskoj za sirovinu potrebnu za tkanine od devine dlake; održavali su i prednost u metodama bojenja indigom i košenilom (grimiznom bojom). Tkanine od devine dlake i vunene tkanine bile su roba visoke vrijednosti, visoke kvalitete, ali nisu bile namijenjene širokom tržištu. Takva promjena orijentacije bila je posljedica »općenito slabijeg položaja« i sto​ga je posve razumljivo zašto se u drugoj polovici sedamnaestoga stoljeća nizozem​ski kapital prebacivao s industrijskih ulaganja na trgovačke poslove s višom sto​pom rentabilnosti.

U drugim granama proizvodnje situacija je bila mirnija. Doduše, engleska bro​dogradnja je svakako rasla više-manje naglo, baš u trenutku kad se volumen nizozemske brodogradnje smanjio. Treba prvenstveno obratiti pažnju na činjenicu da je u svjetskoj privredi u cjelini potražnja bila letargična. Čak i u sektorima gdje se povećavala potražnja nije mogla držati korak s agroindu​strijskim nastojanjima Ujedinjenih provincija i njenih merkantilističkih rivala, Engleske i Francuske. Glavna briga Engleske i Francuske bila je naći zaposlenje svojim radnicima; glavna briga Nizozemaca bila je zadržati ga. Sve dok je mer​kantilist mogao stvarati radna mjesta, kaže Pares, bio je »ravnodušan prema pro​duktivnosti zaposlene radne snage».

Ta nastojanja matičnih sila da jedna drugoj izvezu nezaposlenu radnu snagu učestala su pojava u kapitalističkoj svjetskoj privredi u trenutku stagnacije. 

Pitanje je prema tome glasilo: čime maksimirati željenu zaposlenost? Uloga nadnica bila je predmet žestokih sporova. S jedne strane se kaže, i govorilo se u to doba, da su Nizozemci imali problema s visokim nadnicama koje su se »jedinstveno opirale masovnoj eroziji kupovine mo​ći u drugim zemljama. To se može pripisati lokaciji industrije u gradovima i, prema tome, sindikalnoj snazi radnika, što je dovelo do državne politike društve​nog blagostanja, jednog od objašnjenja visokih poreza. Zbog visokih nadnica i vi​sokih poreza nizozemski proizvodi su vjerojatno bili manje konkurentni, i time se objašnjava razmjerno slabljenje.

Radna disciplina i povećane nadnice su komplementarne u doba svjetske eko​nomske stagnacije, i ta dva impulsa zajedno povećavaju zaposlenost bez obzira na pravu jediničnu produktivnost: to jest, radna disciplina (uljučujući čak i kvaziropstvo) kao način povećanja proizvodnje (nije li to bila stvarna motivacija kod škotskih kopača ugljena i u pariškoj manufakturi Gobelins?) plus povećane nadni​ce kako bi se privukli kvalificirani radnici (ponovno Gobelins) i proširilo interno tržište te time povećala potražnja. 

Sistem u kojem povećane »nadnice« prenose dohodak na sitnog bankara umjesto na radnika mogao je isto toliko, možda i više, pridonijeti povećanju potražnje koliko i sistem u kojem su radnici doista bili do​bro plaćeni. Međutim, preveliko i prerano povećanje troškova radne snage (bez ob​zira na to tko je izvukao korist) bilo bi ugrozilo konkurenciju s Nizozemcima. Sto​ga je trebalo postići ravnotežu.
Budući da je uz​rok propasti trgovine žitom, stagnacija svjetske privrede, doveo do jakog trgovač​kog rivalstva između tri matične sile i budući da se njihovo rivalstvo često pretva​ralo u ratove (osobito pomorske), nastala je dvostruka potražnja koju je baltička zona mogla zadovoljiti, i to za materijalima za brodogradnju i željezom.

Materijali za brodogradnju su se, naravno, već dugo uvozili s Baltika, ali pro​blem snabdijevanja prije 1650. nije nikada bio akutan. 

Sada je bio akutan, i to iz tri razloga: brodogradnja se širila, gradilo se sve više kuća (naročito nakon veli​kog požara u Londonu), a prijašnja izgradnja je toliko ispraznila engleske zalihe građevnog drveta (a potkraj stoljeća i Irske) da je nestašica »dosegla dimenzije nacionalne krize«. 

Ovdje nailazimo na bitnu razliku između Engleske i Francuske. Budući da je Francuska bila površinom toliko veća od Engleske, imala je i mnogo veće zalihe građevnog drveta, i u doba Colberta, čini se da je u tom pogledu bila u prilično povoljnijem položaju od Engleske. Doduše, francusko drvo je bilo slabe kvalitete za brodogradnju, dok su trupci iz sjeverne Evrope bili vrhunske kvalitete, ali Francuska je ipak imala vlastito drvo. Dilema se za Francusku svodila na to da li razlika u kvaliteti trupaca opravdava dodatni utrošak vremena, novca i političko-vojnih izvora potreban za nabavu drveta u drugim područjima. Čini se da je odgovor bio uglavnom negativan. Englezi nisu sebi mogli priuštiti luksuz mo​gućnosti izbora; morali su nabaviti drvo izvana. Stoga su se značajno angažirali na Baltiku i, više od Francuza, u Sjevernoj Americi.

Značajnija domaća ponuda drveta u Francuskoj bila je popraćena s dvije važne, dalekosežne pojave. Geografski je proširila baltičku trgovinu prema istoku, od Gdanska do Konigsberga, zatim do Rige, pa do Narve i na kraju počela uključivati Rusiju i Finsku preko stokholmske i viborške luke. Druga, dalekosežnija poslje​dica bila je ta da je Engleska morala početi s eksploatacijom ugljena.

Kako su Engleska i Francuska riješile problem financi​ranja toka proizvodnje i trgovine?


To zahtijeva razmatranje tri zamršena proble​ma, tj. razmatranje plemenitih metala u tadašnjoj trgovini (što je vjerojatno bila velika merkantilistička briga), raspoloživosti i tokova plemenitih metala u tom razdoblju, i utjecaja državnih financija na djelovanje sistema u cjelini. Geoffrey Parker tvrdi da je razdoblje od 1500. do 1730. doživjelo »financijsku revoluciju« ko​ja je bila bitan uvod u industrijsku revoluciju i koja je bila dvojako značajna s ob​zirom na privatne financije— zbog koncentracije kreditnih mogućnosti u nekoliko centara i, »s tim u vezi, zbog razvoja međunarodnog sistema multilateralnog pla​ćanja«. Za neodređenim značenjem razvoja, imenice koja ukazuje na proces, kri​je se značajan spor. Do koje su mjere plaćanja bila multilateralna? Odnosno, možda točnije, kada je multilateralnost plaćanja prevladala do te mjere da su trgovci, kao i vlade, računali na nju u svojim kalkulacijama?

Hinton smatra da su oko 1660. tri područja engles​ke trgovine zahtijevala izvoz srebra — Indija, Turska i Norveška — što »ne mora vrijediti za baltičku trgovinu«. Komentirajući Wilsonove tvrdnje o Baltiku Astrom navodi da se srebrni kovani novac izvozio u Norvešku i Rusiju, ali uopće ne, mnogo manje, u područja velikog trgovačkog prometa, tj. u baltičko područ​je i užu Švedsku.

Kovani novac ili zlato i srebro u šipkama uvezeno u Aziju (i Rusiju) koristilo se uglavnom za »tezauraciju na​kita«, a »trgovinska bilanca« (ako srebro ne smatramo robom) bila je trajno ne​povoljna i uglavnom bilateralna kroz dugo razdoblje. Upravo te dvije činjenice do​kazuju da je područje Indijskog oceana ostalo izvan evropske svjetske privrede. Činjenica da je trgovina zapadne Evrope s Baltikom (i Švedskom) bila uglavnom regulirana multilateralno i da se obavljala mjenicama predstavlja s druge strane dokaz da su obje trgovačke zone bile dio jednog ekonomskog sistema.

Zašto je pao uvoz zlata i srebra? Do toga je očito moralo doći zbog opadanja bilo ponude bilo potražnje. 

Pristupačni izvori zla​ta i srebra bili su iscrpljeni, preeksploatirani. Sada je bilo skuplje kopati plemenite metale. Trebalo je vremena za otkrivanje novih izvora. Neki tvrde da je ekspanzija u šesnaestom stoljeću iscrpla taj ključni resurs na određenoj razini tehnologije i da je stoga došlo do nestašice kapitala i do depresije. Na to Morineau odgovara da su oko 1620, »kada su pošiljke zlata i srebra postale rjeđe, sami ljudi zajedno s elementima stvorili taj trend«. Po njegovom mišljenju radilo se prema tome o Ijudima, »a nakon toga možda o elementima, a ne obratno«.

Zlato i srebro kao i svaka druga roba ima svoju cijenu, a opća inflacija cijena, glavna financijska karakteristika šesnaestog stoljeća, često znači snižavanje cijena zlata i srebra. No, zlato i srebro je samo jedan element stvarne razmjene. U to doba se uvoz zlata i srebra usporio. Bio je to »Drakeov efekt«, kaže Morineau, »'suvremena' verzija Damoklovog mača«. 

Ako su ovlašteni gusari (privateers) presretali razmjerno mali broj konvoja, ipak su vršili, kako kaže Morineau, »rafi​niraniji, efikasniji, opasniji« utjecaj: izazivali su zakašnjenja koja su u krajnjoj lini​ji dovodila do bankrota.

 Uz »Drakeov efekt« potkraj 16 stoljeća javlja se sredinom 17 at. »Blakeov efekt« koji je »dokrajčio Carreru«.

Međutim, ti vojni prepadi su samo povećali cijenu zlata i srebra. Ako su zlato i srebro bili potrebni isto toliko koliko i prije, zašto se te cijene nisu mogle prenijeti na potrošača? Zašto nije plovilo više brodova

Pošli smo zaobilaznim putem kako bismo došli do naše teme — raspoloživosti zlata i srebra u drugoj polovici sedamnaestoga stoljeća i njenog značaja u odnosu na anglo-francusko suparništvo. 

** Budući da se zlato i srebro proizvodilo u manjim količinama nego druga roba, nestašica plemenitih metala se tokom stoljeća sve više povećavala. 

Nestašica se počela i osjećati, što je dovelo do ponovne potrage za zlatom i srebrom. Lathy sumnja da je Francuska u to doba nestašice stajala loši​je od drugih zemalja, te primjećuje da je Francuska u mirno doba imala vrlo pozi​tivnu trgovinsku bilancu. 

Ako promatramo Francusku i kao državu i kao poprište monetarne razmjene, kaže Lathy, njenu glad za kovanim novcem, za razliku od Ni​zozemske i Engleske, »nije ublažavala nikakva institucija koja bi mogla za to mo​bilizirati, odmah i u značajnim količinama, druga sredstva u opticaju uštede — isto toliko važno — tezaurirano blago«.

Stari hrbat Evro​pe je već odavno razvio bankovne strukture. U 17 stoljeću Nizozems​ka je slijedila njegov primjer, što je prirodni ishod njene hegemonije. Zašto je pot​kraj sedamnaestog stoljeća Engleska bila sposobnija od Francuske da pođe tim putem?

Prvo, unutar evropske svjetske privrede društveno korištenje triju novčanih metala bilo je (i zapravo još jest) više-manje ovakvo: zlato za međunarodni obračun i državne poslove (i za tezauraciju), srebro za krupnu unutrašnju trgovinu, i bakar za potrebe domaćinstva i sitne trgovačke potrebe. Budući da se francuska proizvodnja, kako smo već objasnili, uglavnom prodavala na francuskom tržištu, a engleska (i nizozemska) više na izvoznim tržištima, oba suparnika su krenula prema »de facto monometalizmu« — Francuska je prihvatila srebro, a Engleska zlato.

Drugo zapažanje je povezano s ulogom bakrenog novca, bolje rečeno, s njegovim umnožavanjem, »morom stoljeća«.

Već smo govorili o tome kako i zašto su se tri matične sile okrenule jedna protiv druge zbog ekonomskih teškoća u 17 stoljeću, i kako je Engleska, čim su Engleska i Francuska skrenule energiju na ponovno jačanje svojih vojnih struk​tura, upropastila Ujedinjene provincije na moru, a Francuska na kopnu. Nizozemci su imali dva problema. 

Oni su branili prednost umjesto da je nastoje steći, što je značilo da su se bar dobrom dijelu namjesnika troškovi vojnih priprema često či​nili groznijima od potencijalnih gubitaka zbog nikakve pripreme. 

To je vječna dilema — politika bogatstva vis-a-vis politici osiguranja — a u vojnim stvarima treba trčati čak i da bi se ostalo na mjestu. Što je još gore, to je razdoblje značajnog povećanja vojnih jedinica, koje je sa svoje strane izazvalo značajne probleme snabdijevanja zato što je »brojčani rast armija daleko pretekao napredak sredsta​va za proizvodnju«. Stoga je Ujedinjenim provincijama bilo sve teže nadmetati se s Engleskom i Francuskom u trenutku kada su Nizozemci već možda počeli gu​biti volju.

Ali što je s Engleskom i Francuskom? 

Povećani izdaci su se morali odnekuda financirati, a to »odnekuda« su morali biti imućni slojevi.        Razlog je bio jasan. S obzirom na to da je kapitali​zam kao sistem već obuhvaćao povećane namete na proizvodnju radnika, svako povećanje državnih poreza što ih je plaćao radnik značilo je zapravo manji profit imućnih slojeva, zato što ne bi dobili istu rentu na svoju zemlju zato što bi zbog toga morali plaćati više nadnice.

Država je bila suočena s dvojakim problemom: osigurati novac i dobro ga utrošiti. Dobro ga utrošiti nije značilo utrošiti ga pošteno nego produktivno, kori​steći kao mjerilo stupanj do kojeg je povećani profit nacionalne buržoazije na svjetskom tržištu prelazio indirektne troškove (za buržoaziju) takvih državnih izdataka. Isti je problem mučio i englesku i francusku državu i; kad je riječ o Engles​koj u doba restauracije i Kolbertovskoj Francuskoj, čini se da nema velikih razlika u njihovoj sposobnosti reagiranja.

Nije bilo dovoljno osigurati novac; trebalo ga je osigurati brzo, što je značilo da ga je trebalo odnekud posuditi. To je još uvijek bila jaka strana Ujedinjenih pro​vincija gdje je »država bila kreditno vrlo sposobna jer su državom upravljali glavni investitori«. U tom su razdoblju i Engleska i Francuska nastojale izići na kraj s potrebom za posuđivanjem.

Borba u matici:

Faza II: 1689.-1763

Kao što smo već spomenuli, u prvom razdoblju (1651-1689) nizozemsku hegemo​niju su uspješno osporili Englezi i Francuzi koji su već 1672. počeli osjećati da ni​zozemska država više nije nekadašnji neosporni div. Uvjeren sam da su se 1689. i Nizozemci slagali s tim mišljenjem.

No 1689. nije uopće bilo očito da će Engleska uspjeti u svojoj borbi protiv Francuske. Francuska je imala četiri puta više stanovnika od Engleske i daleko veću vojsku. Obilovala je prirodnim izvorima, i imala izvrsne lu​ke i vojnopomorske baze. Osim toga, njena industrijska proizvodnja se povećavala, dok je »u Engleskoj stopa rasta stagnirala nakon građanskog rata«.

Pitanje s kojim je Engleska bila suočena 1689, i s kojim će biti suočena tokom cijelog 18 stoljeća, svodilo se na to da li će se prednost u vojnim operacijama dati kopnu ili moru. Pitanje je bilo predmet spora između dvi​ju škola mišljenja, tzv. pomorske škole i kontinentalne škole. U analizi strategije spor se vodio oko toga da li bi upad na kontinent s kopnenim snagama, u slučaju rata, ojačao engleske pozicije (jer bi dao podršku saveznicima) ili ih oslabio (s ob​zirom na to da je kopnena vojska bila preslaba da pobijedi francusku vojsku, dok je ratna mornarica bila jača od francuske mornarice).

Za sporom oko strategije krio se spor oko ekonomike. Budući da je pomorska škola smatrala ratove prvenstveno borbom za nova tržišta i eliminiranje konkure​nata, njeni pobornici su tvrdili da se ratovi moraju voditi na moru i na periferiji. Oni su smatrali da ratovanje na kopnu izaziva preveliko oporezivanje i time po​sredno šteti trgovini. Kontinentalna škola je tvrdila da će, ako se Englezi vojno ne angažiraju na evropskom kontinentu, Francuzi dovesti ostale evropske države (i njihove kolonije) u svoju orbitu i time isključiti Englesku iz kontinentalnog carin​skog sistema. Ekonomski spor se odražavao na društveno-političkom planu. Vi​govci su bili nasljednici onih koji su izveli Glorious   

Ako vigovski parlamenti ne bi nešto izričito odobrili, kasnije bi tome progledali kroz prste. Vojska i ratna mornarica su jednostavnim mehanizmima počele izbje​gavati parlamentarna ograničenja tokom anglo-francuskih ratova. Vojska je obu​stavljala plaću i skretala iznose, podnoseći parlamentu post hoc deficite, a parla​ment je smatrao da ih mora pokriti; ratna mornarica se zaduživala za robu, usluge i živež, te također suočavala parlament sa svršenim činom. Govoreći o tom siste​mu Roseveare donekle neiskreno izjavljuje: »Parlament je tolerirao tu praksu, ma kako neobična ona bila«. Promjena društvene strukture je olakšala brzo prihva​ćanje tog sistema. Nakon 1689. vigovske snage su obuhvaćale koaliciju krupnijih zemljoposjednika, sve veće birokracije i trgovačkih slojeva, suprotstavljenu prvenstveno »seoskoj stranci« nižeg gentryja koja je bila protiv poreza, stalnih vojnih snaga i »korumpirane« uprave. U sve brojnijoj kopnenoj vojsci mogli su se kupovati oficirski patenti, a oni koji su imali novaca da ih kupe bili su uglavnom mladi sinovi vigovskih obitelji. Tako su vojskom »zapovijedali produžeci onih istih obitelji koje su upravljale parlamentom«.

Parlament je 1695. donio zakon o kompaniji za trgovinu s Afrikom i Indiji kojim je stvorena Company of Scotland. Kompanija je udruživala tri interesne grupacije: edinburške trgovce koji su htjeli sudjelovati u trgovini s Afrikom, trgov​ce iz Glasgowa koji su se nadali da će pronaći tržište za platno u nekoj novoj ka​ripskoj koloniji i neke londonske trgovce koji su htjeli zaobići monopol engleske Istočnoindijske kompanije. Osnivanje te nove kompanije, koja je kasnije postala poznata kao Darien Company, bilo je vjerojatno vrlo povezano sa sve većim pritis​cima koji su 1707. doveli do unije. S jedne strane, postalo je jasno da bi »nezavisna Škotska ugrožavala cijeli (engleski trgovački) sistem«. Opasnosti jakobitskih pre​tenzija Old Pretendera bile su realne. Osim toga, nije bila u pitanju samo Škotska već i Irska. Stoga je Engleska bila dugoročno zainteresirana za postiza​nje unije.

S druge strane, iako su mišljenja u Škotskoj bila vrlo podijeljena, Darien Cormpany je pretrpjela neuspjeh. 

Škotska nije posjedovala moć kojom bi mogla zaštititi imperij monopolističke trgovine od suparničkih evropskih sila koje su sve bile grabežljive i većinom mnogo veće. Je​dini cilj koji bi se Škotskoj isplatio na kolonijalnom području bili su kolonisti drugih nacija. Trgovina s njima je bila izvediva i mogla je biti toliko unosna da bi lako pokrila marginalni rizik zbog njene formalne ilegalnosti (tj. činjenice da je Španjolska polagala pravo na Da​rien).

Koje su zapravo bile ekonomske odredbe Zakona o uniji, i cui bono?

 Zakon je sadržavao dvije ekonomske odredbe u korist Škotske. Prvo, engleski parlament je otkupio dioničare Company of Scotland isplativši im troškove plus kamate (kompanija je zauzvrat likvidirana), što je, naravno, stimuliralo ponovni procvat trgovine u područjima koja su osjetila nega​tivno djelovanje ranijeg gubitka ulaganja u darijenski plan, osobito u Edinburghu.

Drugo, Škoti su po prvi put dobili pravo na tzv. plantažnu trgovinu, što je poseb​no koristilo trgovcima Glasgowa i duž Clydea u zapadnom dijelu Škotske. Parla​ment je uz to, što je vjerojatno trebalo predstavljati rezultat unije, osnovao 1727. Upravni odbor za ribarstvo i manufakturu koji je stimulirao ekspanziju škotske in​dustrije platna. Je li sve to bila »gorka čaša« Škotske njena povoljna prilika? Spor oko toga još uvijek tinja. U svakom slučaju, bila je to unija, i nova država — Velika Britanija — postigla je pobjedu u ratu za španjolsku baštinu. Rat se, narav​no, vodio oko toga tko će vladati u Španjolskoj, iako je važnije bilo ono što će se dogoditi s trgovinom španjolskog imperija

Proizvođačima šećera u britanskim Karibima završetak rata je donio kraj akutne depresije koja je na tržiš​tu šećera vladala tridesetih godina osamnaestog stoljeća, a engleske kompanije za pomorsko osiguranje »osiguravale su francuske brodove protiv zarobljavanja sa strane britanske ratne mornarice«.

Tokom većeg dijela razdoblja od 1689. do 1776. u Engleskoj je bila na snazi izuzetna politi​ka (sistem premija) u vezi s izvozom i uvozom žita. 

Taj majstorski politički potez svakako zaslužuje veliku pažnju jer je po svemu sudeći izazvao velik napredak u poljoprivredi, napre​dak koji je potrajao sve dok je sistem bio na snazi. To je izgleda jedna od bitnih značajki takozvanog 'merkantilnog' sistema koji se prvi put pojavio u Engleskoj. Francuzi su stimuli​rali industriju, a Nizozemci brodarstvo. Englezi su pošli putem razvoja poljoprivrede. U osamnaestom stoljeću ta je mjera bila jedan od kamena temeljaca engleskog prosperiteta.

To​kom cijelog 17. stoljeća troškovi nizozemske proizvodnje su rasli u od​nosu na troškove u Engleskoj i Francuskoj, te je 1700. razlika bila vrlo očita. Sve veći troškovi bili su rezultat dviju značajki koje obično prate hegemoniju: to su sve veći porezi i sve više nadnice, pri čemu su sve više nadnice posebno negativno djelovale na radom intenzivni sektor (u ovom slučaju riječ je o tekstilu, brodo​gradnji i proizvodnji piva). Iako su nizozemski proizvodi bili manje konkurentni na svjetskom tržištu, nizozemski kapitalizam je još mogao živjeti od prihoda ino​zemnih ulaganja. Stoga slabljenje Nizozemske nije bilo apsolutno već samo relativ​no u odnosu na Englesku i Francusku.

S obzirom na stagnaciju svjetske potražnje u tom razdoblju, izvoz žita, a ne indu​strijskih proizvoda možda se Englezima činio sigurnijim načinom da dopru do značajnih vanjskih tržišta i konačno njima ovladaju. Država je stoga naglašavala premiju na žito, iako time nije isključivala druge taktičke pristupe.

 Francuska je si​tuacija bila drukčija. 

Dobar dio francuske industrije bio je lociran na zapadu (Po​nant), području izvan pet poreznih zona s najtješnjim trgovačkim vezama s Ameri​kom. Poduzetnicima Ponanta bilo je lakše prodavati robu u Nizozemskoj nego u ostalim dijelovima Francuske. Kako bi održali trgovačke veze s Nizozemskom, po​čeli su napuštati aktivnosti poput rafiniranja šećera i prodavati Nizozemskoj nera​finirani karipski šećer u zamjenu za štampane pamučne tkanine i željezariju. 

sve veći troškovi bili su rezultat dviju značajki koje obično prate hegemoniju: to su sve veći porezi i sve više nadnice, pri čemu su sve više nadnice posebno negativno djelovale na radom intenzivni sektor (u ovom slučaju riječ je o tekstilu, brodo​gradnji i proizvodnji piva). Iako su nizozemski proizvodi bili manje konkurentni na svjetskom tržištu, nizozemski kapitalizam je još mogao živjeti od prihoda ino​zemnih ulaganja.

Stoga slabljenje Nizozemske nije bilo apsolutno već samo relativ​no u odnosu na Englesku i Francusku.

U trgovini prema zapadu u prvoj polovici osamnaestog stoljeća najvažniji je bio šećer, a za njim robovi koji su omogućavali proizvodnju šećera. Britanija je očito dominirala svjetskom trgovinom šećerom nakon 1700., ali je već 1750. primat pripao Francuskoj. Promjenu vjerojatno možemo najbolje objasniti usporedbom proizvodnje na Jamajci, gdje je došlo do povećanja troškova zbog iscrpljenja obalnih područja, i proizvođačkih zona pod francuskom kontrolom koje su bile razmjerno nove

Bank of England je osnovana 1694. Osim toga, u tom je razdoblju osnovana reorganizirana United East India Company i nova South Sea Company. Sve tri kompanije su bile povlastice u zamjenu za dugoročne zajmove državi. Zajmovi tih korporacija su »odigrali presudnu ulogu u prelazu s pliva​jućeg (kratkoročnog) na konsolidirani nacionalni dug«.

Istini za volju, ti su zajmovi bili dobar 'posao'. Što se tiče vlasti, zajmovi su bili trajni iako su se mogli otkupiti, dok su kamatne stope za dioničare bile dobre, i vrijednost dionica se mogla povećati. Ipak, bilo je potrebno određeno povjerenje. Kako kaže Carter, dolaskom Williama i Mary na vlast financijski krugovi su sma​trali da mogu imati povjerenja u državu. »To je izazvalo dramatične posljedice u fi​nancijskom razvoju«. Tko su bili ulagači? Uz građane (pa čak i dio zemljoposjed​ničkog elementa), Carter govori o inozemnom elementu, sefardskom elementu i hugenotskom elementu.

Evropsko povjerenje u Amsterdam kao financijski centar svijeta uzdrmano je tek 1763., no već na prelazu u osamnaesto stoljeće Nizozemci su prebacivali novac tamo gdje će se najbolje oploditi, tj. u Englesku. Bio je to »izravni poslovni aranžman« u kojem je visok prihod nizozemskog ulagača pomagao engleskoj drža​vi da smanji troškove duga. Englezi su na kraju krajeva mogli doći do novaca »kod kuće« kako su to učinili Francuzi, ali su nizozemska ulaganja »omogućila Engles​koj da vodi svoje ratove uz minimalno remećenje vlastite privrede«. Simbiotski aranžman sklopljen između bivše hegemonističke sile i nove uzlazeće zvijezde pru​žio je dostojanstvenu »penziju« prvoj i presudni potisak u borbi protiv suparnika drugoj. Model se ponovio kasnije, u razdoblju od 1873. do 1945, kad je Velika Brit​anija igrala ulogu Nizozemske, a Sjedinjene Države ulogu Engleske.

Mora​mo se vratiti na naše pitanje — zašto je engleska država postala jača od francuske. Možda bi najjednostavniji odgovor bio taj da je Engleska uspjela vojno obuzdati Francusku u ratovima od 1689. do 1714, i to zahvaljujući anglo-nizozemskom sa​vezništvu, ne toliko zbog vojne pomoći Nizozemaca (iako ona nije bila nevažna) već zbog financijske podrške što su je nizozemska ulaganja dala engleskoj državi. Nizozemski kapital je stvorio nivo povjerenja koji je omogućio osnivanje Bank of England, i omogućio Bank of England da preživi »skandal South Sea Companya«. Iznad svega, konačno se u walpoleovskoj jednostranačkoj državi riješio razdor u engleskim vladajućim slojevima koji je započeo još u doba prvih Stuarta i nastavio se u raznim oblicima kroz oštre torijevsko-vigovske stranačke borbe u razdoblju od 1689. do 1715. Engleska država je ojačala, i njeni su poduzetnici zavladali eko​nomskim svijetom, ne zato što je Engleska bila demokratičnija od Francuske, već zato što je u nekim pogledima bila manje demokratična. Atmosfera se preko no​ći izmijenila, i političko nasilje ustupilo je mjesto političkoj stabilnosti.

Literatura za V. test
OPĆI PREGLED PERIODA OD 1789. DO 1870.

Izgradnja svjetske privrede svakako pripada kasni​jem periodu, koji ne počinje prije 70-ih i 80-ih godina, dok se pret​hodno razdoblje može označiti samo kao prelazni period od nacionalne prema svjetskoj privredi. 

Nacionalna privreda napreduje punom snagom, i sredinom stoljeća izrazito se ističu prvi znaci svjetske privrede. Zapravo tek u to vrijeme pojavljuju se preduvjeti svjetske privrede: transportna sredstva, koja su povezala pojedine zemlje i dijelove svi​jeta, sagrađena je željeznička mreža, počela je prekooceanska plovidba. 

Daljni su preduvjeti nova tehnika u industriji, zatim i u poljoprivredi, oslobođenje privrede od okova, koji su je sputavali, ostvarenje slobode obrta i trgovine, te oslobođenje seljaka.
STANOVNIŠTVO

Od kraja 18. st. počinje u Evropi nagli porast stanovništva, Najbrže se povećalo stanovništvo u vodećoj industrijskoj zemlji, u Engleskoj.

Gustoća stanovništva bila je najveća u Belgiji.

Stanovništvo, koje je brzo raslo, nije više na selu nalazilo dovolj​no mogućnosti zarade. Već krajem 18. st. počinje u Engleskoj priliv seoskog stanovništva u gradove, što doseže svoj vrhunac u prvim deset​ljećima 19. st. s pobjedom tvorničke industrije.

Tek od sre​dine 19. st. zapaža se i u Njemačkoj znatniji priliv prekobrojnog seo​skog stanovništva u gradove. God. 1871. gradsko stanovništvo iznosi već 36% cjelokupnog stanovništva Njemačkog carstva, dakle prema​šena je procentna stopa gradskog stanovništva utvrđena za Francusku.
Već u 17.—18. st. čule su se žalbe, da seosko stanovništvo struji u gradove; izražavaju se zlokobna proročanstva, prema kojima su veliki gradovi bili određeni da postanu »grobnice kraljevstava i nacija«. Smatralo se, da je potrebno »podići nasipe, kako bi se spriječilo da provincija ne poplavi Pariz«. 

Sredinom 19. st. ubrzani porast gradova na račun sela pobudio je iznova pažnju javnosti; s tom okolnošću povezivalo se usporavanje porasta stanovništva. Često su se ponavljale riječi Rousseaua o velikim gradovima, tim velikim skupovima ljudi. Rousseau je gradove prokleo kao štetne za stanovništvo i u fizičkom i u moralnom smislu, iako smrtni slučajevi više nisu bili brojniji od rodenja, što je bilo karakteristično za gradove prethodnih stoljeća. Nastavak borbe protiv privlačne snage gradova, gdje stanovništvo tako reći uvijek lebdi nad ponorom, dok stanovništvo na selu nalazi trajni kapital, koji neprestano raste«, nije više bio moguć od početka perioda, u ko​jem su gradovi postali centri industrije.

Brzi porast evropskog stanovništva bio je posljedica opadanja smrtnosti uz gotovo nepromjenljiv broj porođaja.

Stanovništvo, koje se više nije moglo prehraniti na selu, nije samo odlazilo u gradove, već se i iseljavalo u prekomorske zemlje, prven​stveno u Ameriku. Porast evropskog stanovništva pokazivao bi još zamašnije cifre, da nije bilo tog iseljavanja. Polovina stoljeća, od 1815. do 1866., bilo je mirno doba, kada su narodi odložili mač i posvetili se mirnom radu. Rat sa svojim razaranjima i pretvaranjem kuća i go​spodarstava u pepeo, ustupio je mjesto mirnim putovanjima, izmjeni ljudi i robe između pojedinih naroda. Najviše se odlazilo u Ameriku, obećanu zemllju, gdje je jog bilo zemlje u izobilju. 

POLJOPRIVREDA I STANJE U AGRARU

U Engleskoj je oslobođenje seljaka provedeno ranije negoli u ijednoj drugoj evropskoj zemlji, već krajem Srednjeg vijeka, a svakako od 16. st. I zemlja se nalazila u punom vlasništvu seljaka, dakako, ukoliko se uopće u Engleskoj održalo seljaštvo. U Engleskoj je isto​vremeno došlo i do eksproprijacije seljaka u većem opsegu negoli igdje drugdje. Kako je već ranije izloženo, propadanje slobodnih seljaka ​maloposjednika odvija se tokom 18. st. zajedno s podjelom općinskih zemalja i provođenjem separacije polja (ograđivanjem). Nastala su velika dobra, koja su se u cjelini u dijelovima davala u zakup ve​likim zakupcima., Ograđivanja 18. stoljeća potaknuta su prvenstveno nastojanjem, da se prošire poljoprivredne obradene površine, da se ra​cionalizira organizacija rada. To nastajanje osobito su pospješile visoke cijene žita i stočnih proizvoda, a još se pojačalo u prva dva desetljeća 19. st., kad je započeo izvanredno brzi porast stanovništva.

Postalo je jasno, da visoke žitne carine, »žitni zakoni« (Cornlaws); kako su ih tada nazivali, ne samo da ne koriste, već u krajnjoj liniji štete poljoprivredi. Okolnost, da su stvarne cijene žita bile u oštrom neskladu s očekivanjima vezanim uz žitne carine, nužno je prouzro​kovala potpunu pometnju u poljoprivredi. Zemljoposjednici i zakupci, koji su računali na visoke cijene žita, proveli su znatno veće usavrša​vanje rada negoli se to uz niske cijene žita moglo isplatiti. Polazeći od pretpostavke, da će se ranije visoke cijene žita ne samo održati, već još i porasti, veliki zakupci su se našli u teškoj situaciji, jer su sklopili dugoročne zakupničke ugovore i pristali na znatno povećanje zakupnine. Uz opadanje cijena žita oni nisu bili u stanju, da plaćaju udvostručene i utrostručene zakupnine. Još je lošiji bio položaj malih zemljoposjednika, yeomana. Ukoliko su se ti seljaci-zemljoposjednici održali unatoć ograđivanju, te dotada nisu bili lišeni svojih zemljišta, oni su u periodu poslije 1815. propali. Kako Report of Agriculture« iz 1833. iscrpno navodi, mali su posjednici u vrijeme visokih cijena žita opteretili svoja dobra dugovima, koje su preuzeli radi provođenja melioracija. Taj se postupak nije mogao smatrati lakomislenim, bu​dući da su mogli očekivati novo povišenje cijena. Ali kad je došlo do pada cijena, oni vile nisu mogli plaćati kamate i pokrivati proizvodne troškove; bili su prisiljeni da prodaju svoje posjede. U. jednom drugom Reportu iz 1836. kaže se, da seljaštva više uopće nema.

S periodom niskih cijena žita započinje mirni razvoj engleske poljoprivrede.

Dok u Engleskoj uglavnom nije bilo oslobođenja seljaka u punom smislu riječi, jer su službe i davanja izumrla postepeno, sama po sebi, na osnovu običajnog prava, u Franouskoj je revolucija jednim udarcem donijela ukidanje vlasteoskog uređenja, iako je i to, kao što smo gore vidjeli, bilo pripremljeno u proteklom periodu.

Ukidanjem vlasteoskih prava, seljaci su, kako je rečeno, stekli potpuno i neograničeno pravo vlasništva na one parcele zemljišta, koje su dotada obrađivali. Dakako, time je i za budućnost utvrđena ne​jednakost zemljoposjeda, koja je prije toga postojala, odnosno nedo​voljnost zemljišne površine, koja je pripadala raznim grupama selja​štva.

Nikakvo veće značenje za zemljišni fond seljaštva nije imala ni prodaja crkvenih dobara i posjeda plemstva, koje je za vrijeme Revolucije bježalo u ino​zemstvo.

Prodajom crkvenih dobara trebalo je one​mogućiti obnovu prijašnjeg društvenog uređenja; budući da su ta imanja imala prijeći u posjed brojnih malih zemljoposjednika.

Čini se, da je francuska poljoprivreda sve do 40-ih godina 19. st. vrlo malo napredovala, te je još uvijek ovisila pretežno o zastarjeloj tehnici. Još uvijek se nailazilo na stare poljoprivredne alate, na plug u vrlo malo izmijenjenom obliku, na srp, pa i drljanje je još bilo nedovoljno. Još je i sada vladala nestašica gnojiva, a postojeće je bilo slabe kvalitete; kreč i lapor su se vrlo malo upotrebljavali. Dalje je živio i stari način obrade zemlje sa ugarom, zasijane livade bile su još vrlo rijetke. 

Od 40-tih godina francuska poljoprivreda je oživjela novim živo​tom, polet se u mnogo čemu ne može osporiti.

Tako je zakon iz 1850., ustvari, vrijedio 'samo za neznatan sloj seljaka, samo za one, koji su ostali u starim odnosima. Konačni rezultat ovog zako​nadavstva bilo je znatno proširenje vlasteoskih (junkerskih) zemljopo​sjeda u prvoj palovini 19. st. Krajevi Pruske istačno od Labe, koji su već i ranije, suprotno ad ostale Njemačke, veleposjednički, nosili su atad to obilježje u još većoj mjeri.

PRIJELAZ NA SLOBODU OBRTA
Ljudi su se sve manje strogo pridržavali i onih članaka reglementa, koji .su ograničavali broj naučnika i kalfi, tražili obavezno 7-godišnje školovanje i utvrdivanje nadnica preko mirovnih sudaca. 

Ti su članci gotovo potpuno izgubili praktično značenje. U novonasta​lim granama obrta, kao npr. u pamučnoj industriji, koja nije bila povezana ni s kakvim cehovskim uredenjem, uobičajenim od starine i preuzetim iz ranijih vremena, vlada već u 18. st. slobodna konku​rencija, neometana nikakvim reglementima, koji bi sprečavali poje​dinim poduzetnicima slobodu poslova.

Za konsulata i vladavine Napoleona I. pokušavalo se obnoviti prijašnja ogra​ničenja ne samo u području agrara, nego i u uređenju obrta, ali je to moralo ostati bez rezultata. Cehovi su obnovljeni samo u pekarskom i mesarskom obrtu, uvedene su utvrđene cijene za kruh i meso, a bavljenje tim obrtima ovisilo je o dobivanju službene koncesije. Nadalje, za Napoleona I. uvedena su za neko vrijeme ograni​čenja u industriji oružja, osim toga (u Parizu) za pivarstvo, štamparstvo, gradevi​narstvo. Ipak, bila su to samo privremena, sporedna odstupanja s puta, kojim se jednom pošlo. U cjelini je za ovaj kasniji period karakteristična sloboda obrta i izbora zvanja. Više nisu postojale ni isključive privilegije, ni cehovi, ni reglementi.

Novela o obrtu iz 1849., izdana s ciljem da se održi I učvrsti zanatstvo, težila je da to postigne znat​nim ograničenjima slobode obrta. Ponovno je pripadnost nekom cehu davala pravo na zanatsku radnju. Prijemu u ceh trebao je prethoditi ispit, kojem su mogli biti pripušteni samo oni molitelji, što su naukovali tri godine. Određena su i druga ogra​ničenja, tako npr. u vezi s istovremenim bavljenjem s vile obrta, s prodajom za​natskih proizvoda itd. Ipak to je bilo prekasno; nakon što je 40 godina vladala sloboda obrta, nije više moglo biti povratka cehovskom uređenju, i to tada, kad su se u Njemačkoj tvornice i strojevi znatno raširili, kad je započelo građenje želje​zničke mreže i kad se povećalo svjetsko tržište.

POJAVA STROJEVA, TVORNICA I TVORNIČKIH RADNIKA U ENGLESKOJ

Već od sredine 18. st. osjećala se potreba za zamjenom ručnog rada mašinskim načinom pogona. Ne samo pamučna, već i vunena indu​strija tražile su hitno usavršavanje procesa predenja, koje bi povećalo kvantum pređe, što su je predioci isporučivali tkalcima, i uklonilo postojeće pomanjkanje prediva. Predioci nisu bili kadri da opskrbe tkalce količinom prediva, koja je ovima bila potrebna. Taj je nera​zmjer dolazio osobito jasno do izražaja, 'kad se pojavila moda lakih štampanih tkanja, tzv. »indiennes«, koja su se doista prvotno uvozila iz Indije, kao što i njihovo ime kaže, ali su se kasnije proizvodila u Engleskoj.' Potreba za štampanim tkaninama, koje su, se pririmjenjivale za izradu odijela, zavjesa, rubaca, pokrivača, za navlake na pokućstvo itd., postajala je sve veća, pa se štampanje tkanina brzo širilo u Švicar​skoj, Alsacu, Saskoj, ali osobito u Engleskoj. Brzim čunjkom, koji je 1760. otkrio Kay, u tkanju je udvostručen radni kvantum, koji je dnevno mogao izraditi tkalac.

Da se doskoči pomanjkanju prediva, već su se od 17. st. svuda osnivale predioničke škole, na pre​denje su natjerani stanovnici zatvora, sirotišta i staračkih domova, uvedene su premije za proširenje predenja na selu. Ipak sve to nije moglo ukloniti nedovoljno snabdijevanje predivom.

Prve predilice pokretali su Ijudi životinje, magarci, konji, vodena snaga. Ali kasnije je primjena parne snage bila važna pretpo​stavka za procvat većih tvornica s brojnim alatljikama. Brzi porast engleske pamučne industrije odvija se usporedno sa širenjem alatljika, a i parnog stroja, kojeg je otkrio Watt. I ovdje je bila važna potreba, koja je čovjeka potakla na otkriće parnog stroja i primjenu parne sna​ge.

Do 80-ih godina 18. st. parni stroj se nije moglo drugačije zamisliti, negoli kao crpku za pražnjenje rudnika. U rudnicima jedva se moglo savladati prodiranje vode; s dubinom rasle su i teškoće. Često se u jednoj rudarskoj jami upotrebljavalo 500 konja samo za svladavanje prodora vode. Ali ni to nije uklonilo nedostatak pogonske snage; voda je poplavila mnoge rudarske jame i moralo ih se napustiti. Savory je poznavao težak položaj posjednika rudnika, koji su posljednjim silama obuzdavali prodor vode, što je prijetio njihovim rudnicima. Tome stanju trebalo je doskočiti strojem, koji se temeljio na principu postizavanja zrakopraznog pro​stora kondenzacijom vodene pare.

Sve do 80-ih godina 18. st. porast industrije željeza znatno je ometala golema potrošnja drveta, koja je prijetila, da sasvim istrijebi šume. A drvo je tada bilo i važna sirovina za zadovoljenje različitih kulturnih potreba čovjeka. Kuće su građene gotovo isključivo od drve​ta; zbog toga je dolazilo do velikih požara, koji su uništavali cijele gradske četvrti, zbog čega su svaki put bile potrebne novogradnje, i potreba za drvetom je rasla. Iz drveta su se izrađivali i razni alati i sprave, kao kolovrati, razboji, mjehovi, strojevi za isušivanje rudnika. Iz drveta su bili i kundaci i nabijači oružja, topovske lafete, mostovi, kola, brodovi, za čiju su se izradu upotrebljavale osobito velike koli​čine drveta, štoviše i prvi parobrodi. Konačno, velike su količine drveta trošile i razne industrije, kao industrija stakla i porcelana, a i ciglane. Ali najviše drveta trošila je industrija željeza, osobito za topljenje željeza. Čak i takve topionice, koje su upošljavale samo mali broj radnika, trošile su goleme količine drveta.

Od 17. st. krčenje šuma je poprimilo zastrašujući opseg. Uz tada proširenu proizvodnu praksu, za dobivanje željeza iz rudače morale su se trošiti razmjerno velike količine drveta. Za dobivanje jedne tone željeza moralo se upotrebiti 4 hvata građevnog drveta. No, dakako, da je krčenje šuma bilo i od koristi, utoliko, što su se obradom iskr​čene zemlje povećale poljoprivredne površine. Ipak šuma za šumom je nestajala sa zemljine površine; progutale su ih »proždrljive« topionice. Prolazile su mnoge godine, dok su na starom mjestu izrasle nove šume. Zbog sve znatnijeg ogoljavanja, izdane su u svim zemljama brojne odredbe, koje su ograničavale vrijeme topljenja, kao i točno određivale kvantum trošsenja drveta i njegovu kakvoću, te zabranjivale podizanje novih poduzeća. Iz tih se odredbi razabire, da su krajem 18. st. ljudi bili vrlo uzbuđeni opasnošću, koja je prijetila, da šume budu uništene. Kako odlično kaže Sombart: »Pomanjkanje drveta bilo je pitanje evrop​ske kulture, čije je rješenje za nju bilo možda važnije negoli one drugo, koje je uzbuđivalo vrijeme: da li će pobijediti Napoleon ili evropska koalicija.«

Jedini je izlaz iz te kritične situacije bio u tome, da kameni ugljen zamijeni drvo, koje se dotad upotrebljavalo kao goriva. Kameni ugljen se već prije primjenjivao u različitim granama industrije, kao u ci​glarstvu, pivarstvu, a isto tako i kao kućno gorivo. Ali najveća pote​škoća bila je u tome, kako da se ugljen upotrebi u topljenju željeza. Da se taj zadatak ispuni — jer to je bila industrija par excellence, koja je proždirala drvo — trebalo je iz temelja izmijeniti proizvodnu praksu. Već početkom 17. st. bili su patentirani neki proizvodni po​stupci za izradu sirovog željeza bez primjene drvenog ugljiena, ali su ostali bez praktične važnosti. Tek 1735. taj je problem riješio Abraham Derby. Istovremeno je pronađeno koksiranje ugljena. Ipak je trebalo još pola stoljeća, da se znatnije raširi dobivanje sirovog željeza po​moću kamenog ugljena.

 Novi postupak mogao se tek tada općenito pri​mijeniti, kad je usavršen i slijedeći stupanj proizvodnje, kad se pomoću kamenog ugljena (koksa) počelo prerađivati i sirovo željezo u šipke. To je 8o-ih godina 18. st. postigao Cort. Tada se pojavio novi meha​nički postupak u industriji željeza, pudlovanje, koje je otada prevla​davalo gotovo pola stoljeća, a i kasnije nije sasvim nestalo.

U 18. st. doživjela je engleska trgovina i industrija velik polet, i kad je napredak prirodnih nauka omogućio promjenu načina proiz​vodnje, Engleska je već bila dovoljno spremna da zadovolji postojeće potrebe za novostima i usavršavanjem pogonske tehnike, koje su po​stajale sve osjetljivije. Štoviše, postojao je zato i potrebni kapital. Postojanje velikih slobodnih kapitala dokazuje ne samo porast rudar​stva, do kojeg je došlo tokom 18 st., nego i povećanje fundiranog državnog duga i nisko stanje kamatne stope, po kojoj su sklapani zaj​movi. Dokaz je i strast za spekulacijama u prvim desetljećima 18. st. Eksproprijacijom seljaštva stvorena je druga važna pretpostavka za pojavu velike industrije, velika ponuda radne snage. Ograđivanjima u 18. st. bili su naime mali posjednici prisiljeni da prodaju svoje parcele i odu u gradove kao industrijski radnici. Nadalje, od 18. st. nestaju industrijski monopoli. Također je i reglementiranje proizvodnje izgu​bilo svoje stvarno značenje, iako još nije bilo pravno ukinuto. U Engle​skoj se formirao novi tip poduzetnika, gore navedeni »građanski« po​duzetnik, koji je znao računati, raditi i štedjeti, i koji se više nije osvrtao na stari pretkapitalistički poslovni moral. Prodaju je trebalo proširiri razašiljanjem putnika, primamljivanjem kupaca itd., a orga​nizaciju poduzeća i tehničku opremu usavršiti primjenom najnovijih pronalazaka. Kako se vidi, odnosi, koji su početkom 18. st. vladali u engleskom privrednom životu, bili su prikladni, da pripreme veliku promjenu u načinu proizvodnje. Bio je potreban još samo posljednji poticaj, da se izazove potpuni preobražaj u privrednom životu. Ta je uloga zapala strojeve.

Dio tvorničkih poduzetnika proizašao je iz yeomena, iz redova sitnih seljaka, koji su ograđivanjem bili prisiljeni da napuste svoje zemljoposjede. Oni su u indu​strijskoj djelatnosti pokazali živi poduzetnički duh, a sakupljeni imutak koristili su često za ponovnu kupnju zemljišta, koje je pripadalo njihovim precima. Pa i brojni poduzetnici kućne industrije, koji su ranije dijelili malim majstorima siro​vine za preradu, postavljali su sada strojeve, u vlastite, brzo podignute zgrade. Konačno i mali majstori kućne industrije upotrebljavali su za osnivanje tvomičkih, poduzeća one sume, koje su tokom dugih godina uštedjeli od svojih skromnih nad​nica. Ne samo u tekstilnoj industriji, već i u lončarstvu i industriji željezarije mogu se zabilježiti brojni primjeri, da su se radnici popeli do poduzetnika. Isprva je način života tvorničara bio vrlo skroman; oni nisu težili da se po rasipništvu izjednače sa zemljišnim posjednicima. Štedljivost, umjerenost tvorničara, koji su pripadali novom sloju poduzetnika, imala je za posljedicu, da se postignute dobiti nisu trošile, već ih se iznova ulagalo u poduzeće radi proširenja. Tek nakon što je stvorena sigurna osnova za blagostanje obitelji, nakon što su se tvorničari priučili na novi imovni položaj, uskrsnula je među njihovom djecom i unučadi nova gene​racija, s novim običajima i zahtjevima, s drugim mjerilom u načinu života.

Uspjesi nove tehnike došli su prilično brzo do izražaja.

Tako znatno smanjenje proizvodnih troškova značilo je postizanje velikih ušteda u poduzeću. Uporedno s tim dolazi i do pojeftinjenja prediva: . Uslijed pojeftinjenja izvanredno je porasla potražnja za pamučnim tkaninama.

Znatno je porasla i proizvodnja pa​mučnih tkanina;Ljudi, koji ranije nisu bili u stanju da kupe razmjerno skupe pamučne tkanine, sada su mogli nabaviti proizvode, koji su pojeftinili. Jeftine pamučne košulje, koje su se mogle lako prati, morale su proizve​sti potpunu promjenu u zdravstvenim prilikama stanovništva, jer je tek njihovom pojavom omogućeno održavanje čistoće Ijudskog tijela. 

Ta je čistoća uzrokovala znatno smanjenje smrtnosti u Engleskoj, što je imalo za posljedicu brzi porast sta​novništva (Griffith). Ipak, uz ovo djelovanje strojeva, koje se ne mole dovoljno​procijeniti, ne mogu se osporiti ni njihove loše strane. Ručni rad je znatno oštećen. Zbog pojave strojeva znatno su opale nadnice ručnih tkalaca, u toku razmjerno kratkog vremenskog perioda ručno tkanje je postalo u Engleskoj nemoguće.

Već od prvih desetljeća 19. st. bila je proizvodnja podvrgnuta znatnim kolebanjima, dolazilo je do velikih kriza, poslije perioda uzlazne, izvanredno pogodne konjunkture, slijedili su u brzoj smjeni periodi depresije. Svakako, da krize nisu nipošto potpuno nova pojava, svojstvena isključivo 19. stoljeću, vremenu mašinskog načina rada. Krize se mogu utvrditi već i u prošlim periodima, u vrijeme kad se gradska privreda pretvarala u nacionalnu, u vrijeme kad je industrija, koja je sad imala da opskrbljuje​ veća tržišta, tek uz teškoće mogla da prilagodi svoju proizvodnju tadašnjoj potražnji. Ali zbog proizvodne tehnike, koja je vrlo polagano napredovala, kao i poradi okol​nosti, da još nije bilo većeg obrtnog kapitala, a kreditni promet bio je još slabo razvijen, porast industrijske proizvodnje imao je prilično uske granice. Zato ogra​ničenja, što ih izaziva hiperprodukcija, a koja utječu na proširenje proizvodnje, nisu nikada mogla postati tako snažna, kao što je to bilo kasnije, u vremenu strojeva.

Princip slobodne konkurencije, po kome je radnik priznat ravnopravnim podu​zetniku kod sklapanja radnog ugovora, sloboda zaključivanja ugovora nije mogla odjednom promijeniti položaj radnika. Iako je radnik sada, poslije ukidanja prija​šnjih propisa, mogao napustiti svog poslodavca u svako doba i potražiti zaposlenje u drugom poduzeću istog mjesta drugdje, ipak je to pravo mogao stvarno kori​stiti samo u malom broju slučajeva. Većinom nije bio u stanju da sazna, gdje bi mogao naći povoljnije radne uvjete, nedostajala su mu sredstva da potraži drugo mjesto. Radniku nije bilo dozvoljeno najvažnije pravo — sloboda udruživanja. Radi uskraćivanja tog prava ostao je radni ugovor i sada kao i ranije jednostrano odre​đen ugovor, koji je odgovarao interesima poslodavca, kojem se radnik morao poko​ravati na stari uobičajeni način. Do osobito nepogodnog položaja engleskih radnika došlo je zbog brzog porasta stanovništva ad 1781. do 1821., koji je u dva posljednja desetljeća 18. st. iznosio 9 odnosno 11%, a u prvim desetljećima 19. st. čak 11 odnosno 180%. Zato se u Engleskoj morao pojaviti višak ponude radne snage, koja se nije mogla nigdje upotrebiti, a drugim je radnicima smetala da postignu pove​ćanje nadnica, koje bi odgovaralo povišenju cijena živežnih namirnica.

Kako je već gore izloženo, u 17. i 18. st. radni dan je bio vrlo dug. God. 1774. radilo se gotovo u svim poduzećima Londona od 6 sati ujutro do 8—9 sati navečer. Kako Sidney Weeb ističe, »engleski radnik radio je 1797. obično 72 sata tjedno; to je već značilo napredak u poredbi sa 1747., kad je većina radnika morala raditi 75 do 80 sati«. Ipak je u sljedećim desetljećima radno vrijeme produljeno (1804. iznosi radno vrijeme u predenju pamuka 74 do 80 sati tjedno).

Ta se tvrdnja može s pravom postaviti u vezu s pitanjem primjene ženske i dječje radne snage. Iz istraga, koje je proveo parlament, saznajemo o neograničenom izrabljivanju djece u tvornicama i rudnicima, o djeci staroj 5-7 godina, koja rade neprestano cijele dane i noći, kojima se često uskraćuje i odmor za jelo, tako da su morali pojesti svoju oskudnu hranu za vrijeme rada. Ma kako žalosni bili ovi opisi, ipak oni ne predstavljaju ništa novo. Kako je gore izloženo, već u 17. i 18. st., znatno ranije nego što se pojavila velika industrija, u Engleskoj, kao i u ostaloj Evropi primjenjivao se dječji rad u još većoj mjeri. Upravo su tada sva nastojanja bila usmjerana prema tome, da se što je više moguće iskoristi ta jeftina radna snaga.

Najstrašnije su se izrabljivala ona djeca, koju su tvorničarima prepuštala siro​tišta (općinski odgojni zavodi). Sir Francis Eden, čiji je spis objavljen 1797., upo​zorava, da je u Engleskoj s pojavom strojeva, tjeranih vodenom snagom, znatno porasla potreba za dječjom radnom snagom u onim mjestima, koja leže na vodenim tokovima. U ta industrijska mjesta dovedeno je hiljade siročadi u dobi od 7 do 13, godina iz župnih sirotišta Londona, Birminghama i drugih gradova. Još 1815. ras​pravljalo se u parlamentu o slučajevima, gdje se taj sistem najstrašnije izopačio. Npr. jedan tvorničar iz Lancashira sklopio je ugovor s jednom Iondonskom župom, kojim se obavezao, da na svakih 20 isporučenih zdravih dječaka preuzme jednog slaboumnog. Neki drugi tvorničar primio je od jedne Iondonske župe izvjestan broj dječaka, ali ih nije sam uposlio, već ih je otjerao jednom drugom tvorničaru, koji ih je najnemilosrdnije iskorištavao.

Pri tim principima ostalo se i nakon pojave tvorničkog sistema., krajem 18. st. Tek postepeno, od početka 19. st., došlo je do promjene u nazorima. Dječji se rad napada kao štetan, kao pojava opasna za fizički i duševni razvoj budućih pokoljenja, a isto se tako napada i dugo radno vrijeme i ostali radni uvjeti opasni po zdravlje radnika. Interesi radnika, koga se sada promatra kao punovrijednu ličnost, morali su se pretpostaviti jeftinoj proizvodnji robe i nastojanju da se potuku strane nacije, koje su počele konkurirati domaćoj proizvodnji. Postepeno se tome pridružilo i saznanje, da najjeftiniji rad nije uvijek i najunosniji.

Izrabljivanje djece, odnosno župnih naučnika, od strane majstora, koji su ih dobivali u nauk prema sta​rinskom običaju još iz 16. st., izazvalo je u širokim slojevima društva zahtjev, da se država umiješa u pitanje dječjeg rada.

TVORNIČKA INDUSTRIJA I TVORNIČKI RADNICI U DRUGIM
ZEMLJAMA
Krajem 18. i početkom 19. st. na europskom kontinentu vladaju sasvim drugačije prilike. I tu se već u 18. st. živo osjećala potreba, da se drvo kao gorivo zamijeni mineralnim loženjem.
Pojavili su se samouci, ljudi bez tehničkog školovanja, tzv. »umjetnici«, koji su se proglašavali spremnim, da uklone postojeće pomanj​kanje strojeva i da konstruiraju strojeve raznih vrsta. Ukoliko njihova otkrića nisu pripadala području mašte, već su bila stvarno prikladna za praktičnu upotrebu, bili su to već poznati engleski strojevi, koje su oni izradili. Ipak mehaničari na kontinentu često nisu bili ni u stanju, da upotrebe engleske modele i da po njihovu uzoru konstruiraju nove strojeve, štoviše oni su često bili nesposobni da obave nužne popravke na strojevima izrađenim po engleskim modelima. Zato su se iz Engle​ske morali uvoziti ne samo modeli novootkrivenih strojeva, već i oni sami, kao parni ,strojevi (parni kotlovi), mehanički razboji itd., iz Engleske se moralo pozivati i mehaničare radi nadzora kod upotrebe strojeva i radi izvođenja eventualnih popravaka. Ali to je bila zaista teška zadaća, jer je engleska vlada izdala stroge zabrane za izvoz stro​jeva, odredene su i visoke kazne za iseljavanje mehaničara i industrij​skih radnika. Tajna novih otkrića trebala je biti sačuvana isključivo za korist i probitak Engleske. Kako Tarle ističe, još u vrijeme Revolucije novi engleski izumi bili su u Francuskoj nepoznati ogromnom dijelu poduzetnika, iako su industrijalci, koji su primjenjivali engleske stro​jeve primali subsidije od vlade, a službeni su organi često nudili podu​zetnicima, da će im potajnim putovima dopremiti strojevi iz Engleske. U vrijeme napoleonskih ratova poduzetnici su se obraćali vladi s mol​bom, da im prepusti zarobljene Engleze, koji bi se vjenčali s Francuski​njama, »kako bi se čvršće vezali uz zemlju«; pritom se nije radilo ni o mehaničarima, već o običnim radnicima, čija se prednost sastojala samo u tome, da su radili u engleskim tvornicama.
Tek poslije istjecanja privilegija, mogle su se pojaviti daljnje tvornice. Ipak i oko 1810. bilo je u St. Gallenu samo 5 predionica, i to su bili manji pogoni od one ranije osnovane akcionarske predionice

Još ranije objašnjavali su francuski poduzetnici prednosti, koje su francuski potrošači pridavali engleskoj robi time, da potrošači trpe od anglomanije, a francuski trgovac, kome nedostaje patriotizam, da se bezobzirno povodi za izgledom na momentanu dobit. Oni su dakako zaboravljali spomenuti jeftinoću i bolju kvaIitetu engleske robe. I za vrijeme kontinentalne blokade u Francusku su pristizale veće količine engleske robe. Krijumčarenje je zauzelo opseg i obilježje redovne trgovine. Nastala su brojna osiguravajuća društva, koja nisu samo preuzimala odgovornost za otpremu robe preko francuske granice, nego i za njeno isporučivanje. Nakon uki​danja kontinentalne blokade, zemlja je bila sasvim preplavijena engleskom robom i cijela industrijska djelatnost bila je ukočena. »Prava olujna plima engleskih pro​izvoda dovaljala se do industrija, koje su se podigle iza zaštitnih zidova konti​nentalne blokade.«

Veliko tvorničko poduzeće krči sebi put u predenju pamuka u Francuskoj tek od 20-ih i 30-ih godina, pa je proizvodnja kućne indu​strije, osobito tkanje na selu, gotovo sasvim potisnuto. Pojavljuju se novi privredni centri. Osobito je napredovala veleindustrija u gornjem Alsacu, gdje su se iz godine u godinu prele sve finije vrste.

Sve do 30-ih, pa čak i 40-ih godina u Njemačkoj se zanat održao potpuno onako i u onom opsegu, kako je to bilo ranije. Još do tog vre​mena bila je proširena vlastita proizvodnja u kući, pa su zanatlije uzi​mali u pomoć samo za neke radove. On je trebao da isporuči samo zanatlijski alat i neke pomoćne materijale; morao je raditi pod nad​zorom domaćice ili mu je uručena sirovina, da je obradi uz plaću. On je radio po narudžbi. Konačno, u nekim zanatima pripadala mu je i sirovina, ali ni u tim slučajevima nije trebao držati veće zalihe siro​vina, a još manje gotove robe. Usto neke zanatlije drže skladišta robe za prodaju, iznajmljuju dućan, gdje izlažu robu izradenu kao zalihu, ali skladište nije veliko. Konačno, pojavili su se ponegdje i pojedini dućani, gdje se nudila na prodaju roba, koju su izradili majstori' kućne industrije. To su bile iznimke, koje nisu mogle nadvladati zanatlijsko zadovoljavanje potreba, štoviše iznimke su to još isticale.

Tako je vreteno bilo još uvijek simbol domaćice. Nošenje rublja ispredenog vlastitim rukama služilo je na čast i ponos. Tkalcu se predavalo samo gotovo predivo, da napravi platno, za bijeljenje brinula se  opet domaćica. Ali ne čuvaju se samo vlastite zalihe platna već i sukna, te su bile pomno priređene i izabrane. Kod kuće se često izrađivalo rublje, odijela i obuća, krojač i postolar dolazili su kao tehnička pomoć. U okvirima obiteljskog kućanstva izrađivala se u prvom redu ženska odjeća (haljine), uz ispomoć jedne krojačice. Naprotiv, muška odjeća se izrađivala tako, da je potrošač kupio sukno i pribor kod trgovca manufakturnom robom i onda ih odnosio krojaču, kod kojeg se naručila izrada odjevnog predmeta.Prema Hoffmanu, samo su vrlo malobrojni i to najimućniji krojači u prometnim gradovima držali zalihe gotove odjeće skladište tkanina radi izbora svojih kupa​ca. I postolar, koji je najčešće bio i kožar, radio je po mjeri iz kože, koju je sam priredio. Bilo je i postolara, koji su prodavali svoju robu u posebnim poslovnim prostorijama izvan svojih stanova. To su radile i neke šeširdžije. Ali u oba slučaja način rada je još i tada zanatski. Zanat je živio uglavnom nesmetano i u nekim drugim obrtima. Stolaru se naložilo da po mjeri i uzorku izradi stolce, stolove, krevete i ormare, dok je tapetar pred domaćicom punio madrace i sofe. Budući da se rublje pralo u kući, a za zimu se pravile zalihe kobasica, kiselog kupusa, vina itd., to nisu bili samo uposleni mesar, bačvar i pekar (kojem se nosio kruh na pečenje), već je i limar imao da isporuči kablove, zdjele, olovne doze i druge gospo​darske potrepštine (i svjetiljke), bačvar drvene kade za kupanje, čabrove; kante i vjedra. Tokar je proizvodio preslice i kolovrate, vitla, lule, stalke za vlasulje, stolne ukrase, užar užad, tanke vrpce, mreže i konope, sedlar sedla i hamove, zajedno s kolarom, kovačem i ličiocem putna kola i kočije, iako su usto postojale i veće radionice za gradnju kola. Kod gradnje kuća graditelji su zaposlili brojne samostalne zanatlije, zidara, tesara, pokrivača krovova, ličioca, stolara, bravara i dr.
Ali od 40-ih godina dolazi u tome do znatne promjene. U starim zanatskim strukama pojavljuje se veliko poduzeće u formi manufakture, djelomično i tvornice, ali u prvom redu javljaju se velike gradske robne kuće, koje su držale na skladištu u velikom izboru pokućstvo, alate, cipele, pomodnu robu, rublje, šešire, rukavice, mesnu i delikatesnu robu, te su znale privući građane kao i seosko stanovništvo svojim ve​lebnim izlozima, sjajnom opremom, dobro vođenom reklamom i okret​nim prilagođivanjem željama publike. Trgovine su potisnule proizvod​nju kućnog zanata. On više nije bio potreban, jer se u trgovinama svih vrsta moglo sve kupiti gotovo. Izišlo je iz običaja i pranje u kući i briga za pripravljanje zimskih zaliha. Sve je to značilo veliku opasnost za zanatlije, sužavanje potrebe za brojnim radovima, koje su ranije oni obavljali, pretvaranje samostalnog zanatlije u kućnog radnika, koji je ovisan i radi za robnu kuću.

Tako je u Njemačkoj znatno ograničeno proizvodno područje nizu zanatlija, tokaru, bačvaru, limaru, užaru, budući da djelomično vile uopće nije trebalo čabrova, zdjela, kada za kupanje, buradi, vrčeva od drveta i bijelog lima, a djelomično su zamijenjeni kućnim i kuhinjskim potrepštinama, svjetiljkama itd. iz cinka, bakra, mjedi, emajla, bronco, porculana; više se nije prelo u kući i nisu se nosile perike, umjesto užadi upotrebljavaju se lanci i žice, a vile se ne puše ni Iule. Željeznica je potisnula putna kola, dovela je do opadanja potrebe za sedlima i hamovima, od čega je moralo trpjeti niz obrtnika, u prvom redu sedlar. Usto od 40-ih godina pojavljuju se užarski strojevi i tvornice za užad (1849. 7 tvornica s prosječno 31 radnikom), i već krajem 60-ih bili su mnogi tzv. užari samo još mali trgovci, koji su po pravilu zajedno s užarijom prodavali rakiju, slane krastavice, djelomično i kolonijalnu robu. Limarima su konkurirale i tvornice svjetiljki, koje su 50-ih i 60-in godina proizvodile za domaće i svjetsko: tržište. Ukoliko su još i sada pekare, pivovare, industrija šećera i ulja trebale drvene bačve i to u još većoj količini, to je samo smanjilo samostalnost bačvarskih majstora i konačno dovelo do uključivanja njihovih radionica u određene tvornice.
Novoosnovana robna kuća dolazila je do odjeće i slične robe (šeširi, ruka​vice, kravate, umjetno cvijeće) na taj način, da le sada davala posao prijašnjim zanatiijama. U konfekcijskoj industriji, koja se pojavila, bile su u prvom redu zaposlene žene. One su izradivale mušku i žensku odjeću, radile su za trgovine rubljem, rukavicama, pomodnom robom, izrađivale šešire, umjetno cvijeće itd. Često su prijašnje robne kuće za tkanine primale jednog krojioca i nekoliko krojačkih kalfi i postale robnim kućama za odjeću. God. 1842. osnovana je u Berlinu prva trgovina koja je uglavnom prodavala ženske kapute, žensko rublje, kao i pomodnu robu svih vrsta, što je tada izazvalo veliku senzaciju. Poslije 10 godina radilo je za tu trgovinu 120 do 140 radnika u radionici i 150 majstora sa po 10 kalfi izvan kuće. Ali krajem 40-ih godina kupovali su u Šleskoj već cijeli slojevi društva svoju odjeću u trgovinama odjećom. Oko 1850. pojavile su se prve konfekcijske trgovine u Mun​chenu. Medu postolarima bilo je od 40-ih godina majstora, koji nisu imali sredstava da kupuju kožu i zato su morali raditi za robne kuće, koje su im isporučivale materijal. U Erfurtu, Mainzu, Frankfurtu na M. i drugdje pojavile su se 40-ih godina tvornice kože i cipela, koje su započele primjenjivati strojeve, uvezene iz Amerike. Ipak, radilo se zasada samo o nekim vrstama strojeva, dok se o većini njih u nje​mačkoj izradi cipela jedva što znalo čak i oko 1870.

U nekim strukama, kao u ko​žarstvu, krznarstvu, izradi rukavica, bravarstvu, limarstvu, zanat se još djelomično zadržao, a još više u izradi živežnih namirnica i u građevi​narstvu. 

Naprotiv, čavlari su gotovo sasvim nestali; izrađivači kapa spadali su među najsiromašnije obrtnike, a mali krojači mogli su se često održati samo kao krpači i kućni radnici u domovima mušterija. I drugi obrtnici (krznari, urari i dr.) često su živjeli više od trgovine i popravaka, negoli od izrade nove robe. 

Upravo sve je bilo zahvaćeno preobražajem, prilike su se mijenjale iz dana u dan; usporedo s radi​kalnim preokretom u proizvodnoj tehnici, u odnosima prodaje, u pro​metu, potpuno su se mijenjale forme rada (Schwtoller). Zasad se samo na selu položaj zanatstva tek neznatno promijenio.

Prije nego u Njemačkoj došlo je u Francuskoj i Engleskoj do prijelaza sa zanata na kućnu industriju u nizu obrtnih struka, koje su kroz stoljeća radile zanat​ski, naime, u krojenju, cipelarstvu, izradi nakita.
U Engleskoj počinju već u prvoj polovini 19. st. žalbe protiv sweating sistema u kro​jačkoj struci. »Sweater« je zapošljivao radnike u svojoj nezdravoj radionici, u njihovim vlastitim bijednim stanovima, gdje se u istoj prostoriji radilo, spavalo, kuhalo i jelo. Tamo gdje su radili krojači, pojavile su se zarazne bolesti.

Posljednje vrijeme prije smrti radila 26 i pol sati bez odmora) u prepunjenom radnom prostoru. Već u 40-im godina​ma i u industriji rublja, kao i u nizu drugih struka, engleski poduzetnici za izradu košulja, steznika, kravata itd. zapošljavali su švelje, i to kod kuće u malim radionicama. One su živjele u velikoj bijedi, radile su od jutra do ponoći i uništavale svoje zdravlje. Ovo izrabljivanje dokrajčilo je tek radničko zaštitno zakonodavstvo. 

Kao što smo gore pokazali, izrabljivanje djece, koje se raširilo i u kontinentalnim tvornicama, nije ni na kontinentu bila nikakva no​vost. 

Ipak i tu su se pogledi postepeno promijenili. I na kontinentu moralo je prodrijeti saznanje, da je dužnost države, da se upliće u rad​ne odnose.

 Nadalje, morali su i izvan Engleske uvidjeti nužnost slobode udruživanja i radničkih saveza. 

Zbog toga što nije postojalo ni jedno ni drugo, radnik je bio samo formalno, a ne i stvarno ravno​pravan poslodavcu.

 Ali s obzirom da je do pojave i poleta tvorničke industrije došlo na kontinentu mnogo kasnije, i nova načela mogla su se tu ostvariti mnogo kasnije negoli u Engleskoj

 Jer nepovoljne prilike, kao što je prekomjerno dugo radno vrijeme, izrabljivanje omladinske radne snage itd., koje su državnim anketama i izvještajima i tu utvr​đene, vladale su na kontinentu — što se često ne zapaža — još uvijek gotovo isključivo u kućnoj industriji i centraliziranoj manufakturi. Pa tvornica tada još gotovo uopće nije ni bilo.
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Godine 1814. stavljen je u Engleskoj van snage tzv. zakon kraljice Elizabete o naučnicima. Ukidanjem tog zakona - uostalom već dugo postojao je taj zakon samo na papiru - razriješene su posljednje spone, koje su ometale slobodno razvijanje industrije. 

Stanje je bilo drugačije na području vanjske trgovine i brodarstva. Ondje su još bili u punom cvatu monopoli, vladao je oštro naglašen sistem zaštitnih carina, koji je kočio vanjsku trgovinu,već početkom 18. st. toliko se snažno proširilo krijumčarenje, protiv koga se Engleska radi svog otočnog položaja osobito teško borila.

Ipak u cjelini Engleska je ostala kod zaštitne carinske tarife. Štoviše, krajem stoljeća (1791) tome su se pridružile još i (gore spomenute) visoke žitne carine.

God. 1820. predana je parlamentu poznata peticija londonskih trgovaca, koja je zagovarala potrebu slobode trgovine. U molbi se izlagalo, da je trgovački promet sa inozemstvom životno pitanje Engleske.

Vanjska trgovina stvara mogućnost, da se uvezu ona dobra, koja se proizvode u različitim stranim zemljama, koje su za tu proizvodnju najprikladnije po tlu, klimi i radnim uvjetima. S druge strane, vanjska trgovina omogućuje, da se iz domovine izvozi ona roba, za čiju proizvodnju postoje najpovoljniji proizvodni uvjeti.

Pravilo, prema kome se ravna pojedini trgovac, naime, da kupuje na najjeftinijem tržištu, a prodaje na najskupljem, primjenjuje se u cjelini i u trgovini jedne nacije. Peticija osobito upozorava na zlo, koje zaštitni carinski sistem donosi industriji, na opasno isključivanje njenih proizvoda s inozemnih tržišta, što mora srušiti njeno blagostanje i napredak

Londonskom peticijom počinje nova era u engleskoj trgovinskoj politici.

Peticiju iz 1820. treba smatrati prekretnicom u engleskoj trgovinskoj politici, jer se ideja slobodne trgovine otada udomaćila ne samo u stručnoj literaturi, već i u životu. Ta se ideja sve više širila, štoviše, potpomognuta okolnostima, postala je tako reći dogma engleske uprave.

Duh slobodne trgovine prodro je prije svega u pomorsko zakonodavstvo, koje je dotad počivalo na glasovitom Navigacionom aktu Cromwella.

izdana su tri nova navigaciona akta, kojima su velikim dijelom ukinute odredbe, koje su dotad regulirale trgovinu između Engleske, njenih kolonija i ostalog inozemstva. Naime, roba iz engleskih kolonija mogla se do tada otpremati lađama samo u metropolu, kao što su i kolonije smjele samo iz Engleske dobavljati robu. Sada za niz roba nije više važilo ovo ograničenje.

moglo se slobodno uvoziti iz Europe i Afrike u engleske kolonije. Isto tako, sada se proizvodi kolonija više nisu morali izvoziti isključivo u Englesku, već je njihov izvoz dozvoljen i u druge zemlje Europe i u Afriku.

Tako npr. u istočnoj Aziji proglašen je slobodnom lukom (port-franc) Singapore, gdje su mogle pristati sve inozemne lađe bez plaćanja carine poreza. Singapore je uskoro postao tranzitna luka, gdje su se zadržavali brodovi, koji su plovili na Daleki Istok, jedno žarište prometa sa stanovništvom, koje je brzo raslo i gdje su se sretale dvije civilizacije, dva svijeta, europski i azijski

Iste godine (1833) došlo je i do drugog epohalnog događaja, koji je značio dalji napredak na putu ostvarenja slobode trgovine. Te godine je naime ukinut trgovački monopol Istočnoindijske kompanije.

Prema novom Charteru, koji je darovan Kompaniji, njen isključivi monopol bila je sada samo još trgovina s Kinom, dok je trgovina s Indijom postala slobodna za svakoga. Kompanija je obavezna, da otpremi svojim brodovima robu, koju su privatne osobe željele uputiti u Indiju.

Ali usprkos svim zaprekama privatna trgovina s Indijom rasla je brzim tempom, na štetu Kompanije. Njeni dobici u trgovini s Indijom pali su na 4% per annum, dok je trgovina s Kinom, koja je još uvijek predstavljala isključivi monopol Kompanije, odbacivala oko 40% dobiti. Cijene za robu importiranu iz Indije naglo su opadale.

Ali čaj, koji se i prije i poslije 1814. uvozio isključivo posredovanjem Kompanije, bio je prekomjerno skup. Ispitivanjem, provedenim 1824., kojim je uspoređena cijena čaja u Engleskoj sa onima u Hamburgu i New Yorku, došlo se do iznenađujućeg rezultata, da Kompaniji putem visokih cijena čaja pritječe godišnje oko 2 mil. f. st. iz džepova stanovništva Engleske. God. 1833. ukinut je posljednji monopol, koji je Kompaniji preostao. Otada je svatko mogao trgovati s Kinom, Kompanija je potpuno obustavila svoju trgovinsku djelatnost.

God. 1849. nastupio je konačno i posljednji čas Navigacionom aktu. Iako je već od 20-ih godina bio znatno probijen, imala su se sada ukinuti i sva ograničenja, koja su još važila, a odnosila su se na trgovinu i plovidbu s kolonijama. Engleski brodovi imali su da zadrže samo monopol obalne plovidbe (kabotaže). Od tog časa englesko brodarstvo je izgubilo svoj monopolni položaj, njenim konkurentima su dana ista prava.

God. 1849. postao je slobodan i uvoz žita.

Kako je već gore navedeno, poslije ukidanja kontinentalne blokade započelo je opadanje cijena žitu. Poljoprivrednici su se prevarili u svom velikom očekivanju, koje su vezali uz visoke žitne carine prethodnog perioda, što je moralo prouzrokovati veliku štetu njihovu gospodarstvu. Isto su tako bila kobna za poljoprivredu i velika kolebanja cijena žita, uzrokovana žitnim carinama. Žitni špekulanti su smatrali unosnim, da pričekaju, dok domaće cijene žita privremeno ne dosegnu visinu, kod koje je bio dozvoljen uvoz iz inozemstva. Čim bi se na to otvorile luke i velika masa inozemnog žita stigla na tržište, dolazilo je do brzog pada cijena.

U vezi s tim činjenicama žitne carine su 1828. preuređene. Uveden je sistem tzv. »klizeće skale«, koji je ostao na snazi kroz dva desetljeća. Taj sistem nasljedovao je niz država europskog kontinenta. I u ranijim carinskim zakonima predviđale su se razne carinske stope, već prema momentanoj visini žitne cijene. Broj tih pojedinačnih carinskih stopa bio je ipak malobrojan.

Prema ovim zakonima bio je prijelaz od zabrane uvoza do slobode uvoza žita gotovo neposredan. Naprotiv, »klizeća skala« je utvrdila ljestvicu stepena carinskih stopa, i to na taj način, da je svakom snižavanju cijene pšenice odgovaralo povećanje carine, tako da se prijelaz od jedne carinske stope prema drugoj odvijao polagano i postepeno. Na taj se način očekivalo, da će se ustaliti žitne cijene. Klizeća skala je trebala da formira stalan i ravnomjeran uvoz, da ga prilagodi privremenoj potrebi, a da tržište ne preplave prevelike količine žita. Kako se govorilo, klizeća skala je trebala osigurati takvu visinu cijena, koja bi omogućila stalan napredak poljoprivrede, i suzbiti pretjerano podizanje cijena. Štoviše, približno su određene granice budućeg kolebanja cijena žita.

Novi sistem imao je ustvari sasvim druge posljedice: U oba desetljeća, u kojima se održala klizeća skala, prosječna cijena pšenice iznosila je samo 57,5 sh., dakle bila je niža nego ranije, a ipak je usto bila podvrgnuta znatnim kolebanjima.

Klizeća skala, »carinska ljestvica, što je rasla i padala«, nije ukinula špekulaciju inozemnim žitom, već ju je naprotiv još više potaknula. U vrijeme starih žitnih zakona, uvoz žita bio je povezan sa znatnim rizikom. Naime, ako su cijene u Engleskoj pale na određeni nivo, uvoz je zbog prohibitivne carine postao nemoguć i moralo se čekati izvjesno vrijeme, dok je cijena žita ponovo dosegla određenu visinu. Poslije uvođenja klizeće skale rizik se znatno smanjio, jer je opadanje cijena žita povlačilo za sobom samo neznatno povišenje carinske stope; u novom sistemu vise nisu postojali strmi prijelazi kao ranije. Uz postojanje klizeće skale svako povišenje cijena imalo je za posljedicu porast dobitka za žitnog trgovca. Ako je on kroz neko vrijeme držao žito u svojem spremištu, dolazilo je do povišenja cijena, iz kojeg je on izvlačio dvostruku dobit: uz visoku prodajnu cijenu postojala je još i mogućnost uvoza žita po umjerenoj cijeni.

Prema tome nije čudo, da su žitni trgovci čuvali žito, dok cijene zbog nestašice žita nisu dosegle znatnu visinu, a carinska stavka, koja se na osnovu toga plaćala, dosegla najmanju visinu. Češće su se služili posebnim sredstvom da postignu taj cilj: jednostavno su krivotvorene cijene.

Da bi se postigla viša prosječna cijena, žitni trgovci su se služili slijedećim sredstvom: oni su na brojnim lokalnim tržištima zaključivali žitne poslove, pri čemu su na svakom pojedinom tržištu kupovali male količine, ali su svuda namjerno plaćali visoke cijene. Čim je na temelju tih obračuna službeno izračunat veći prosjek cijena, snižene su carinske stavke i velike količine žita preplavljivale su tržišta. Iz dokova i spremišta stizale su u kratkom vremenu stotine hiljada kvartera pšenice, čime je izazvan ponovni pad cijena. Većinom se takvo opadanje cijena odvijalo u vrijeme žetve, pa je uzrokovalo silne gubitke zakupaca, koji nisu bili u stanju da čekaju porast cijena, već su prisiljeni nuždom, morali prodati svoje žito po nižim cijenama odmah poslije žetve.

Isto tako kao posjednik i zakupac trpjela je pod tim carinskim sistemom i radnička klasa. U vrijeme kad su žitni trgovci čuvali zalihe žita i time izazivali povišenje cijena, radnici su zapadali u očajni položaj; među njima su izbijale razne bolesti i glad. Svaka loša žetva donosila je Engleskoj skupoću. Da je uvoz žita bio slobodan, trgovina bi pravovremenim uvozom žita sa kontinenta mogla spriječiti porast cijena. Ali uz postojanje klizeće skale to nije bilo moguće. Tek kad je nastupilo poskupljenje, snižena je carinska stavka i žito se moglo uvoziti. Plaće radnika su bile male, pa je periodično povišenje cijena žita, njihova glavnog potrošnog artikla, u velikoj mjeri pogoršavalo položaj radnika. Uz te uvjete pokret protiv »corn laws« morao je postići uspjeh; zaista, tlo se već dugo pripremalo.

Javnost je već dugo negativno ocjenjivala corn laws. Ali osobito neprijateljsko raspoloženje prema tim zakonima zapažalo se krajem 30-ih godina. Godina 1837. donijela je tešku industrijsku krizu. U Manchesteru, Londonu i Liverpoolu zatvarane su brojne tvornice, hiljade radnika je ostalo bez kruha te su zapali u najstrašniju bijedu. Mnogi utjecajni ljudi vidjeli su uzroke ova nedaće u com laws Izražavalo se mišljenje, da ta teška kriza ne bi izbila, da je postojala sloboda uvoza žita. Trgovačka komora Manchestera, čiji je predsjednik bio Richard Cobden, zaključila je da uputi peticiju parlamentu, u kojoj se tražila sloboda uvoza žita. Peticija je upozoravala na to, da bez hitnog ukidanja žitnih carina neizbježno mora doći do propasti tvorničke industrije, da je samo primjena načela slobodne trgovine u stanju da zajamči daljnji procvat industrije i mir u zemlji. Ova peticija je izazvala trajni utisak u javnosti.

Nakon nerodice krumpira, kad je uz visoke cijene žita, koje su tada vladale, prijetila opasnost da gubitak te najvažnije živežne namirnice dovede radnike do gladi, donja kuća je prihvatila (1846) prijedlog sir Robert Peela o promjeni klizeće skale. Od 1849. trebalo je klizeću skalu potpuno ukinuti i zamijeniti porezom od 1 sh. po kvarteru. Gornji dom je u početku nastojao da predloženi bill propadne, ali ga je hoćeš-nećeš - morao prihvatiti, nakon što mu je stavljeno do znanja, da je bolje da gornji dom dobrovoljno pristane, negoli da mu kraljica i donji dom bill nametnu. God. 1869. ukinuta je i carina od 1 sh.

Reforme, koje je 50-ih godina proveo Gladstone i kojima su uklonjeni posljednji ostaci sistema zaštitnih carina, zadnji su akord u borbi za slobodnu trgovinu u Engleskoj. Od tog vremena zadržane su u engleskoj carinskoj tarifi samo neke fiskalne carine, tj. carine, koje nisu određene za zaštitu određenih industrijskih grana, već isključivo radi povećanja državnih prihoda. To su bile carine na kakao, čaj, kavu, južno voće, mirodije, duhan, dakle na onu robu, koja se nije proizvodila u Engleskoj (nije se proizvodio ni duhan) i koja se u Engleskoj (osim duhana) nije ni mogla proizvoditi, za vino, špirit, igraće karte itd., čija je proizvodnja u samoj zemlji bila opterećena akcizama i biljegovinama, tako da i ovdje domaći proizvodi nisu imali nikakvu prednost pred uvoznom robom. Naprotiv 1860. potpuno su ukinute carine na uvoz industrijskih proizvoda ili takvih poljoprivrednih proizvoda, koji su se proizvodili u Engleskoj (žito, stoka itd.).

Trebalo je mnogo više vremena, dok je Italija postigla ujedinjenje svog carinskog i trgovačkog područja. Od 40-ih godina 19. st. tuže se ne samo teoretičari već i praktičari na prilike, koje vladaju u trgovini, jer se zemlja raspadala na 7 carinskih područja, međusobno odijeljenih carinskim linijama, iznutra pocjepkanih, a svako sa samostalnom trgovinskom politikom. Kao što su nekoć Nijemci zavidjeli Francuskoj, tako se sada u Italiji slavila ideja, koja je ostvarena u Njemačkoj, sanjalo se o sličnoj »lega doganale« za Italiju. Međutim talijanske države nisu stvorile uopće carinski savez, već je političko ujedinjenje, ostvareno 1859., istovremeno značilo i kraj ranije privredne izolacije pojedinih dijelova zemlje

Do 1848. bili su i švicarski kantoni samostalna carinska područja. Tek te godine carinsko zakonodavstvo postaje kompetencija Saveza. Savez je sada uklonio ne samo kantonalne, već i riječne, mosne i putne mitnice, koje dotad još nisu sasvim izumrle, te je uveo jedinstvenu carinsku tarifu, koja je vrijedila za cijelu državu. Ipak potpunu carinsku cjelinu čini Švicarska tek od god. 1874.

Iz Engleske preneseno je novo učenje o slobodi trgovine i na kontinent, te je ondje našlo brojne žustre pristaše i pobornike. Njima je postepeno i polagano uspjelo da uklone barem najveće zapreke, koje su ometale trgovinu. U prvoj francuskoj jedinstvenoj tarifi iz 1790. dakako da nije bilo više nikakve zabrane uvoza, ali stare ideje ancien regimea, koje su za Revolucije opet oživjele, i trajna mržnja prema Engleskoj, donijele su opću zabranu za svu englesku robu, koja je dosegla vrhunac s velikim planom Napoleona: kontinentalnom blokadom presjeći Engleskoj njen životni nerv, potpuno prekinuti njenu trgovinu i promet sa svijetom. Bojeći se, da se engleska roba ipak ne provuče pod plaštem proizvoda drugih zemalja, Napoleon je rasjekao gordijski čvor time, što je proširio zabranu uvoza i na drugu stranu robu. Nakon ukidanja kontinentalne blokade i uspostave mira s Engleskom, morale su nestati i uvozne zabrane. Ustvari, sve u svemu, ostalo se pri starom. Nikakve promjene nisu provedene u pogledu uvoznih carina za tvorničke proizvode, a sirovine i živežne namirnice opterećene su visokim carinama. Pristaše zaštitnih carina u Francuskoj, koji su se označavali kao »aristokracija Julske monarhije, osnivači nove dinastije«, nikako nisu htjeli da svoju industriju prepuste engleskoj konkurenciji, iako im se s druge strane prigovaralo, da se francuski narod, koji je ostvario revoluciju poradi ukidanja svih privilegija, ne može sprijateljiti s takvim iznimnim položajem industrije. Podnošenje nacrta o uklanjanju uvoznih zabrana parlamentu bilo je zbog otpora industrijalaca bezizgledno, a još više pokušaji, da se snize visoke zaštitne carine.

Napoleon III. je raspolagao drugim sredstvom, koje je on i iskoristio. Zakon od 1814. dao je vladi pravo, da u hitnim slučajevima snizi carine za živežne namirnice i sirovine; vlada je odgovarajući dekret podnosila parlamentu naknadno. U 50-im i 60-im godinama Napoleonu III. je zaista uspjelo da nizom dekreta mimo parlamenta provede sniženje carina za brojne sirovine i polufabrikate, kao što su vuna, lan, konoplja, dlaka, sirovo željezo i drugi metali, ugljen itd., kao i za meso, vino, druge živežne namirnice i sredstva za uživanje, a suspendirane su i žitne carine.

državama Francuska se osobito isticala svojim strogim prohibitivnim sistemom. Na listi zabranjene robe nalazilo se predivo i tkivo, sve vrsti odijela, metalna, kožna i staklena roba, kemikalije, rafinirani šećer, kola, brodovi i mnogi drugi industrijski proizvodi.

Želja Austrije da uđe u Carinski savez dovela je 1851. do ukidanja uvoznih zabrana, koje su u 40-im godinama još bile brojne. Zatim je 1853. sklopljen trgovinski ugovor s Pruskom, kojim je u austrijskoj tarifi utvrđeno znatno sniženje carina. Ali zasada se Austrija još nije htjela odlučiti da napravi daljnji korak na putu prema slobodnoj trgovini. Zaključivanje trgovinskog ugovora s Francuskom omogućilo je Pruskoj da onemogući njemačko-austrijsko carinsko ujedinjenje, predviđeno za 1853., budući da Austrija nije mogla prihvatiti francuski tarifni ugovor (ugovorenu tarifu). Time je potpuno propao plan o »velikonjemačkom« Carinskom savezu uz učešće Austrije. Dakako, Austrija je uskoro morala pristati na daljnje ustupke u svojoj carinskoj tarifi, jar kad se država, koja je stajala na rubu bankrota, obratila 1865. Londonu za pomoć, obećan joj je zajam samo uz uvjet, da sklopi trgovinski ugovor s Engleskom, i to uz utanačenje, da carine ne smiju prijeći 25% (od 1870. čak 20%) vrijednosti robe.

Italija je doživjela još mnogo nagliji prijelaz od carinske zaštite na slobodnu trgovinu. Samo u Piemontu proveo je Cavour već 50-ih godina ideje slobodne trgovine, da bi ih zatim nakon osnivanja kraljevine protegao na cijelu Italiju. 

Tako je u 60-im godinama slobodna trgovina slavila svoje najveće trijumfe. Sve europske države usvojile su ideje slobodne trgovine, jedne kao uvjerene pristaše novog učenja, . Osim gore navedenih postupile su na taj način i druge zemlje, Belgija, Nizozemska, Švicarska i druge. Kao što se iz gore navedenog može razabrati, slobodna trgovina imala je pritom mnogo zahvaliti trgovinskim ugovorima. Oni su joj pomogli do pobjede, jer time, što su državi, koja ih je sklopila, stavljali u izgled otvaranje novih tržišta za njezinu industriju, poticali su državu i na ustupke, na koje je mogla utoliko lakše pristati, jer sniženje carina, koje bi obećala, sa stanovišta slobodne trgovine nije predstavljalo nikakvu žrtvu, već je naprotiv davalo državi mogućnost da se oslobodi carina, koje su poskupljivale vlastitu potrošnju. Vrijednost trgovinskih ugovora još je porasla klauzulom najvećeg povlaštenja, koju su ti ugovori sadržavali. Kad su Pruska i Carinski savez 1862. potpisali ugovor s Francuskom, nisu dobili samo one pogodnosti, koje je Francuska već obećala Engleskoj i Belgiji, već su kao najviše povlaštena nacija stekli i pravo na sva sniženja carina i druge slobode, koje bi Francuska ubuduće dala ovim drugim državama.

Pokret slobodne trgovine doveo je do zaključivanja novih trgovinskih ugovora. Nakon ugovora između Carinskog saveza i Francuske, slijedili su zatim ugovori s Belgijom, Velikom Britanijom, Austro-Ugarskom, Italijom, Švicarskom.

Mada je Engleska utjecala uopće na trgovinsku i carinsku politiku kontinentalnih država, taj je utjecaj bio osobito jak na području trgovine žitom i žitnih carina. Već i engleski zakon iz 1689., koji je odredio izvozne premije za žito i žitne uvozne carine, i premije i carine učinio ovisnim o stanju žitnih cijena, javnost je svuda slavila kao najveću blagodat za poljoprivredu i preporučivala vladama da se povedu za žitnom trgovinskom politikom Engleske. Ograničenja za izvoz žita trebalo je isto tako zamijeniti sa slobodnim izvozom, a kod niskih cijena žita sa uvoznim carinama.

Jer nakon visokih žitnih cijena kroz prva dva desetljeća 19. st., došlo je od 1820. do brzog pada cijena i kroz dvadesete godine održalo se stanje niskih cijena.

Pad cijena mogao se ukloniti samo davanjem slobode izvoza i utvrđivanjem uvoznih carina.

Ali kao i ranije u Engleskoj i Nizozemskoj seoski gospodari nisu se s tim zadovoljili, već su istovremeno tražili i uvoznu carinu, iako se u Francusku uvozilo malo žita, što su i sami morali priznati. Uvozna carina im je odobrena ipak tek nakon pada cijena iz 1819.

Naprotiv, u godinama loših žetvi, skala je pokazala svoje štetno djelovanje budući da je ometala redovno odvijanje trgovine žitom, i zato u slučaju loše žetve nije bila moguća brza pomoć dovozom stranog žita. To se u Francuskoj tokom 40-ih godina moglo više puta utvrditi.

Pod tim okolnostima moralo se i na kontinentu pristupiti ukidanju klizećih carinskih stopa i sistema carinske zaštite za žito. Vrlo je značajno, da se i to dogodilo pod utjecajem ukidanja žitnih zakona u Engleskoj. Već godinu dana nakon ukidanja klizeće skale u Engleskoj, učinila je to Nizozemska (1847), gdje je skala zamijenjena neznatnom čvrstom carinom.

Najveću dobit od slobodne trgovine izvukla je Engleska sa svojom visoko razvijenom industrijom; ona je zauzela prvo mjesto ne samo u industriji, nego i u trgovini, brodarstvu, kreditu i bankarstvu. London, koji je već krajem 18. st. postao centar svjetskog prometa, ostao je i kroz cijeli ovdje obrađeni period glavno stovarište, u koje su pritjecali razni proizvodi iz svih zemalja, da bi se zatim opet razišli u svim pravcima. Tek od 70-ih i 80-ih godina njegovo mjesto je osporio niz luka europskog kontinenta, kao i Sjeverne Amerike. Dakako da se London još i kasnije može označiti kao centar kreditnog i platnog prometa.

PROMJENE U TRGOVINI

Veliki preokret nije nastupio samo u trgovinskoj politici, već i u samoj trgovini. Još u prvoj polovici 19. st. bila je sitna trgovina slabo razvijena. Osobito u Njemačkoj, gdje se zanat - kako smo vidjeli - do tog vremena zadržao u nizu struka (ondje gdje su se proizvodili finalni proizvodi za neposrednu potrošnju); bilo je još mnogo vrsta robe, za koju uopće nisu postojale posebne trgovine, budući da su odgovarajuću robu prodavali gotovo isključivo zanatlije, pekari, mesari, postolari, krojači, šeširdžije, sedlari, stolari, tokari, bačvari, krznari, limari, koji su često imali vlastite prodavaonice za prodaju ono malo robe, što su je sami izrađivali, a i za prodaju sličnih fabrikata, koje su sami kupovali. Postoje samo trgovine za željezariju, galanterijsku robu, robu od stakla, porculana i kamenine te za kolonijalnu robu (robu iz prekomorskih zemalja); konačno, isticala se trgovina starim stvarima. Ali su nedostajale (na europskom kontinentu) ne samo trgovine pokućstva, nego i trgovine za odijela, obuću, šešire itd.

Kao što se vidi iz leipziškog adresara iz početka 19. st. trgovina po strukama je bila slabo razvijena. Isticale su se samo prodavaonice zemljanog suđa i kamenine, burmuta i duhana za pušenje, slastica, a osobito trgovine kratkom robom, koje su gotovo jedine prodavale obrtne proizvode, i to takve, koje se proizvodilo samo na određenim mjestima (Bucher).

Tek postepeno pojavila se i konfekcija muške i ženske odjeće, kao i izrada rublja izvan kuće, što rade kućni radnici, izrada cipela za robne kuće itd. Tek sredinom stoljeća možemo zabilježiti pojavu »velikih« robnih kuća, koje su potisnule zanatlije i nudile općinstvu gotovu robu u bogatom izboru.

Obično je roba podijeljena u grupe prema vrsti sirovina, iz kojih se izrađivala. Tako je trgovina galanterijskom robom obuhvaćala prodaju različitih luksuznih predmeta i zlata, srebra, čelika, krnjačevine, slonove kosti, kože i drveta. U trgovini željezarijom prodavala se sva moguća roba iz željeza, čelika, olova i drugih neplemenitih metala. Druge su grupe sastavljene prema porijeklu određene robe. Tako se u trgovini kolonijalnom »materijal-robom« (Material-waren) nalazila razna prekomorska roba, kao mirodije, boje, šećer, biljna ulja.

Malo po malo nastupila je i u tome promjena. Princip iste sirovine jednakog porijekla zamijenjen je novim principom - principom potrebe. Upotreba robe postaje obilježje za razlikovanje. Tako je u 60-im godinama iz stare trgovine željezarijom izrasla prodavaonica za kućnu i kuhinjsku robu, koja je prodavala domaćinske potrepštine ne samo iz metala već i iz stakla, porcelana, drveta itd. Isto tako iz trgovine kolonijalnom robom nastala je prodavaonica živežnih namirnica i delikatesa, koja je davala sve što je potrebno za jelo, bili to vaneuropski, drugi inozemni ili domaći proizvodi, ali ni sjemena, ni boje ni perle kao što je to bilo ranije. Novonastala konfekcijska prodavaonica pridodala je odijelima i rublje, šešire, modnu i galanterijsku robu, pojavio se princip okupljanja robe, koji je uskoro proširen idejom o povećanju kruga robe; ta je ideja prvo ostvarena kao grand magasin, bazar, u Parizu

Najvažnija struka današnje trgovine je bez sumnje razgranata svjetska trgovina žitom. Ali redovna trgovina žitom mogla se pojaviti tek onda, kad su ukinute klizeće carine  koje su gotovo svuda postojale. Te su carine doista omogućavale spekulacije, bazirane na kolebanju cijena, a nipošto redovni uvoz i izvoz žita, zasnovan na racionalnim temeljima. Do toga je došlo u Engleskoj tek od 40-ih godina i tek iz tog vremena potječe zapravo engleska žitna trgovina. Ruski izvoz žita, koji je bio usmjeren prvenstveno prema Engleskoj, doživio je odmah nakon ukidanja engleske skale uspon od gotovo 90%

»Nerazvijenost francuske žitne trgovine«, navodi se dalje, »osjeća se osobito u godinama loše žetve, jer potrebni kapital i stručna radna snaga, što inače nedostaju, ne mogu u takvim godinama odjednom iskrsnuti. Zato je potreban dulji vremenski period, a narod uz visoke cijene žita ne može na to čekati«. Svjetska trgovina žitom razvija se tek od 60-ih godina, ali osobito od 70-ih godina, kad je dovoz mogao baciti na europsko tržište velike količine žita iz prekomorskih zemalja, prije svega iz SAD, zahvaljujući parobrodu i time uzrokovanom padu prijevoznih stopa.

I trgovina kolonijalnom robom, koja je svakako od Srednjeg vijeka stajala na prvom mjestu u trgovačkom prometu (začini i mirodije), pojavljuje se u svom današnjem značenju tek postepeno tokom 19. st., jer su tek tada njeni glavni artikli, kava, čaj, šećer, kakao, ušli u masovnu potrošnju; trgovina tekstilnom robom ojačala je tek tada, kad je jeftina tvornička roba (čiju su prodaju morali preuzeti posrednici) uspjela naći put do radnika i seljaka i kad je potisnula tkanje proizvedeno u kući; trgovina metalnom robom proširila se onda, kad su željezo i čelik zamijenili drvo i druge organske sirovine, kad je počela gradnja željeznica i brodova iz željeza (kasnije iz čelika), konstrukcijom strojeva, željeznih krovova i proizvodnjom različitih vrsta utenzilija iz željeza.

Akcionarsko društvo spada, zapravo, tek u taj period, ranije mogu da se utvrde samo počeci. Akcionarska društva bila su većinom osnovana radi posebnih zadataka, prvo za prekomorsku plovidbu, zatim i za bankarstvo i službu osiguranja, za gradnju mostova i kanala. »U cjelini može se reći«, s pravom utvrđuje Steinitzer, »da je akcionarsko društvo u Engleskoj do početka ,stoljeća, u Francuskoj do početka druge, u Njemačkoj do početka treće trećine 19. st., bilo neobični aparat, koji je služio samo za svladavanje posebnih zadataka, i da akcionarsko društvo tek nakon tog vremena postaje obično oruđe za svakodnevne poslove. U vezi s tim razvijala se i burza, kojoj su upravo akcije glavna hrana. Tek pojavom nove forme poduzetništva mogla se pojaviti i efektna burza (burza na bazi efekata, vrijednosnih papira, op. prev.). Ali tek u 19. st. stvorena je i robna burza, koja je prije zapravo bila još manje razvijena od efektne burze. Tek sad nastaje trgovina na rok (po narudžbi), dakako još nije stvoren nikakav standard, zasada trgovalo se na osnovu uzoraka. Pa i to je značilo velik napredak, jer su se na osnovu uzoraka mogli kupiti i prodati veliki kontingenti robe, koji su se često nalazili još na moru.

Trgovačke putnike srećemo već u drugoj polovini 18. st. Nužna pretpostavka za opće proširenje ove ustanove svakako su strojevi, jer je tek novi način rada izazvao jaku konkurentsku borbu i potrebu za najvećim mogućim proširenjem prodaje. Ali novi način rada je tek i omogućio da se mušterijama predoči uzorak robe, koja se točno tako masovno proizvodi, i da se preuzme garancija, da će isporučena roba biti proizvedena prema uzorku. S druge strane, nova su prijevozna sredstva omogućila, da se ponese sobom cijeli kovčeg uzoraka i da se prema uzorcima naručena roba jeftino, brzo i točno isporuči. Tek su sada trgovački putnici bili u stanju, da često posjete svoje mušterije, da se upoznaju s njihovim potrebama, da predlože nove uzorke i prime narudžbe. Trgovački putnici su postali važan faktor internacionalnog trgovačkog prometa, posrednici prodaje, čija je dužnost bila da obrađuju tržište.

Dakako, da su se i industrijalci drugih zemalja služili trgovačkim putnicima, ali su oni ondje određeni u prvom redu za putovanja po tuzemstvu, a ne da posjećuju strana tržišta. Sa svih strana (osobito u Njemačkoj) čule su se optužbe mjesnih trgovaca protiv njihove konkurencije. Mjesni trgovci su otišli tako daleko, da su tražili isključenje iz trgovačkih saveza za one trgovce, koji su se povezali s trgovačkim putnicima.

Pomalo se širi i reklama, čiji počeci sežu u 18. st. Oglasi se prvo objavljuju u posebnim oglasnicima, tzv. inteligenc-listovima (Intelli-genzblätter) (petites affiches), kasnije u političkim novinama, čiji je opstanak često ovisio o prihodima od oglasa. Kod nekih njemačkih novina bili su oglasi već u drugom desetljeću 19 st. izvor dobiti novinskih poduzetnika, dok je prinos od pretplata upravo pokrivao proizvodne troškove (Munzinger).

U Francuskoj se na tim oglasnim plakatima prikazuju prednosti hvaljene robe. Slova su bila različitih boja, plakat se prelijevao u svim duginim bojama.

Nova su ustanova i izložbe, koje su (kao i željeznica i parobrod) uklanjale udaljenost, koja dijeli proizvođača od potrošača i nastojale da ih međusobno neposredno povežu. U tom slučaju veza je uspostavljana uvidom samog fabrikata. Time se izložba razlikuje od upoznavanja putem novina, slika, opisa, kao i od oglašivanja putem novinskih oglasa, plakata, kataloga i drugih reklamnih sredstava. Svakako, da je svaka izložba sama po sebi vrst reklame, i to njeno najsavršenije ostvarenje, budući da 'se provodi putem neposrednog prikazivanja robe. Izložba robe ne održava se samo na taj način, da se roba izloži u izlozima trgovina na stalni uvid, već i u obliku velikih, periodičkih izlaganja robe različite vrste i raznog porijekla, priređenih na raznim mjestima, i to ne masovne i prosječne robe, već najbolje, najnovije i najsavršenije, koju industrija može ponuditi, stvari, koje moraju privući pažnju sviju. Izložbe su podešene za dolazak najvećeg mogućeg broja posjetilaca, sva nastojanja, svi napori izlagača usmjereni su na jedan kratki vremenski period. U tom momentu moraju se gotovo svi pogledi upraviti prema jednom mjestu; zato izložbe nose biljeg nestalnosti, prolaznosti.

Ipak do pravog poleta izložbi dolazi tek kasnije - nakon pojave internacionalnih prometnih sredstava, željeznica i parobroda, telegrafa i tvorničke industrije, koja proizvodi za svjetsko tržište, i koja je donijela preokret i u izložbama. Na toj osnovi izrasla je prva i doista najsjajnija svjetska izložba u Londonu 1851. Suvremenici su je uspoređivali sa onim sjajnim svečanostima, koje se obično priređuju u Rimu za jubilarnu godinu i na koje pritječu hodočasnici iz svih krajeva kršćanskog svijeta. Smatralo se, da bi prema golemim količinama ondje sakupljene robe izgledale majušnim čak i one gomile plijena, koje su rimski carevi dovlačili sa Orijenta.

PROMET

Pojavu i razvoj internacionalne trgovine omogućio je tek preobražaj na području prometa. U ranijim stoljećima bila je nemoguća življa razmjena dobara između raznih, međusobno vrlo udaljenih predjela, čak i uz pretpostavku najveće slobode trgovine.

Od početka 18. st. znatno su poboljšani vodeni putovi. U Engleskoj je građenje kanala započelo još 1725., kad je sagrađen Bridge-water kanal, koji je spajao Manchester i Liverpool.

Novosagrađenim cestama i vodenim putovima ubrzan je promet robom između različitih zemalja, međusobno su povezani pojedini dijelovi zemlje, koji su dotad bili jedni od drugih udaljeni, državna su područja pretvorena u jedinstvena privredna područja. Željeznice su značile dalji korak naprijed.

Već u 17. st., u vrijeme najrazličitijih, često fantastičnih pokusa i otkrića, u vrijeme kad su pronalazači konstruirali vodoskoke, ure sa glazbom i figurama, kad su nastojali ostvariti perpetuum mobile, pokušavali su iskoristiti i prirodne sile za transport na kopnu, konstruirati »samovozna kola«.

U Engleskoj, gdje je otkriven parni stroj, vršeni su već u 18. st. pokusi, da se konstruira vozilo, koje bi pokretala para. Vlada je dala brojne patente za to otkriće. Nova vozila, tjerana parom, nisu predstavljala ništa drugo nego obična teretna kola, na koja je postavljen parni stroj Jamesa Watta, stvoren radi potreba industrije.

Prve željeznice, sagrađene ne samo u Engleskoj, već i na kontinentu - kako je gore prikazano - tjerane su djelomično konjskom snagom, a djelomično su postojale pruge s mješovitim konjskim i parnim pogonom.

U 50-tim godinama javnost je obratila veliki interes bankama, akcionarskim društvima i željezničkim poduzećima. Novine su se samo u prolazu doticale svega, što je dotad bilo u centru interesa širokog kruga javnosti, kazališta, literature, čak i politike (Krimski rat!). Dakako da je ta grozničava djelatnost imala i svoje naličje, pretjeranu spekulaciju i time ubrzane krize.

Nakon željeznice slijedi parobrod, čije je značenje za razvoj svjetske trgovine i postanak svjetskog tržišta isto tako važno kao i značenje željeznica, osobito ako se uzme u obzir, da vodene površine ispunjaju mnogo veći prostor na Zemlji negoli kopno i da je prijenosna moć parobroda znatno veća od željeznice.

NOVČARSTVO, KREDIT I BANKE

Vremenski razmak, koji obuhvaća kraj 18. i početak 19.st., koji dakle uključuje i Francusku revoluciju i napoleonske ratove, predstavlja period dalekosežnih, smjelih eksperimenata, koji su poduzeti s državnim emitiranjem novčanica radi stvaranja novog vrela državnih prihoda i kojima je trebalo zamijeniti ranije uobičajeno kovanje manje vrijednog novca. Emitirani papirni novac je proglašen neotkupivim, tj. država je odbila da ispuni obavezu, koju je preuzela kod emitiranja, naime da novčanice prema odgovarajućoj nominalnoj vrijednosti otkupi u kovanom novcu. Pod takvim okolnostima državi je doista bilo moguće, da emitira znatne količine novčanica, ali koje su iz istog razloga ubrzo izgubile vrijednost. Najveći prihodi postignuti su na taj način u Francuskoj, gdje je već 1789. ostvarena emisija asignata.

Razlika između kontinenta i Engleske sastojala se u tome, da se u Engleskoj nije radilo o državnim novčanicama, već o banknotama, koje su bile osigurane privatnim kreditom jednog akcionarskog društva - Bank of England, i koje su bile određene da služe ne samo za potrebe države, već i za potrebe industrije i trgovine. Ne jednom morale su engleske privatne banke obustaviti isplaćivanja, kad je došlo do tzv. »runova« deponenata, tj. kad su odjednom masovno podnesene banknote na isplatu. Banke nisu bile u stanju da isplate banknote, koje su emitirale. Krajem 18.st. na taj su način propale brojne banke, ali je Bank of England nastavljala mijenjanjem svojih banknota čak i u vrijeme najtežih kriza.

U početku nije dolazilo ni do kakvog ažija (nadoplate, prid). Tek tokom prvog desetljeća 19.st. pojavila se razlika u vrijednosti banknota i kovanog novca, koja ipak nije prelazila više od 10%, te je 1813. dosegla vrhunac: 100 fun. u banknotama vrijedilo je koliko 71 fun. kovanog novca, dok su novčanice na kontinentu u kratko vrijeme izgubile 80-90% nominalne vrijednosti. Za razliku od kontinenta, u Engleskoj se dakle dramatski igrokaz sa monetom nije pretvorio u tragediju podjednako kobnu i za državnu blagajnu i stanovništvo. I ukidanje isplata vrijednosnih papira trajalo je samo kratko vrijeme. Odmah poslije zaključivanja mira, kurs novčanica se tako poboljšao, da je gotovo postignuto stanje al pari: 1819. banknote su predstavljale već 98% svoje nominalne vrijednosti. Iako je isplata u kovanom novcu trebala (prema aktu iz 1819.) započeti tek 1822., ona je ustvari otpočela već u maju 1821. Od tog vremena u Engleskoj više nema nikakvog nadomjeska za kovani novac, ni neisplativih banknota, ni državnih novčanica.

na europskom kontinentu i kasnije su različite države ponovo izdavale neisplative novčanice. Stanje je bilo osobito loše u Austriji (i u Rusiji), gdje su novčanice potisnule kovani novac i postale glavno platežno sredstvo. U Francuskoj je postojala dvostruka novčana vrijednost (bimetalizam), sistem pri kojem je zakonski utvrđen odnos između zlatnog i srebrnog novca (po zakonu iz 1813. taj je odnos 15.1:1) i svatko može da plaća po volji u zlatnoj srebrnoj valuti.

Tako je bilo s novčanim sistemom, kad je zaorila vijest o događajima, koji su se zbili početkom 50-ih godina u Kaliforniji i Australiji. Otkrivena su zlatna nalazišta, u divljini, gdje se tek rijetko mogao čuti ljudski glas, nenadano su izrasli gradovi, kao čarobnom rukom izmađijani. Započela je grozničava djelatnost, ljudi su ostavljali kuću; gospodarstvo, domovinu, da bi tražili sreću u novoj obećanoj zemlji.

Velika razlika između kontinenta i Engleske mogla se zapaziti i u kreditu i bankarstvu. Ta je razlika odgovarala različitom stepenu razvoja trgovine i industrije u Engleskoj i na kontinentu. Dok je visoko-razvijena industrija Engleske već u prvoj polovini 19. st. trebala izgrađeni kredit i raspolagala sa znatnim investicionim kapitalima, sve do pojave velike industrije i gradnje željeznica, dakle do sredine 19. st., bankarstvo na kontinentu nalazilo se još u počecima.

Česte obustave plaćanja akcionarskih i privatnih banaka dovele su 30-ih godina do toga, da je općinstvo ulagalo svoj novac isključivo kod Bank of England. One banke, koje su nastojale privući depozite, morale su, htjele ne htjele, da bi osigurale povjerenje općinstva, prepustiti svoju gotovinu Engleskoj banci, gdje je ulog bio najsigurniji. Što su se više akcionarske banke bavile depozitnim poslovima, utoliko je više Bank of England postajala centar, kojem je pritjecala sva raspoloživa gotovina zemlje. U toj centralnoj ustanovi sve su engleske banke deponirale svoje rezervne fondove. Time je nastao sistem »ujedinjenog rezervnog fonda«, Bank of England je postala »banka banaka«.

Depozitne banke morale su se boriti s mnogim teškoćama, jer je Bank of England težila da uništi nove konkurente. Banka je izmislila posebna sredstva da ih suzbije, između ostalog bilo im je zabranjeno da akceptiraju mjenice. Prema tome, banke su bile prisiljene da mjenicu honoriraju bez akcepta. Usto je englesko pravo o akcionarskim društvima bilo još sasvim neizgrađeno, akcionarska društva nisu bila pravna lica. Prema tome, akcionarska banka nije mogla podnijeti tužbu sudu; tužba se morala predati u ime svih akcionara. Ako bi društvo među svojim članovima imalo svećenika, poduzeće i svi njegovi poslovi su prema engleskim zakonima proglašeni ilegalnim. Tu su klauzulu često zloupotrebljavale takve osobe, koje su kod banke imale mjeničnih dugova. Krajem 30-ih godina opet je jedan dio novostvorenih banaka (140 banaka konstituiralo se kao akcionarska društva) obustavio plaćanja.

Tek 1850.-1860. pojavile su se ugledne banke, dok su takve banke još do 1848. bile rijetke iznimke. Tako je Nacionalna banka, osnovana u Austriji 1816., ostala kroz 3 desetljeća jedina banka te vrste. Slični monopolni položaj zauzimala je u Francuskoj Banque de France, osnovana 1800. U Francuskoj osnivale su se banke (osim 3 manje provincijske banke lokalnog značenja) tek krajem 30-ih i, početkom 40-ih godina, ali su za vrijeme krize od 1848. znatnije među njima propale, a ostale su postale filijale Francuske banke, koja je time opet stekla svoj raniji monopolni položaj. Kao i austrijska Nacionalna banka i Banque de France osnovana je u prvom redu zato, da državi pribavi potrebna novčana sredstva. Zato se najveći dio njenih kapitala nalazio kod fiska i Banka je često zapadala u sasvim nezgodan položaj. Često se ponavljalo, da je Banka mogla vršiti isplate samo uz zaobilaženje reglementa. Za odobravanje kredita trgovini i industriji, tim su bankama preostajale vrlo male sume. Osim toga njihova djelatnost se ograničavala isključivo na glavni grad, provincija uopće nije imala kreditnih zavoda.

U prvim desetljećima nije se moglo zamisliti druge negoli emisione banke. Pa i nisu postojali drugi izvori, iz kojih bi banke mogle pokrivati svoje novčane potrebe. Radi neimućnosti stanovništva bilo je pritjecanje depozita vrlo neznatno.

Tim je prilikama znatno oduljen razvoj bankarstva na kontinentu. Tome se pridružilo i odbijanje banaka da otvaraju podružnice u provinciji.

Bankarska kuća Rothschild bavila se dakle onim poslovima, koje su kasnije obavljale nove, akcionarske banke. Ipak u ovom periodu, koji je neposredno prethodio osnivanju tih banaka, osjećala se jaka nestašica kredita, prije svega u srednjoj klasi, koja se bavila industrijom i trgovinom.

Stanovništvu su pomagali i bilježnici. Notari su oduvijek primali pologe uz kamate i na taj način pretvarali svoje urede u prave štedne blagajne. Osim toga, davali su i zajmove, ne samo svojim strankama, već i ostalom stanovništvu. Kasnije su počeli diskontirati mjenice i učestvovati u burzovnim poslovima. Nakon što su početkom 40-ih godina brojni bilježnici propali, zabranjeno im je 1843. preuzimanje svih tih transakcija. Stanovništvo je ipak kao i ranije kod njih ulagalo svoje uštede, a da nitko nije kontrolirao njihovu poslovnu djelatnost. Bilježnici nisu vodili knjige, štoviše nisu ni izdavali namire o primljenim novčanim sumama.

Tek poslije revolucije od 1848. osnovane su i na kontinentu banke, koje su odobravale kredit i posjednicima nekretnina, kao i poduzetnicima tvornica i rudnika, financirale ili direktno izvodile gradnju željeznica.

Dok su male njemačke države podupirale osnivanje banaka, pa su zato gotovo sve nova banke bile upravo tu osnovane, Pruska se prema tom razvoju držala sasvim negativno. Bankama je ondje zabranjeno osnivanje podružnica i agentura, kao i primanje uloga, a vlada je katkad jednostavno uskraćivala i odobrenje za osnivanje akcionarskih banaka. Vlada se bojala, da bi veliki kreditni zavod u datom slučaju mogao uskratiti svoju pomoć nepoželjnim poduzećima i time obezvrijediti razne državne mjere (Poschinger). Pri odbijanju koncesija vlada se pozivala na opasnost od osnivanja novih banaka u vremenu, kad se i bez toga očituje opasna i pretjerana želja za osnivanjem novih poduzeća.

U prvom redu su to bili zavodi mobilijarnog kredita (kredit na bazi pokretnina, op. prev.), koji su bili namijenjeni financiranju industrijskih i željezničkih poduzeća.

Pokret je proizašao iz Francuske, gdje su braća Isaak i Emil Pereire 1852. osnovali Societe Generale de Credit Mobilier, čiji je zadatak trebalo da bude financiranje različitih poduzeća, prvenstveno gradnja željeznica. Osnivači te ustanove bili su pod snažnim utjecajem socijaliste Saint Simona, koji uopće nije bio nesklon komercijalnoj djelatnosti. Iz redova njegovih pristaša proizašli su najznatniji bankovni direktori i bankari Francuske, među njima i braća Pereira, kojima je, po vlastitim riječima, Saint Simon »udahnuo novi život« i u njima »razbuktao plamen sensimonizma«.

U suglasnosti s tim učenjem, braća Pereire su namjeravali ne samo da stvore jednu banku, već i da cijeli kreditni sistem organiziraju na osnovu sensimonizma. Za vlasnike nekretnina trebao je biti stvoren »Credit Foncier«, za obrtnike i trgovce »Credit Mutuel« i za velepoduzetnike »Credit Mobilier«. Ova posljednja ustanova određena je kao središte, kojem su trebala pritjecati sredstva stanovništva i odatle bi bila odvedena u kanale narodne privrede. Taj je gigantski plan, stvoren u sensimonističkoj tvornici ideja, iskovan u socijalističkom organu »Le Producteur«, nadahnut pravim francuskim duhom centralizacije, izazvao opće čuđenje. Ta je banka trebala da preuzme vođenje cijele proizvodnje. Vlada je trebala omogućiti osnivanje banke izdavanjem 3% dugoročnih obligacija (isplativih nakon 50 godina), za čije su pokriće trebali služiti efekti (valeurs mobiliers), koji se lako realiziraju. Na taj način papiri svih poduzeća bi postepeno prešli u lisnicu banke.

Banka je stvorila brojna poduzeća - za kanale, plinske uređaje, omnibuse, građevinska društva, ali osobito željeznice, tako da je ona bila tako reći »željeznička banka«.

Različite nove banke, koje su se posvuda stvarale po uzoru na Credit Mobilier, postojale su samo kratko vrijeme, burzovne spekulacije su i njih upropastile. Druga valjanija poduzeća nastojala su da izbjegnu greške, koje su činila braća Pereire, te su se uspjela održati. To su uglavnom imala zahvaliti okolnosti, da su se uz financiranje industrije i željezničkih poduzeća bavila i drugim poslovima, koji su pružali veću sigurnost, kao što su emisije državnih zajmova.

VII. test   Razvojne značajke industrijalizacije Hrvatske do prvoga svjetskog rata
Razvitak industrijske privrede tekao je na području Austrijske monarhije vrlo neujednačeno.
Teritorijalna razdrobljenost Hrvatske bi​la je u državno-političkom sistemu Habsburške monarhi​je i zatim (nakon 1867/68) dualističke Austro-ugarske mo​narhije takve naravi, da je izvanredno teško pritiskala privrednu aktivnost domaćih čimbenika i spriječavala sva nastojanja za njihovo međusobno povezivanje.

U stvari, rascjepkanost Hrvatske na nekoliko odvoje​nih pokrajina i regija pod različitim državno-pravnim i upravno-političkim nadležnostima jedno je od bitnih obi​lježja njezinoga položaja sve do propasti Monarhije. To​kom druge polovine XIX. stoljeća, u razdoblju kad se i na hrvatskom području javljaju i razvijaju industrijski pod​uhvati, slika teritorijalne razdijeljenosti Hrvatske mije​njala se, doduše, u nekoliko navrata; ali dva bitna pitanja njene cjelokupnosti nisu mogla biti riješena: sjedinjava​nje Dalmacije i sjedinjavanje Istre sa sjevernom Hrvat​skom (koja u ovo doba predstavlja nosioca tradicionalne državne ideje utrojedne kraljevine«). Dualistički sistem, kojim je na temelju austro-ugarske nagodbe iz 1867. godi​ne za pola stoljeća utvrdjen smeštaj pojedinih zemalja habsburške vladavine unutar granica Dvojne monarhije, ostavio je Istru i Dalmaciju u austrijskom dijelu države, dok je sjeverna Hrvatska (uža Hrvatska, Slavonija, Vojna krajina i izdvojeni teritorij Rijeke) ušla u sastav Translaj​tanije pod madjarskom dominacijom
Ova podijeljenost hrvatskih krajeva izmedju interesnih sfera Beča i Budimpešte bila je toliko usko povezana s os​novnim uvjetima ravnoteže dualističkog sustava, da nije mogla biti izmijenjena uklonjena bez rušenja samog sistema. Uklapanje Bosne i Hercegovine u prostor Aus​tro-ugarske monarhije (isprva de facto okupacijom 1878. a zatim i de jure aneksijom 1908), pokazalo je svu osetlji​vost ove ravnoteže u teritorijalnom pogledu: zbog toga je Bosna i Hercegovina ostala do kraja izdvojenom jedini​corn, pod izravnom upravom zajedničkog austro-ugarskog organa (ministarstva zajedničkih financija u Beču).

Na taj način, promjene političke razdiobe u nagodbe​nom razdoblju mogle su se zbivati samo unutar dviju glavnih cjelina dvojne države: Cislajtanije i Translajtani​je. U ovoj posljednjoj, zasebna je ugarsko-hrvatska na​godba 1868. utvrdila opseg sjeverne Hrvatske (pod nazi​vom kraljevina Dalmacija, Hrvatska i Slavonija«), osta​vivši područje grada Rijeke pod neposrednom upravom vlade u Budimpešti.

Za gospodarski napredak uže Hrvatske i Slavonije, od prvenstvene je važnosti bio onaj dio ugarsko-hrvatske na​godbe iz 1868. godine koji je utvrdjivao nadležnost u tzv. zajedničkim poslovima Ugarske i Hrvatske. U te poslove, o kojima je odlučivao zajednički (u stvari: mađarski) sa​bor i upravljala njima zajednička (u stvari: mađarska) vlada, uključene su bile nametnutom nagodbom sve važ​nije oblasti privrednog života: industrija, obrt, kreditne ustanove, unutrašnja i vanjska trgovina, saobraćaj, pošte i željeznica, državna dobra, itd. Autonomnim organima hrvatsko-slavonske uprave je bilo omogućeno samostalni​je djelovanje jedino u pogledu poljoprivrede — koliko su to dozvoljavali skučeni okviri raspoloživih financijskih sredstava zemaljske vlade.

U Dalmaciji (i Istri) je u doba dualizma odlučujući utje​caj bečke vlade, pri čemu se sve do pred kraj austrijske vladavine očituje potpuna nebriga za gospodarski napre​dak dalmatinskog područja, koje je već u dugim stoljeći​ma mletačke uprave bilo izvrgnuto stagnaciji i propada​nju. Habsburška vlast gledala je na dalmatinski prostor (jednako kao ranije i Venecija) u prvom redu sa stajališta svojih vojno-političkih, strateških interesa, pa se tek po​tkraj XIX. stoljeća javljaju nešto drugačiji pristupi s aus​trijske strane. Od približno 1890-godine počinje djelovati tzv. »Društvo za promicanje gospodarskih interesa Dal​macije«, pod pokroviteljstvom nadvojvode Franje-Ferdi​nanda. Ali pravu svrhu tih akcija osvjetljavaju riječi beč​kog preduzetnika A. Koniga, koji se kao vlasnik ugljeno​kopa i drugih pogona u Dalmaciji zalagao za eksploataci​ju njenih prirodnih rezervi

Počeci industrijskog poduzetništva do učvršćenja dualističkog sistema u Monarhiji

Do sredine XIX. stoljeća bilo je već dosta pokušaja da se u različitim granama prerađivačke privrede osnuju pogoni koji će kao manufakturne radionice prerasti dota​dašnje uske okvire obrtničke djelatnosti u hrvatskim gra​dovima. Ponegdje su nosioci takvih pothvata bili plemi​ći, vlasnici feudalnih imanja; ali se u tridesetim i četrde​setim godinama prošloga stoljeća sve više očituje tenden​cija uključivanja akumuliranih trgovačkih kapitala u ne​ke veće pogone (i to pretežno u onim granama, koje su bile povezane s tradicionalnom tranzitnom i izvoznom trgovinom sjeverno-hrvatskog područja). Dijelom se radi o žitnim mlinovima (na vodeni pogon), a takodjer o raz​novrsnim oblicima iskorištavanja, i prerade šumske drvne građe, naročito za izradu hrastovih bačvarskih du​žica. Zbog toga se u to vrijeme širi manufakturna organi​zacija rada u šumskim poduzećima i pilanama na vodeni pogon u Gorskom kotaru i dalje prema istoku do Moslavi​ne. Sličnu pojavu usavršavanja proizvodne tehnike može​mo pratiti i u razvitku brodograđevne jedrenjačke djelat​nosti na Jadranu, koja se oslanja na drvnu sirovinu iz kontinentalnog zaleđa. U tome ima aktivnu ulogu dio trgovačkih (i pomorskih) poduzetničkih krugova. Osnov​na orijentacija u pogledu povezivanja trgovinskog i pre​rađivačkog poslovanja koja je time ocrtana (u odnosu prema žitnoj i drvnoj preradi, te brodograditeljstvu), ostat će bitnom značajkom i u kasnije doba. U svakom slučaju, ove pojave obilježavaju dostignuti stupanj potvrde no​vih, kapitalističkih proizvodnih odnosa u okviru kasnofe​udalnog društva do 1848. godine.

Promjene društvenog i gospodarskog sustava u Hab​sburškoj monarhiji uslijed revolucije 1848/9. omogućile su tokom dva desetljeća nakon toga (tj. do učvršćenja du​alističkog uredjenja države) izvanredno dinamičan razvi​tak gradske privrede, napose jačanje procesa industrijali​zacije u nizu pokrajina. Premda hrvatske zemlje u Mo​narhiji nisu bile u punoj mjeri sudionikom u tim zbivanji​ma, ipak je proširivanje modernih saobraćajnica — že​ljeznica — uvjetovalo postepeno uključivanje i tih zaosta​lih krajeva u sve veću ovisnost od ekonomskog života os​talih područja pod habsburškom vladavinom. Zbog toga se u pedesetim i šezdesetim godinama XIX. stoljeća (pa sve do krize 1873) javlja i u Hrvatskoj zanimanje poduzet​nika za investicione zahvate u više grana preradjivačke industrije.

Konkurencija naprednijih zemalja Monarhije onemo​gućila je još na razini manufaktura uspješniji razvitak tekstilne proizvodnje, pa se sada domaće poduzetništvo usmjeruje na druge grane; među njima — uz već ranije spomenutu drvnu i brodograđevnu djelatnost — osobito mjesto zauzimaju prerada žitarica i šećerne repe, što se neposredno oslanjaju na obnovu veleposjedničke agrarne ekonomije. U Dalmaciji je uže okvire sitne, obrtničke aktivnosti prerasla napose proizvodnja raznih vrsti alko​holnih pića (likera), dok je prerada najunosnijeg agrar​nog produkta — vina — ostala i dalje na niskom stupnju.
Ulaganjem okupljenog trgovačkog kapitala u industrij​ske pothvate pojavljuju se ujedno elementi prerastanja trgovačkog građanstva u industrijsku poduzetničku bur​žoaziju (uključenu i u početne zahvate kod novčarske privrede).

U već spomenutim agrarno-prerađivačkim granama (industriji brašna, te šećera iz repe) propadaju domaći po​goni pod udarom mnogo jače konkurencije nekih drugih habsburških zemalja: uslijed afirmacije češkog nacional​nog kapitala u preradi šećerne repe i mađarskog podu​zetničkog kapitala u mlinskoj industriji Budimpešte. Na drugoj strani, u pomorskoj privredi (kako u brodogradnji, tako i u brodarstvu) označio je prodor pare i željeza ta​kodjer proces tehničke revolucije industrijskog tipa. To dovodi do propasti domaćeg jedrenjaštva, a u razvitku pa​robrodarstva nosiocima postaju austrijski i madjarski či​nioci.

Sjeverna Hrvatska raspolagala je jedino preimućstvom u opsežnoj sirovinskoj bazi vrlo kvalitetne drvne građe. Zbog poteškoća u kojima se našao uslijed opće agrarne krize, preorijentira se veleposjed prvenstveno na priho​de iz iskorištavanja šuma — a to otvara povoljne moguć​nosti za razvitak drvne industrije. Međutim, širenje šumskog iskorištavanja, nužno je tražilo napredak u poslov​noj i proizvodnoj organizaciji: zahvaćali su se daleko pro​straniji kompleksi šuma, primijenjuje se u pilanama usavršena tehnika, grade se šumske inudstrijske željezni​ce itd. Za sve to nužna je bila i daleko veća koncentracija kapitala, koja se uglavnom postiže okupljanjem sredsta​va u obliku dioničarskih društava. No, svim tim zahtjevi​ma domaće trgovačko gradjanstvo, ostavljeno bez efikas​ne državne zaštite, nije bilo u stanju zadovoljiti.

Pregled sastava industrijske privrede u Hrvatskoj i Sla​voniji početkom 1880-ih godina, omogućava nam da sagle​damo, u kojoj je mjeri kapitalističko poduzetništvo nakon doba krize ostalo očuvano i s kakvih pozicija započinje za​tim novi postepeni porast ove djelatnosti potkraj XIX. sto​ljeća.

Na uskom, izvođenom području grada Rijeke (uz niz manjih prerađivačkih pogona starijeg nastanka) značaj​niji su investicioni zahvati u oblasti industrije tek počet​kom 1880-ih godina, i to u granama koje su najuže pove​zane s tranzitnim trgovinskim saobraćajem preko toga emporija. Kao što je već spomenuto, u sklopu nagodbenog sustava Rijeka je bila izložena izravnom utjecaju mađarskih vlasti; pa će se to osjetiti u tvorničkom poduzetništvu i napose u pomorstvu (kod brodarstva, te ponešto u bro​dogradnji) toga grada. Rafinerija nafte i ljuštionica riže predstavljaju dva velika industrijska pogona, osnovana na početku osamdesetih godina, dok se brodograđevna djelatnost mnogo polaganije potvrđuje u prijelazu na pa​robrodarstvo; no, zato je kod parobrodarske plovidbe Ri​jeka ostvarila brži napredak, u čemu je odlučnu ulogu imala upravo zainteresiranost mađarskih privrednih čim​benika za osiguranje vlastitog izlaza na slobodno more.

Mnogo se teže tehnička revolucija u pomorskoj ekono​mici odrazila na domaće poduzetništvo u Dalmaciji i Istri. Znatni kapitali, uloženi u jedrenjačku plovidbu i dijelom u izgradnju brodova na jedra, propali su u toj prijelaznoj krizi; austrijski činioci usmjerili su svoj interes isključivo na Trst, kao glavni emporij zapadne polovine Monarhije na Jadranu. U Dalmaciji se proizvodnja alkoholnih pića (maraskina i drugih likera), okupljena navlastito u Zadru a zatim u Splitu i Šibeniku, širi tek polagano; kao što i razvitak modernijeg načina prerade ribe po francuskom uzoru (i uz znatno učešće francusko-talijanskog kapitala), na području srednjodalmatinskih otoka. Pojava većih tvorničkih poduzeća u cementnoj i kemijskoj industriji na širem gradskom prigradskom prostoru Splita i Šibe​nika, pada uglavnom tek u prve godine novog stoljeća, a nosioci tih zahvata su inozemne financijske snage.

U privredi istarskog područja prevladavao je sve do po​sljednjih desetljeća prošlog stoljeća udio agrarne proiz​vodnje; premda se dosta rano javljaju počeci iskorištava​nja zaliha ugljena, kamena i soli, te neke prerađivačke djelatnosti. Govoreći o gospodarskom stanju Istre u os​vit narodnog preporoda, zaključuje B. Milanović: Jedino, što je imala Istra za izvoz, bili su poljodjelski proizvodi, a budući da je poljodjelstvo bilo u njoj na niskom stupnju, to je i 'trgovačka bilanca Istre bila neprestano pasivna. Tržišni artikli bili su vino, ulje, riba, drvo, sol i ostali po​ljoprivredno-stočarski proizvodi. No, sve do pojave željez​nica i parobroda susretao se trgovinski saobraćaj u ovim krajevima sa znatnim poteškoćama.

Prije pojave krupnoga državnog investicionog zahvata u Puli radi izgradnje baze za austrijsku (austro-ugarsku) ratnu moranaricu, najvažniju aktivnost na užem područ​ju istarskog poluotoka (izvan Trsta) predstavlja brodar​ska i brodograđevna pomorska privreda Lošinja. Na za​padnoj obali Istre izrada jedrenjaka javlja se u Rovinju, koji će u daljnjem razdoblju dobiti i više drugih tvornič​kih pothvata. Lošinjsko poduzetništvo mnogo je širega opsega. Kao jako središte jedrenjačkog brodarstva, tj. pomorsko-trgovačkog poslovanja, Mali Lošinj ujedno raz​vija i brodograđevnu privredu: u prvoj polovini XIX. st. veći takav pogon drži S. Katarinić, a od sredine stoljeća nastaju novi pothvati. Tehnička revolucija u pomorstvu, s prodorom željeza i pare, donijet će u osamdesetim godi​nama krizu i propast ove gospodarske aktivnosti na Loši​nju.

spomenuto usporavanje napretka industrijske privrede prije prvoga svjetskoga rata i stalnost udjela veleindustrijskoga poduzetništva ni​su stvarno prisutni u ekonomici sjeverne Hrvatske već od prvih godina XX. st. To je tek rezultat krize u drvnoj in​dustriji, kao vodećoj prerađivačkoj grani na tom područ​ju, koja izbija u 1907. i umnogome mijenja sastav i terito​rijalni smještaj tvorničkih poduzeća i njihovog radniš​tva.
Zastoj u izvoznoj trgovini hrastovim dužicama i drugim proizvodima šumske eksploatacije i parnih pilana, do kojeg je došlo uslijed krize 1907. i konkurencije američkog (te donekle ruskog) proizvoda, pogodio je izravno onu pre​rađivačku granu u kojoj su se dotada razvijala najkrupni​ja poduzeća u sjevernoj Hrvatskoj. Zapaža se nagli pad udjela šumskih poduzeća u sastavu industrijske privrede hrvatsko-slavonskog prostora.

Područje Slavonije (bez veleindustrije Osijeka) zadrža​lo je svoju povoljnu relaciju prema užoj Hrvatskoj (bez grada Zagreba) u pogledu broja veleindustrijskih poduze​ća i zaposlenog radništva i nadalje, jer je opadanje aktiv​nosti šumskih pogona nadoknadilo širenje opsega djelat​nosti kod tvornice cementa u Beočinu. Na gradskom teri​toriju Zagreba, susrećemo prije prvoga svjetskoga rata (1910), osim već navedenih pet velikih pogona prehrambe​no-duhanske grane, ova poduzeća s više od stotinu radni​ka: željezničku radionicu, tvornicu pokućstva, parketa, tekstila, vojničke odjeće, papira, olovaka, te plinaru, jed​no građevno poduzeće i tiskaru. U Osijeku se nalaze dvije tvornice pokućstva (stolarski veleobrt), paromlin, tvorni​ca šećera i tvornica šibica.

Znatan dio veleindustrijskih pothvata bio je osnovan na temelju širih investicionih ulaganja, okupljanjem ka​pitala u obliku dioničarskih društava. Ta se pojava naro​čito zapaža od početka novoga stoljeća, dok je mali broj dioničkih udruženja u sjevernoj Hrvatskoj koja su se odr​žala tokom duljega vremenskoga razdoblja.

Utjecaj mađarske ekonomske politike na gospodarski ži​vot izdvojenog gradskog područja R i j e k e osjeća se pod nagodbenim sistemom više u oblasti trgovinskog saobra​ćaja, napose s obzirom na razvitak pomorskog prijevoza robe. Parobrodarsko društvo “Adria” za oceansku plovid​bu, te djelomično i udruženje Ugarsko-hrvatsko parobro​darsko društvo (tzv. Ungaro-Croata, u kojoj sudjeluje i hrvatski kapital), bili su instrumentom unapređivanja vanjske, izvozne trgovine Ugarske. Osim toga, u osam​desetim i devedesetim godinama podižu se (uz potporu gospodarskih organa mađarske vlade) neke potrebne luč​ke instalacije, radi poboljšanja i proširivanja robne otpre​me. Mnogo slabije stanje nalazimo sve do prvoga svjet​skoga rata u brodograđevnoj djelatnosti, kao što je uopće prerađivačka ekonomika Rijeke tek manjim dijelom privlačila pažnju mađarskih privrednih krugova. Riječka ko​mora upozorava na prijelazu stoljeća u svojim redovnim godišnjim izvještajima na te prilike, smatrajući da je za osiguranje stabilnosti gospodarskog napretka u gradu nužno razviti u tom pogledu jaču aktivnost

Rafineriju nafte podiglo je na Rijeci dioničko udruže​nje, U prehrambeno-duhanskoj preradi dva su najveća poduzeća riječke industrije bila: državna'tvornica duhana i ljuštionica riže. Duhanska industrija ima u Rijeci dulju tradiciju; u posljednjih četvrt stoljeća prije prvoga svjet​skoga rata njezin je opseg prerade stabilan, uz istovreme​nu postupnu preorijentaciju od izrade cigara na veću proizvodnju različitih vrsti cigareta.

U okviru prehrambene industrije Rijeke još su brojna srednja i mala poduzeća za preradu žitarica (bragšno i tjestenina), proizvodnju ulja, likera, bombona, čokolade, za prženje kave i sl. Takoder je prije prvoga svjetskoga ra​ta osnovano više tvorničkih pogona za proizvodnju različite kemijske robe, od kojih su neki zapošlj avali više od stotinu radnika.

Tri grada na krajnjim točkama istar​skog poluotoka — Trst, Pula i Rijeka — bilježe velik us​pon, uvlače Istru u vrtlog kapitalističkih odnosa i pridono​se prodiranju kapitalizma na selo«. Tršćanska i riječka prerađivačka ekonomika, pomorstvo i trgovinski saobra​ćaj privlačili su naročito radnu snagu istarskog poluotoka; ali, kao što je spomenuto, također i dio kapitala koji se akumulira u rukama istarskih trgovačko-pomorskih gos​podarskih krugova (naročito Trst).

Pomanjkanje željezničke veze sa zaledjem naročito je otežavalo djelovanje privrednika u pokrajinskom glav​nom gradu Zadru — pa je njihov interes prvenstveno us​mjeren na to pitanje, a manje na tvorničke pothvate. Ipak se i u Zadru javlja nekoliko industrijskih pogona, napose u tradicionalnoj produkciji alkoholnih pića. To je, uostalom, bila najvažnija grana domaćega industrijskog poduzetništva u gradovima Dalmacije, koja se razvija ta​kođer u Šibeniku i Splitu.

Zahvaljujći činjenici, da se Split našao na ključnim toč​kama nekih glavnih dalmatinskih saobraćajnih (željez​ničkih i cestovnih) pravaca, privrednici na području split​ske komore imali su prilično povoljne mogućnosti djelo​vanja. Osim toga, na gospodarski život srednjodalmatin​ske regije pozitivno je utjecala raznolikost ekonomske strukture toga prostora — budući da on obuhvaća stočar​sko-poljoprivredne krajeve u unutrašnjosti, priobalnu vi​nogradarsku i maslinarsku produkciju, te otočno područ​je s razvijenom preradom ribe. Sve je to omogućilo većem broju poduzetnika uspješno uklapanje u prerađivačko po​slovanje, kao i proširivanje trgovine preko opsega lokalne razmjene. Prema popisu iz 1893. bilo je kod splitske ko​more evidentirano 172 trgovačkih tvrtki (bez dućanske trgovine na malo), od kojih je 2/5 poslovalo preko granica pokrajine. Sastav tih važnijih pothvata, ukazuje na sta​nje u veleobrtničkoj (industrijskoj) proizvodnji: u gradu Splitu na prvo mjesto dolaze proizvođači likera, zatim trgovci vinom, žitaricama i stočnim proizvodima; otočno područje trguje soljenom ribom, voćem, uljem, vinom i buhačem, što je (osim soljenja ribe) takoder zabilježeno i na ostalom priobalnom području; u kontinentalnom zaled​ju posluje se stokom, kožama, žitaricama, ali to ostaje pretežno usmjereno na potrošnju u samoj pokrajini.

Već je uvodno naglašeno, da je politička rascjepkanost Hrvatske u granicama Dvojne monarhije onemogućavala uže organsko povezivanje domaćih gospodarskih snaga različitih pokrajina, a to je nesumnjivo i usporavalo po​tvrdu nacionalnoga poduzetničkog građanstva. To se tim teže osjećalo, što je podređenost hrvatskih zemalja vlada​jućim krugovima Beča i Budimpešte (njihova državno-politička, pa time i ekonomsko-politička, nesamostalnost) li​šila to građanstvo podrške od strane javnih vlasti u kritič​nim trenucima izgradnje suvremene industrijske privre​de

Novi porast domaćeg poduzetništva, usmjerenog na iz​gradnju tvorničkih pothvata pretežno manjeg opsega (do stotinu radnika) zapažamo od kraja prošloga stoljeća. Ti su investicioni zahvati znatno proširili i obogatili sastav industrijske privrede, uvodeći tvorničku proizvodnju u dotad zapostavljenim prerađivačkim granama i tako is​pravljajući jednostranu orijentaciju stranih financijskih snaga. Kako su spomenuti pogoni do prvoga svjetskog ra​ta velikim dijelom podizani upravo u gradskim naseljima, to je ujedno utjecalo i i na pozitivniju ekonomsko-socijal​nu situaciju u nizu gradskih središta. Kao rezultat ovih kretanja nalazimo u hrvatskim zemljama do raspada Austro-ugarske monarhije, negdje u većoj a negdje u skromnoj mjeri, oblikovano jezgro domaće industrijske buržoazije i industrijskog radništva.

VIII TEST + isprintajte jos cijeli 1. dio (ovo je skraćeni ii članak)
- u ispitu bude pitanje za zaokruzivanje kako se dijele fiksni fondovi***
OPĆE POSTAVKE

Bogatstvo stvoreno ljudskim radom možemo u osnovnom podijeliti na fiksne fondove i zalihes Fiksni fondovi obuhvaćaju proizvodne fiksne fondove, odnosno osnovna sredstva u privredi (strojevi, uredaji i ostala oprema, zgrade, putovi, i ostale građevine itd.), te neproizvodne fiksne fondove (stambene zgrade, komunalna iz​gradnja, škole, bolnice, upravne zgrade i dr.). Fiksni fondovi mogu biti u upotrebi ili još u izgradnji (tzv. investicije u toku). Neki ekonomisti umjesto termina »fiksni fondovi« upotrebljavaju termin »osnovni fondovi«, pa treba smatrati da oba termina map isti pojmovni sadržaj.

Zalihe možemo u osnovnom podijeliti na poslovne (obrtne) zalihe u privrednim poduzećima i na potrošna dobra u domaćinstvima. Poslovne zalihe sastoje se iz sirovina, pogonskog materijala, goriva i gotove robe na skladištu (ukljućivši i robu natransportu). Potrošna dobra u domaćinstvima sastoje se iz trajnih potrošnih dobara (namještaj, kućanska oprema, vozila u ličnom vlasništvu i dr.), polutrajnih (uglavnom odjeća i obuća) i netrajnih (npr. zalihe hrane i goriva u domaćinstvima).

Osnovna razlika između fiksnih fondova i zaliha je u tome što se zalihe u pravilu potroše, odnosno u cijelosti prenose svoju vrijednost nakon jedne upotrebe, dok fiksni fondovi imadu više-manje dugi vijek trajanja te postepeno gube, odnosno prenose svoju vrijednosnu supstanciju u toku većeg broja proizvodnih procesa na proizvedena dobra usluge. Navedeno razgraničenje u praksi ipak nije oštro, tako da na tom polju baratamo izvjesnim konvencijama (npr. kućanski namještaj tretiramo kao zalihe potrošnih dobara u domaćinstvima iako imade razmjerno ,dugi vijek trajanja i dr.).

Fiksne fondove rnožemo procijeniti po novoj i alternativno po stvarnoj vrijed​nosti. Pri proračunavanju fiksnih fondova u novoj vrijednosti ne odbijamo otpadajuću fizičku istrošenost i ekonomsku zastarjelost. Pri proračunavanju fiksnih fondova po njihovoj stvarnoj vrijednosti odbijamo alikvotni dio nove vrijednosti fiksnih fondova (zbog fizičke istrošenosti i ekonomske zastarjelosti) u izrazu ekonomske amortizacije. 

Postoje tri nezavisne koncepcije za valorizaciju fiksnih fondova: valorizacija po izvornim (nabavnim) cijenama, valorizacija po koštanju zamjene te valorizacija po tržnim cijenama. Prilikom valoriziranja zaliha valorizacija po ovim trima koncep​cijama neće se znatnije razlikovati, ali kad se radi o fiksnim fondovima, mogu nastu​piti veoma velike razlike. Pod valorizacijom po izvornim (nabavnim) cijenama razumijevamo valorizaciju po cijenama izgradnje, odnosno nabave promatranih fiksnih fondova. Pod valorizacijom po koštanju zamjene razumijeva se valorizacija fiksnih fondova po cijenama određene bazne godine; tu valorizaciju možemo izvesti na nivou koštanja zamjene po novoj kao i po stvarnoj vrijednosti. Pod valorizacijom po tržnim cijenama razumijevamo primjenu prosječnih tržnih cijena ostvarenih za promatrana dobra pri kupoprodaji po slobodnoj pogodbi u određenoj godini.

S obzirom na činjenicu da se cijene investicionih dobara mijenjaju u toku vremena u većoj ili manjoj mjeri, potrebno je da pri proračunima o veličini kapitala u raznim godinama primijenimo princip tzv. stalnih cijena. Na taj se način eliminiraju promjene u cijenama pri procjeni kapitala u raznim godinama. Takav proračun po stalnim cijenama treba da nam pokaže kretanje kapitala u realnom izrazu u promatra​nom razdoblju.

Procjena o kretanju velićine fiksnih fondova na podrućju Hrvatske u razdoblju 1919-1940. izvedena je, uglavnom, primjenom metode kumuliranja investicija.

Razlika između nove vrijednosti fiksnih fondova na području Hrvatske prema stanju na kraju 1919. i prema stanju na kraju 1940. predstavlja tzv. nove investicije. Nove investicije treba shvatiti kao prirast skupnosti fiksnih fondova (obraćunanih u novoj vrijednosti) u promatranom periodu.

Nove investicije najadekvatniji su indikator za mjerenje rasta fiksnog dijela društvenog bogatstva, stoga zauzimaju jedno od ključnih mjesta u suvremenoj analizi ekonomskog rasta. Na temelju ove kategorije investicija u ovoj je radnji konstruiran porast fiksnog dijela društvenog bogatstva na podrućju Hrvatske u međuratnom razdoblju.

Indeksni brojevi prikazani u posljednjoj koloni tabele 2. pokazuju da u skupini proizvodnih fiksnih fondova najbrži porast bilježi oblast industrije i rudarstva (206 posto), a zatim slijedi oblast trgovine i ugostiteljstva (152 posto).

Fiksni fondovi u oblasti saobraćaja i veza i u oblasti poljoprivrede povisuju se u međuratnom periodu za jednu trećinu.

STRUKTURA FIKSNIH FONDOVA

Unutar grupe proizvodnih fiksnih fondova najveću promjenu vidimo kod oblasti industrije i rudarstva, koja je povisila svoju poziciju od 3 posto u 1919. na 8 posto u 1940. Dakle, zemlja se industrijalizirala, ali se industrijalizacija Hrvat​ske, gledana u cjelini, tada razvijala mnogo sporije u usporedbi s našim poslijeratnim razvojem.

Znatan dio željezničke i cestovne mreže kao i glavnina luka u Hrvatskoj bili su izgrađeni već u periodu prije prvog svjetskog rata. Ta je izgradnja nastala u skladu s ekonomskim i strateškim potrebama velike i po tadašnjim standardima ekonomski razvijene austro-ugarske države, u kojem se sklopu nalazila Hrvatska do 1918.

U strukturi skupnosti fiksnih fondova nešto se snizuje i pozicija stambenih zgrada, dok se pozicnja ostalih neproizvodnih fondova nešto, povisuje u toku među​ratnog razdoblja. Tu pojavu treba dijelom pripisati činjenici da je priličan dio stambenog fonda u međuratnom periodu izgraden u razmjerno slabijoj kvaliteti. A tadašnji proces urbanizacije nametao je potrebu da se izgradi niz novih objekata u oblasti prosvjete, zdravstva, komunalnih službi i dr., koji su obično građeni raz​mjerno solidno u usporedbi sa stambenim zgradama u međuratnom razdoblju.

INVESTICIJE U FIKSNE FONDOVE

Nove investicije u 21-godišnjem razdoblju 1920-1940. niže su u svim obla​stima narodne privrede u odnosu na veličinu fiksnih fondova u 1919. Izuzetak su oblast industrije i rudarstva, kao i trgovine i ugostiteljstva, kod kojih su nove investi​cije pribliižno dva puta veće u odnosu na veličinu fiksnih fondova u 1919. Pojava razmjerno bržeg razvoja industrije i rudarstva proizlazi iz procesa industrijalizacije zemlje. Taj proces, doduše, nije bio intenzivan u usporedbi s poslijeratnom industrija​lizacijom Hrvatske, ali je ipak djelovao u rneđuratnom razdoblju. A u oblasti trgovine i ugostiteljstva spomenutu pojavu treba priličnim dijelom pripisati razvoju ugostitelj​stva, naročito izgradnji hotela u Hrvatskoj

U odnosu na stanje zatečeno nakon sloma Austro-Ugarske vidimo da je u među​ratnom periodu na području Hrvatske najviše napredovala prerađivačka industnija. Za vrijeme Austro-Ugarske na području Hrvatske jače se razvijala samo ona indu​strija koja je prirodno vezana uz iskorištavanje njenih prirodnih bogatstava. Tako su, na primjer, prije 1919. postojale sve tvornice cementa kao i u međuratnom periodu (iako s manjim kapacitetom), tvornice šećera i duhana, glavnina mlinova i pecara, kao i glavnina pilana. Na polju rudarstva u periodu prije 1919. već se eksploatirao mrki ugljen u većem opsegu, postojali su kamenolomi i solane. U elektroprivredi prije prvog svjetskog rata postojale su u Hrvatskoj već velike hidrocentrale i dvije elektrokemijske tvornice u Dalmaciji. Ali prije 1919. gotovo nije bilo industrija koje nisu bile nužno vezane uz područje Hrvatske zbog jeftinije eksploatacije njenih prirodnih bogatstava. Proizvodi metalske, tekstilne, kemijske i drugih grana prera​đivaćke industrije tada su se uvozili u Hrvatsku iz industrijski razvijenih zemalja u sklopu Habsburške monarhije, u zamjenu za poljoprivredne proizvode, trupce, rezanu građu.

Za vrijeme stare Jugoslavije kapitalistički se razvoj ubrzava na području Hrvatske. Nova država, kao zasebno carinsko područje, potiče razvoj industrije. Nova carinska tarifa iz 1925. s visokim zaštitnim carinama pružala je dobar plasman domaćem i inozemnom kapitalu, osiguravajući visoke profite vlasnicima tvornica i štiteći ih od istovrsne jeftinije robe iz inozemstva. U tom periodu nastala su mnoga poduzeća i čitave industrijske grane, naročito lake industrije.

Nove investicije u rudarstvo na području Hrvatske u međuratnom periodu uglavnom su koncentrirane na proizvodnju ugljena i boksita kao i na eksploataciju zemnog plina

Najznačajnija grana prerađivačke industrije, nastala u meduratnom periodu, jest tekstilna, koja je prije 1919. bila vrlo slabo razvijena. Prije prvog svjetskog rata bilo je od te industrijske grane u Hrvatskoj samo lanara i kudeljara, jedna manja tvornica u Varaždinu i Pamučna industrija Duga Resa (ali je i ona znatno proširena u meduratnom razdoblju).

U međuratnom periodu osnovana je u Hrvatskoj industrija nafte s rafinerijom u Capragu i manjim rafinerijama kraj Zagreba i Osijeka.

Metalurgija se u Hrvatskoj razvijala sporo i kasno, tek potkraj 1930-tih godina. Najznačajniji objekt metalurgije iz tog perioda je tvornica aluminija i tvornica glinice u Lozovcu u ukupnoj vrijednosti od 72 miliona dinara. Izgrađena je samo jedna visoka peć godine 1939. kod Siska u vrijednosti od 9 miliona dinara. U Šibeniku je izgrađena nova tvornica ferolegura u vrijednosti od 15 miliona dinara i tvornica elektroda (nedovršena do izbijanja rata).

Zaostajanje tempa rasta stanovn.na području Hrvatske u odnosu na stanovništvopodručja cijele jugoslavije dugoročna pojava.
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