1. Objasnite pojam i navedite podjelu vezane trgovine prema UNCTAD-u

Prema UNCTAD-u razlikujemo uži koncept koji se naziva kompenzacijska (compensated) trgovina i širi koji se naziva vezana (countertrade) trgovina. 

Kompenzacijska se trgovina definira u skladu s izvornim značenjem termina, dakle kao posao u kojemu je nužno izjednačavanje izvoznih i uvoznih tijekova koji se moraju odvijati između dvaju partnera. To su dakle najrestriktivniji i strogo bilateralni oblici vezane trgovine. 

Vezana trgovina je poslovanje u kojemu je izvoz jedan od uvjeta za obavljanje transakcije uvoza, i obrnuto. Pritom sudionici u poslu u jednom smjeru ne moraju biti isti oni koji obavljaju posao u drugom smjeru, ali mora postojati vezanost i uvjetovanost između tih dviju transakcija. 

UNCTAD dijeli vezanu trgovinu na: Barter, povratnu kupnju (Buy-Back), protukupnju (Counterpurchase) i kompenzacije.

2. Objasnite značajke bilateralnih klirinških sporazuma

Svi klirinški sporazumi se sastoje od platnog sporazuma i robnih lista izvoza i uvoza. Platnim sporazumom određuju se obračunska valuta, manipulativni kredit i banke kod kojih se vode klirinški računi. Dvije su robne liste: lista uvoza i lista izvoza. Ujednačene su i sadrže popise robe koja će se u dogovorenom razdoblju međusobno razmijeniti i (ne i bezuvjetno) okvirne cijene. Na izvozne liste se želi staviti roba koju je teže prodati na konvertibilnim tržištima. Konačan oblik sporazuma ujedno je i odraz pregovaračke moći ugovornih strana. 

3. Karakteristike barter poslova

Barter posao je jedan od najrestriktivnijih i najstarijih oblika razmjene. U mnogim jezici označuje trampu. To je dvostrani posao vezane trgovine u kojemu su međusobne isporuke roba ili usluga uvjetovane i potpuno izravnane. Njegove su karakteristike:

· međusobna zamjena robe odvija se na osnovi jednog jedinog ugovora

· roba koja se razmjenjuje definira se količinom i kakvoćom bez ikakvog navođenja njihove novčane vrijednosti

· u samom poslu nema nikakvih međunarodnih plaćanja, osim zbog pribavljanja proizvoda potrebnih za razmjenu.

· Razmjena se odvija između dva partnera te se, načelno, ne predviđa uključivanje treće strane

· Međusobne isporuke se najčešće odvijaju istodobno. Iznimno se događa da razmak između početne i uzvratne isporuke bude do jedne godine.

4. Karakteristike kompenzacijskih poslova

Njegova osnovna karakteristika je da se međunarodna plaćanja nastoje izbjeći ili svesti na minimum. U užem smislu riječi označuje posao u kojemu se izvoznik obvezuje da, u potpunosti ili djelomčno, pokrije vrijednost izvezene robe uvozom neke druge robe iz zemlje kupca. Strogo terminološki, izraz kompenzacija upućuje da se makar dio vrijednosti međusobnih isporuka prebija. U slučaju kad se vrijednost međusobnih isporuka uspije u potpunosti izjednačiti, govorimo o potpunoj kompenzaciji. Dolazi li do međunarodnih plaćanja za dio jedne od isporuka, govorimo o djelomičnoj kompenzaciji. 

Kompenzacija se može realizirati kao jednostavna, proširena ili trostrana. Kad se posao dogovori i realizira između dvojice partnera iz dviju zemalja, riječ je o jednostavnoj kompenzaciji. U slučaju kad makar jedan partner uključi drugo poduzeće (npr. trgovačku kompaniju) iz svoje zemlje, riječ je o proširenoj kompenzaciji. Ako se osnovni posao realizira uz uključivanje sudionika iz treće zemlje, govorimo o trostranoj kompenzaciji. 

5. Karakteristike protukupnje

Protukupnja jest oblik vezanog posla koji se, poradi svoje veće komercijalne prilagodljivosti i elastičnosti, primjenjuje puno češće od prethodna dva oblika. U ovom obliku vezanog posla sklapaju se dva posebna, iako uvjetovana, posla koja se realiziraju neovisno jedan o drugome.

Karakteristike su:

· isporuka i protuisporuka se utanačuju sa dva pravno neovisna ugovora

· pošiljke, i u jednom i u drugom smjeru, prate fakture u dogovorenoj valuti

· svaka isporuka se plaća putem redovitoga platnog prometa, a plaćanje jedne neovisno je o plaćanju druge

· roba iz protukupnje nije proizvedena korištenjem inicijalne isporuke, nego najčešće potječe iz različitih grana

· uključivanje treće strane, npr. za pribavljanje robe ili preuzimanje protukupnje, moguće je i često se događa

· protuisporuka se obično obavi tijekom jedne godine, najdulje do 18 mjeseci.

6. Karakteristike kupnje unaprijed

U poslu kupnje unaprijed zapadni partner prvi kupuje robu iz nerazvijene odnosno tranzicijske zemlje i to pod uvjetom da mu ta kupnja jamči pravo izvoza neke druge robe u tu zemlju u dogovorenom omjeru. Moguće je da se to pravo ugovorom prenese drugom, točno određenom, zapadnom izvozniku ili se zapadnom kupcu dopušta da ga on naknadno prenese na nekog izvoznika. U kupnji unaprijed sve troškove transakcije snosi kupac opreme iz nerazvijene zemlje, i to snižavanjem prodajne cijene njegovih proizvoda na tržištu razvijene zemlje.

7. Karakteristike evidencijskih računa

To su trgovački sporazumi između kompanije iz razvijene zemlje i državne institucije iz zemlje u razvoju o međusobnoj razmjeni koja treba biti potpuno ili djelomično uravnotežena u razdoblju od jedne do tri godine. 

Karakteristike su:

· ukupna međusobna plaćanja na kraju razdoblja moraju biti izravnana, dok pojedinačne trgovačke transakcije to ne moraju biti

· pojedinačne isporuke se ugovaraju posebnim ugovorima uz plaćanja konvertibilnim valutama

· trgovačke tijekove i financijsko poravnanje prate unaprijed dogovorene banke u zemljama sudionicama.

8. Karakteristike založnih računa

Založni računi (Escrow account) su posebni računi koji se otvaraju kod odgovarajućih banaka s ciljem olakšavanja provedbe i osiguravanja određenog vezanog posla. Sredstva formirana na tim računima ostaju na njima „založena“ sve dok druga strana u vezanoj transakciji ne ispuni određene uvjete. Nakon toga sredstva na računu postaju raspoloživa te se mogu povući radi plaćanja završne poslovne operacije. 

Zapadne kompanije na taj način pomažu partnerima iz nerazvijenih zemalja da ostvare konvertibilna sredstva putem avansnih nabava. 

Također velika prednost ovih računa je u tome što se mogu elastično rabiti za potrebe balansiranja međusobnih isporuka.

9. Karakteristike međunarodne trgovačke potvrde

Ideja međunarodne trgovačke potvrde (MTP) je da ako vlasti zemlje u razvoju kao uvjet za uvoz robe iz razvijenih zemalja, traže izvoz domaće robe u istoj vrijednosti, posao ne treba propasti iako mi nismo zainteresirani za tu robu. Umjesto toga, banka treba multilateralizirati transakciju tako da se na kraju pronađe kupac zainteresiran za ponuđenu robu. 


MTP je zapadnim izvoznicima jamstvo za naplatu izvezene robe u konvertibilnoj valuti dok uvoznicima iz tranzicijske zemlje olakšava pribavljanje potrebnih odobrenja za uvoz iz razvijene zemlje.

10. Karakteristike povratne kupnje

Povratna kupnja (Baj-Bek) je oblik vezanih aranžmana koji se sve više primjenjuje prilikom ugovaranja isporuka strojeva i industrijske opreme te patenata, know-how, kao i tehničke pomoći potrebne za proizvodnju stanovitih proizvoda. Isporučitelji tehnologije najčešće su razvijene zapadne zemlje. U okviru takvih sporazuma isporučitelj tehnologije pristaje na „plaćanje“ isporukama proizvoda dobivenih njezinim korištenjem. Te povratne kupnje su dugoročnog karaktera. Njihova ukupna vrijednost može biti niža, jednaka, ali gotovo redovito premašuje vrijednost isporučene opreme.

Osnovne karakteristike:

· karakteristične su za isporuke zapadne industrijske opreme, instalacija i cijelih tvornica u nerazvijene i tranzicijske zemlje

· isporuku i uzvratne isporuke veže proizvodni proces, uzvratne isporuke su najčešće proizvodi prethodno isporučene opreme; ponekad se, zbog dugog aktivizacijskog razdoblja, isporuka plaća proizvodima sličnog postrojenja

· iz već raspravljenih razloga, zaključuju se posebni ugovori; jedan za isporuku zapadne opreme i/ili tehnologije (tzv. primary contract), a drugi za isporuku robe kojom se otplaćuju (buy-back contract)

· vrijednost svih transakcija se izražava u dogovorenoj konvertibilnoj valuti

· između primarne isporuke i prve uzvratne isporuke obično proteče puno vremena; za obavljanje svih dogovorenih isporuka potrebno je deset i više godina

· ukupna vrijednost uzvratnih isporuka rijetko je manja od vrijednosti početne isporuke. Najčešće je puno veća zbog težnje investitora da pokriju i dio izdataka za neophodnu infrastrukturu.

11. Karakteristike offset poslova

Offset poslovi se mogu okarakterizirati kao svojevrsna kombinacija buy-back poslova i poslova trgovačke kompenzacije. Osnovni smisao offset posla je da prodavatelj na neki način poravna goleme devizne izdatke kupca i/ili unaprijedi tehnologiju nekih sektora. Primarna isporuka i uzvratne isporuke mogu biti izravnane, ali su to rijetko. Razlikujemo izravni i neizravni offset.

Izravni offset postoji u slučaju kad prodavatelj, na zahtjev kupca, uzima u kupčevoj zemlji podugovarače od kojih preuzima određene dijelove ili sklopove potrebne za kompletiranje proizvoda koje izvozi. Pritom se često zahtijeva i dobiva stanovita tehnološka pomoć, potrebna za proizvodnju. 

Neizravni offset se pojavljuje u slučaju kad se obveza poravnanja ne odnosi na dijelove, sklopove niti tehnologiju vezanu uz primarnu isporuku. U tom slučaju se radi o kupnji nekih drugih proizvoda zemlje uvoznice ili pak prijenosu tehnologije nevezane za početnu isporuku.

12. Ukratko navedite prednosti i nedostatke vezane trgovine

Prednosti:

Izvozne proizvode nekonkurentnih industrija teško je izvoziti uz konvertibilna plaćanja. Nedostaju i neophodna marketinška znanja. Izvoz ograničavaju i protekcionističke mjere razvijenih. Tako da se može reći da jedna od prednosti vezane trgovine je da u takvim uvjetima vezanom trgovinom se pokušava iskoristiti marketing zapadnih partnera za osvajanje novih tržišta, ali i za zaobilaženje protekcionističkih ograničenja. Također je uočeno intenziviranje međusobne trgovine slabije razvijenih zemalja.

Nedostaci:

· Vezana trgovina je suboptimalan način međunarodne razmjene

· Smanjuje ukupan izvoz/uvoz, ne može se dokazati da popravlja vanjskotrgovačku bilancu zemlje 

· Usporava izvoz industrijskih proizvoda 

· Postoji negativna korelacija između korištenja vezane trgovine i diverzifikacije izvoza, te nema nikakvih dokaza da popravlja uvjete razmjene zemlje.

13. Navedite čimbenike koji određuju visinu izvoznih cijena

Temeljni čimbenici koji utječu na strukturu i visinu cijena u vanjskoj trgovini jesu troškovi poduzeća, potražnja za robom, konkurencija na tržištu, zakonski propisi u zemlji izvoza te opća poslovna politika i politika marketinga poduzeća. 

14. Navedite i ukratko objasnite zaštitne klauzule u kupoprodajnim ugovorima

Valutna klauzula služi kako bi se ugovorne strane zaštitile od valutnog rizika (devalvacija/revalvacija) odnosno od manjih promjena vrijednosti valute plaćanja u razdoblju između sklapanja ugovora i plaćanja isporučene robe. Ovom se klauzulom valuta ugovora veže za neku čvršću konvertibilnu valutu, obračunsku jedinicu, robu ili zlato. U skladu sa time razlikuje se devizna, robna i zlatna klauzula.

Indeksna klauzula je ugovorna klauzula kojom se ugovorna strane usuglašavaju da će se u trenutku plaćanja isplatiti povećan ili smanjen ugovoreni nominalni iznos novčane obveze, ovisno o promjeni indeksa cijena dogovorene robe i usluga s tim da promjene utvrđuje određena specijalizirana organizacija. Redovito se uzima da u trenutku dogovaranja nominalne cijene indeks te robe i usluga bude 100. Ako njihove cijene porastu za 10% porasti će i taj indeks na 110. Kad dospije trenutak plaćanja, prodavatelj će u skladu s ugovorom isplatiti povećani iznos, u ovom slučaju od 10%. Isto vrijedi i za smanjenje indeksa.

Klizna skala se redovito primjenjuje pri ugovaranju poslova izvođenja investicijskih radova, dugoročnih isporuka skupe industrijske opreme, općenito u dugoročnim poslovima velikih vrijednosti, gdje se zbog velikih rizika promjene cijena materijala i nadnica nije pametno ugovoriti fiksnu cijenu. Zato se ugovara samo bazna cijena i metoda kojom će se izračunati cijena koju će kupac stvarno isplatiti na dogovoreni dan, a koja će ovisiti o stvarnim promjenama cijena materijala i nadnica. Za njezinu uspješnu primjenu ključno je dobro poznavanje strukture i visine najvažnijih troškova proizvodnje predmetnog proizvoda. 

16. Poslovne isprave u međunarodnoj trgovini

 
Poslovne isprave u međunarodnoj trgovini djelimo na robne I prijevozne. U robne spadaju FAKTURE (proforma faktura, pretfaktura, konzularna faktura, carinska faktura), specifikacija robe, SKLADIŠNICA (špediterska skladišna potvrda), POTVRDE U ROBI (Potvrde o podrijetlu robe, potvrda o izravnoj pošiljci, Potvrda o krajnjem korisniku, Potvrda o kvaliteti robe, Certifikat o težini robe, Tvornički atest, Potvrda o višoj sili, CERTIFIKATI O ZDRAVSTVENOM STANJU ROBE (sanitarna potvrda, veterinarska potvrda, fitopatološka potvrda). U prijevozne isprave spadaju Pomorske teretnice, teretni listovi, međunarodne špediterske potvrde te ostale prijevozne isprave. To su isprave o osiguranju robe, carinski dokumenti, Karnet TIR, Karnet ATA.

17. Objasnite glavne karakteristike i tehniku plaćanja međunarodnim dokumentarnim akreditivom

 Međunarodni dokumentarni akreditiv – instrument međunarodnog plaćanja kojim nalogodavac (uvoznik) stavlja putem poslovne banke korisniku (izvozniku) na raspolaganje određeni iznos deviza, koje korisnik akreditiva može naplatiti tek kad ispuni određeni uvjet.

Osobe koje se pojavljuju u ovom poslovanju:

1) Nalogodavac – redovito kupac (uvoznik) koji daje nalog svojoj poslovnoj banci da na temelju financijskog pokrića što ga ima u toj banci otvori akreditiv u korist inozemnog poslovnog partnera (kupca).

2) Akreditivna banka – otvara međunarodni akreditiv točno prema uputama dobivenim u nalogu za otvaranje akreditiva.

3) Korisnik – obično prodavatelj (izvoznik) koji predočenjem određenih dokumenata na naplatu i ispunjenjem ostalih uvjeta u akreditivu stječe pravo naplate svote navedene u akreditivu.

Pojavljuju se još:

1) Avizirajuća banka – izvještava korisnika o otvorenom akreditivu, ali ne preuzima obvezu za njegovu isplatu.

2) Isplatna banka

3) Potvrđujuća banka

4) Negocirajuća banka

Osnovna podjela akreditiva:

1) Odlazeći (uvozni) – domaći uvoznici ga otvaraju u korist inozemnog izvoznika. 

2) Dolazeći (izvozni) – inozemni uvoznik otvara domaćem izvozniku.

3) Opozivi – mogu se u svako doba izmjaniti ili opozvati bez prethodne obavijesti korisnika.

4) Neopozivi – jamstvo je banke da će ispuniti preuzete obveze ako su ispunjeni akreditivni uvjeti, a obveza banke ne može se mijenjati bez pristanka svih sudionika u akreditivnom poslu.

5) Potvrđeni neopozivi – neka banka (uz akreditivnu) preuzima solidarnu odgovornost i obveze koje ima akreditivna banka.

6) Nepotvrđeni – akreditivna banka izravno ili putem svoje korespodentne banke obavještava korisnika o otvorenom akreditivu. 

7) Prenosivi i neprenosivi – mogu li se prenositi s korisnika akreditiva na drugu osobu.

8) Obični – služi samo za jednokratno iskorištenej akreditivnog iznosa i služi u praksi pri jednokratnoj isporuci robe.

9) Rotativni, tj. revolving – ne prestaje vrijediti iskorištenjem akreditivnog iznosa, već se nakon naplate obnavlja opet na početni iznos.

10) Akreditiv «po viđenju» - isplaćuje se odmah nakon predočenja dokumenata.

11) Terminski – naplata mu je odgođena za određeno vrijeme. 

12) Stand-by – isplata novčane svote uz predočenje pismene izjave korisniku da nalogodavac nije izvršio svoju obvezu.

13) Domiciliran u zemlji izvoznika – naplata se obavlja u zemlji izvoznika odmah nakon predočenja akreditivnih dokumenata. U svim drugim slučajevima akreditiv je domiciliran u inozemstvu.

Akreditivni dokumenti:

1) Dokument o otpremi robe – pomorska, riječna teretnica, zračni tovarni list. 

2) Dokumenti o osiguranju – najmanja osigurana vrijednost je vrijednost robe na paritetu CIF.

3) Trgovačka faktura – 3-5 primjera, glasi na ime nalogodavca za otvaranje akreditiva.

4) Ostali akreditivni dokumenti – potvrda o podrijetlu, sanitarna, veterinarska, fitološka potvrda, konzularne fakture.

18.Objasnite bankovnu doznaku za plaćanje u inozemstvo
Bankovna doznaka u platnom prometu s inozemstvom  - komitentov nalog svojoj poslovnoj banci za isplatu određene svote deviza inozemnoj fizičkoj ili pravnoj osobi koja je u nalogu naznačena, a na temelju komitentova financijskog pokrića što ga ima u svojoj poslovnoj banci.

Bankovna doznaka se koristi u slučajevima: 

1) Za plaćanje robe manje vrijednosti unaprijed

2) Za plaćanje gospodarskih usluga izvršenih od strane inozemnog poslovnog partnera

3) Za plaćanje ugovorenog avansa prije isporuke robe uz odgovarajuće osiguranje nalogodavca od rizika neizvršenja obveza korisnika bankovne doznake

4) Za plaćanje anuiteta po kreditnom aranžmanu s ino dobavljačem

5) Za ostala nerobna plaćanja

6) Za plaćanje unaprijed pri uvozu robe kad postoje duže i dobre poslovne veze

Bankovna doznaka može biti:

1) Nostro 

2) Loro 

3) Robna – ako je osnova plaćanja vrijednosti robe ili plaćanje avansa

4) Nerobna – plaćanje usluga i troškova u međunarodnom prometu

5) Uvjetna – zahtijeva ispunjenja određene obveza od ino korisnika 

6) Bezuvjetna - kada se isplata doznaka odvija bez ikakvih uvjeta

7) Konvertibilna – za plaćanje u konvertibilnim devizama

8) Nekonvertibilna – za plaćanje u zemlji i naplate iz zemlje u kojima je zaključen klirinški način plaćanja

Akreditiv je uvjetovani dokument međunarodnog platnog prometa, a doznaka nije osim u slučaju uvjetovane doznake kad kupac traži od prodavatelja da mu osigura bankovno jamstvo ili akceptira mjenicu

19. Navedite glavne karakteristike i tehniku dokumentarne naplate- robnog inkasa

Dokumentarna naplata – inkaso dokumenata – pojavljuje se kao robni i nerobni inkaso posao. 

1) Robni inkaso – u platnom prometu s inozemstvom se pojavljuje kad između izvoznika i uvoznika postoji izgrađeno uzajamno povjerenje stečeno na osnovi dugogodišnje suradnje ili kad uvoznik diktira uvjete plaćanja, a izvoznik ima interes za plasman robe.
Tehnika inkaso dokumenata je u tome da izvoznik nakon otpreme robe izdaje inkaso nalog koji sa priloženim dokumentima i instrukcijama upućuje svojoj banci da sama ili putem korespodentske banke ostvari naplatu.

Na temelju zahtijeva izvoznika robni će dokumenti bit predani uvozniku na jedan od sljedećih načina: 

a) Nakon plaćanja svote na koju faktura glasi, prema klauzuli «dokumenti uz plaćanje» 

b) Nakon akceptiranja mjenice, prema klauzuli «dokumenti uz akceptiranje» (DIA)

c) Nakon što uvoznik izda potvrdu o preuzimanju dokumenata uz prilaganje bankovnog jamstva

2) Nerobni (čisti) inkaso – naplata vrijednosnih papira ; nakon predaje vrijednosnih papira bankama na inkaso, prijenos se obavlja pomoću tzv. inkaso indosamenta. Izvoznik daje inkaso nalog svojoj banci za naplatu vrijednosnih papira.

Sudionici u dokumentarnoj naplati:

a) Nalogodavac – klijent koji povjerava posao naplate svojoj banci, dostavlja joj dokumente

b) Dostavna banka – nalogodavac joj povjerava posao (remitent)

c) Naplatna banka – svaka banka uključena u postupak naloga za naplatu

d) Prezentirajuća banka – naplatna banka koja prezantira dokumante trasatu

e) Trasat – osoba kojoj se prezentiraju dokumenti radi naplate

Uputno je za izvoznika da ugovori inkaso posao s bankovnim jamstvom. 

Posao bez bankovnog jamstva primjenjuje se kod manjih i srednje velikih VT poslova te kad su prodavatelj i kupac stalni poslovni partneri. 

Postoje rizici neakceptiranja mjenice ili neplaćanja, što izravno pogađa prodavatelja, a rizici iskupa dokumenata ili akceptiranja mjenice bez viđenja robe pogađa kupca. Jeftiniji od akreditivnog posla, a jeftiniji od doznake.

20. Trgovačko kreditno pismo

      Trgovačko kreditno pismo je instrument dokumentarnih plaćanja kojim banka izdavatelj ovlašćuje imenovanog korisnika da na nju može vući mjenice do iznosa navedenog u pismu te se obvezuje da će te mjenice, uz propisane dokumente, otkupiti od svakog savjesnog imatelja. Instrument se najčešće primjenjuje u praksi angloameričkih banaka. Razlikuje se od akreditiva po:

-kod korištenja trg. Kreditng  pisma uz dokumente se, gotovo redovito, pojavljuju mjenice vučene na banku

-kreditno pismo ovlašćuje korisnika da mjenice može podnijeti na negociranje bilo kojoj banci ali se bankama ne daje nikakav nalog za negociranje tih mjenca

-na trg kreditno pismo unosi se izjava kojom se banka obvezuje na iskup mjenice od svakog savjesnog imatelja koji tu mjenicu podnese zajedno s propisanim dokumentima

-kreditno pismo se naslovljava i šalje korisniku izravno poštom ili posredovanjem nalogodavca ili neke banke najčešće iz zemlje korisnika. U tom slučaju banka može to kreditno pismo i potvrditi.

21. Čekovi

Ček je VP kojim trasant nalaže trasatu (banci) da na čeku navedenu svotu isplati korisniku (remitentu) ili osobi na koju on prenese ček. Mogu glasiti na ime, po naredbi i na donositelja s tim da se čekovi na ime rijetko rabe u vanjskoj trgovini. Općenito ček je VP sa sljedećim karakteristikama:

-pisana je isprava i nemože se izdat u drugom obliku

-formalni je papir i mora sadržavat sve bitne sastojke

-prezentacijski je VP tj. treba ga pokazat da bi isplata bila moguća

-čekovna obveza je fiksna

-potpisnici čeka odgovaraju na temelju svog potpisa

vrste: BANKOVNI, DOKUMENTARNI, OSOBNI, PUTNI, EUROČEK

22. Mjenice

Mjenica u međunarodnom plaćanju – bezgotovinski način plaćanja, pojavljuje se u poslovima akceptnog kreditiranja i eskontiranja. 

a) Akceptni kredit – kredit što ga banka stavlja na raspolaganje svom komitentu, a on ovlašćuje svoje vjerovnike, da radi osiguranja plaćanja svojih potraživanja, vuku mjenicu na banku koja će ih akceptirati i u roku isplatiti.

b) Rambursni kredit – posebna vrsta akceptacijskog kredita kojem su pokriće robni dokumenti. Plaćanje uvoza se obavlja mjenicom tako da ju akceptira rambursna banka, a akceptacijskom mjenicom koristi se izvoznik.
23. Navedite osnovne razlike plaćanja međunarodnim dokumentarnim akreditivom i inkasom dokumenata

Inkaso dokumenata se primjenjuje kada vlada uzajamno povjerenje između sudionika kupoprodaje odnosno plod je njhove duže uzajamne suradnje, akreditiv je puno sigurniji način naplate jer u mehanizmu akreditiva korisnik (prodavatelj robe) počinje s isporukom tobe tek po otvaranju akreditiva odnosno nakon što je osigurao naplatu. U inkaso naplati to nije tako jer prodavatelj šalje otpreme i druge dokumente zajedno s robom, očekujući da će kupac postupiti u skladu s ugovorom i da će otkupiti dokumente (akceptirati mjenicu) i preuzeti robu. Razumje se da to ne mora biti tako pa an prodavatelju ostaje rizik neplaćanja ili neakceptiranja

24. Zašto je akreditiv siguran instrument plaćanja i za izvoznika i za uvoznika

Akreditiv je suguran instrument plaćanja za obije strane zbog unaprijed riješenog plaćanja što se tiče prodavatelja robe (naplati se od banke po prikazu dokumenata) dok je siguran za kupca stoga što se naplata izvršava nakon što je predana točno specificirana roba – to se vidi iz dokumenata predanim banci.

25. Koji su poslovi i zadaće međunarodnih otpremnika

Osnovna zadaća otpremnika je organizacija otpreme i dopreme robe. U obavljanju te funkcije otpremnici moraju organizirati i koordinirati cjeli niz drugih poslova. U otpremničke poslove spada veliki broj poslova koji se djele na osnovne i specijalne. Osnovni poslovi su poslovi savjetovanja i izrada ponuda, poslovi određivanja instradacija i ugovaranje prijevoza, poslovi organizacije utovara, istovara i pretovara, poslovi osiguranja, poslovi uskladištenja, carinsko posredovanje te poslovi prihvata i predaje robe. Specijalni poslovi su poslovi kontrole kvalitete i kvantitete robe, preuzimanja robe, pakiranja i kontrole pakiranja, poslovi uzimanja uzoraka , izdavanje jamstvenih pisama i otpremničkih dokumenata. Tu spadaju i kontrola otpreme, kontrola i nadzor ukrcaja i iskrcaja, kontrola prijevoza i slaganja u prijevozno sredstvo, kontrola skladišnog prostoram kontrola načina skladištenja i kontrola prijevoznih sredstava.

26. Navedite i kratko objasnite robne rizike u vanjskotrgovinskim poslovima

Robni rizici odnose se na robni dio vanjskotrgovninskog posla te obuhvaćaju sve nepredvidive događaje koji mogu rezultirati štetama na robi odnosno na predmetu kupoprodaje. Kao posljedica nastupa robnih rizika dolazi i do kršenja odredbi ugovora koje se odnose na vrstu, količinu i kvalitetu te na vrijeme isporuke predmeta kupoprodaje. Tu spadaju rizici poput oštećenja i/ili uništenja robe u prijevozu, kašnjenje isporuke robe, odbijanje ispruke robe i sl.

Rizik provedbe kupoprodajnog ugovora – posljedica mogućnosti da jeda ugovorna strana uopće ne ispuni ugovornu obvezu, proizlazi iz mogućnosti da prodavatelj uopće ne isporuči dogovorenu robu. Najveća je šteta kad ne isporuči robu plaćenu unaprijed,  dolazi do teškoća pri pronalasku novog prodavatelja. Taj se rizik nemože u potpunosti iskorijeniti ali se može smanjiti.

Rizik vrste, kvalitete i količine robe

Transportni rizici  (osnovni, dopunski, ratni i politički rizici)

27. Navedite i ukratko objasnite financijske rizike u vanjskotrgovinskim poslovima

Rizik cijene – opasnost naknadne promjene tržišne cijene predmeta kupoprodaje koji je prodan po fiksnoj cijeni. Povećanje cijene nanijet će štetu prodavatelju dok će smanjenje cijene pogoditi kupca. Uzorke promjena cijena treba tražiti u promjeni tržišnih okolnosti u zemlji prodavatelja ili u primjeni zakonskih propisa o porezima i sl. Naknadne izmjene dogovorenih cijena nastaju i zbog zahtjeva kupca i/ili prodavatelja, iskazanih nakon što je ugovor sklopljen.

    Rizik izvoznoga kredita – je opasnost da inozemni kupac prestane otplaćivati isporučenu robu odnosno obavljenu uslugu, tj. da se te otplate ne realiziraju po ugovorenoj dinamici i po ugovorenim uvjetima.  Nastup tog rizika može biti posljedica okolnosti u osobi dužnika ali i posljedica gospodarskih, političkih i socijalnih kretanja u njegovoj zemlji

   Rizik konvertiranja – opasnost da kupac neke robe ili usluge ne bi moga ispuniti dogovorenu obvezu plaćanja u konvertibilnim devizama ali ne zbog vlastite nelikvidnosti nego zbog toga što su vlasti njegove zemlje zabranile konverziju domaće valute u devize u kojima je dogovoreno plaćanje

  Rizik transfera – označuje nemogućnost ispunjenja naloga za plaćanje u inozemstvo u skladu s preuzetim ugovornim obvezama. Rizik nije posljedica stanja, djelovanja li želja kupca nego je rezultat različitih mjera njegove države koje za posljedicu imaju upravo nemogućnost obavljanja prijenosa ugovorenog deviznog iznosa u zemlju prodavatelja sukladno kupoprodajnom ugovoru. Jednostavno rečeno kupac ima novac na računu i voljan je platiti ali nemože zbog zabrane vlasti svoje zemlje

   Tečajni rizik – poznato je da tečajevi valuta više nisu fiksni nego slobodno fluktuiraju. To znači da postoji vjerojatnost znatnije romjene tečaja u razdoblju od sklapanja ugovora do trenutka isplate kupoprodajnog iznosa. Takve promjene tečaja, bilo tečaja valute plaćanja, tečaja valute zemlje kupca ili prodavatelja neizbježno nose i određene štete. Dakle tečajni rizik postoji onda kad postoji i opasnost za  poduzeće da za prodaju strane valute primi manje domače valute i obrnuto.

  Rizik devalvacije i revalvacije – to je rizik iznenadne promjene tečaja neke valute poradi odluke deviznih vlasti neke zemlje. Rizik devalvacije je rizik smanjenja tečaja neke valute a revalvacije rizik povećanja tečaja. Te promjene tečaja izravno djeluju i na promjene cijena robe i usluga u vanjskoj trgovini. 

28. Navedite metode upravljanja rizicima u vanjskotrgovinskoj razmjeni

 Metode upravljanja rizicima su: poduzimati mjere samoosiguranja tj. poduzimati sve mjere potrebne za smanjenje neizvjesnosti u pogledu nastupa budućih opasnih događaja. Drugi način je da se neki rizici pokušaju prenijeti na poslovnog partnera, neke rizike treba osigurati kod osiguravajućih oprganizacija te kao posljednje rabiti hedging i forfetiranje kao suvremene oblike prijenosa rizika na treću osobu.

29. Koje forme ugovora postoje u poslovnoj praksi

      Najčešće forme u kojima se pojavljuju kupoprodajni ugovori u vanjskotrgovinskoj praksi jesu:  -
  ponuda i prihvat robe

· narudžba i potvrda narudžbe

· klasični kupoprodajni ugovor
· tipski (formularni) ugovor
· burzovne i aukcijske zaključnice
30. Što spada u pripremnu fazu, fazu provedbe i zaključne radnje u poslovima izvoza i uvoza

Pripremne radnje:

1. upit domaćeg kupca uvozniku

2. potvrda primitka upita

3. upiti uvoznika inodobavljačima

4. ponude inodobavljača

5. upit uvozniku otpremniku

6. ponuda otpremnika

7. pretkalkulacija

8. prihvat ponude najpovoljnijeg inodobavljača

9. kupoprodajni ugovor

Operativna provedba uvoznog posla:

1. nalog za otvaranje akreditiva

2. dispozicija špediteru

3. potvrda primitka dispozicije

4. neopozivi međunarodni dokumentarni akreditivi

5. izvješće o isplati po akreditivu i dostava akreditivnih dokumenata

6. račun inodobavljača

7. duplikat međunarodnoga željezničkog tovarnog lista

8. brzojav o otpremi robe iz inozemstva

9. potvrda o podrijetlu robe

10. certifikat o količini robe i kakvoći robe

11. polica osiguranja

12. deklaracija o carinskoj vrijednosti

13. jedinstvena carinska deklaracija

14. račun špeditera

Zaključne radnje:

1. zahvala kupcu uvozniku

2. konačna kalkulacija

3. dostava kalkulacije i zahvala uvoznika kupcu

4. obavijest uvoznika o prispjeću robe

5. zahvala inodobavljača uvozniku

6. nadzorna knjiga o uvozu

